



Luận văn

Kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại ở thành phố Đà Nẵng

Mở đầu
1. Tính  cấp  thiết của đề tài
Phát triển nền kinh tế nhiều thành phần là một đường lối chiến lược lâu dài của Đảng và Nhà nước nhằm phát huy mọi nguồn lực để phát triển lực lượng sản xuất, đồng thời hoàn thiện cơ chế thị trường có sự quản lý của Nhà nước theo định hướng xã hội chủ nghĩa (XHCN). Nghị quyết hội nghị Trung ương lần thứ 5 (khoá IX) nêu rõ: “Tiếp tục đổi mới cơ chế, chính sách, khuyÕn khích và tạo điều kiện phát triển kinh tế tư nhân”, “các thành phần kinh tế kinh doanh theo pháp luật đều là bộ phận cấu thành quan trọng của nền kinh tế thị trường định hướng XHCN, cùng phát triển lâu dài, hợp tác và cạnh tranh lành mạnh”. Nhờ có chính sách đúng đắn này mà khu vực kinh tế tư nhân ở nước ta đã có những bước phát triển vượt bậc trong những năm gần đây. Các doanh nghiệp ở khu vực kinh tế tư nhân ngày càng có vị trí hết sức quan trọng trong nền kinh tế quốc dân.
Văn kiện Đại hội Đảng toàn quốc lần thứ X của Đảng tiếp tục khẳng định:  
Phát triển mạnh các thành phần kinh tế, các loại hình tổ chức sản xuất, kinh doanh. Các thành phần kinh tế nhà nước, kinh tế tập thể, kinh tế tư nhân (cá thể, tiểu chủ, tư bản tư nhân), kinh tế tư bản nhà nước, kinh tế có vốn đầu tư nước ngoài hoạt động theo pháp luật đÒu là bộ phận hợp thành quan trọng của nền kinh tế thị trường định hướng xã hội chủ nghĩa, bình đẳng trước pháp luật, cùng tồn tại và phát triển lâu dài, hợp tác và cạnh tranh lành mạnh [12, tr.27].

Từ năm 1997 đến nay, thành phố Đà Nẵng được tách ra từ tỉnh Quảng Nam - Đà Nẵng để trở thành đơn vị trực thuộc Trung ương, kinh tế tư nhân đã có bước phát triển tích cực, góp phần đáng kể cho phát triển kinh tế-xã hội của thành phố. Nghị quyết 33-NQ/TW ngày 16-10- 2003 của Bộ Chính trị về xây dựng và phát triển thành phố Đà Nẵng trong thời kỳ công nghiệp hoá, hiện đại hoá đất nước có nêu rõ: “Xây dựng thành phố Đà Nẵng trở thành một trong những đô thị lớn của cả nước, là trung tâm kinh tế-xã hội lớn của miền Trung với vai trò là trung tâm công nghiệp, thương mại, du lịch và dịch vụ...” [1].  Từ quan điểm chỉ đạo trên, Ban Chấp hành Đảng bộ thành phố Đà Nẵng ban hành Chương trình hành động số 16-CTr/TU ngày 19-11-2003 của Thành uỷ Đà Nẵng, xác định nhiệm vụ trọng tâm là: Tập trung phát triển mạnh du lịch và các dịch vụ mà thành phố có thế mạnh, xây dựng Đà Nẵng trở thành một trong những trung tâm thương mại, du lịch, dịch vụ lớn của cả nước.
Trong những năm qua khu vực kinh tế tư nhân của thành phố Đà Nẵng đã vươn lên trưởng thành và đóng góp 30% GDP, tốc độ tăng trưởng bình quân hàng năm là 9,6%/ năm. Các doanh nghiệp ở khu vực kinh tế tư nhân có khả năng khai thác và thu hót vốn trong dân, đây là nguồn vốn có nhiều tiềm năng chưa được khai thác. Các doanh nghiệp khu vực kinh tế tư nhân sản xuất một khối lượng sản phẩm, dịch vụ tương đối lớn đáp ứng cho nhu cầu xã hội, làm giảm bớt áp lực của thị trường. Kinh tế tư nhân đã đóng góp nguồn thu ngày càng lớn vào ngân sách nhà nước, năm 2005 là 334,239 tỉ đồng, tăng 44,67 % so với năm 2004.  Kim ngạch xuất nhập khẩu của khu vực tư nhân năm 2005 đạt 29,1 triệu USD, chiếm tỉ trọng 5,82% và tăng 32,4% so với năm 2004. Khu vực kinh tế tư nhân đã tạo ra nhiều việc làm trong những năm gần đây, giảm tỷ lệ thất nghiệp, từ đó dẫn đến giảm bớt các tệ nạn xã hội và tạo ra sự phát triển hài hoà cho nền kinh tế vv....
Tuy nhiên, sự phát triển của khu vực kinh tế tư nhân nhất là trong lĩnh vực thương mại ở thành phố Đà Nẵng trong những năm qua vẫn chưa tương xứng với tiềm năng và thế mạnh, khả năng cạnh tranh và hội nhập còn yếu kém. Tỉ trọng GDP còn nhỏ, đóng góp vào nguồn thu ngân sách chưa cao, việc quản lý nhà nước đối với kinh tế tư nhân nhất là trong lĩnh vực thương mại còn nhiều yếu kém. Hơn nữa, kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại có những khiếm khuyết không nhỏ: Tù  phát, quá coi trọng lợi Ých cá nhân dẫn đến những việc làm phi pháp như trèn lậu thuế, buôn bán hàng giả, hàng cấm, chụp giật, không những gây thiệt hại về kinh tế mà còn tác động tiêu cực tới môi trường văn hoá - xã hội
Vì vậy, việc nghiên cứu thực tế kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại ở trên địa bàn thành phố Đà Nẵng để rót ra những bài học kinh nghiệm nhằm nâng cao chất lượng và hiệu quả hoạt động của loại hình kinh tế này là đòi hỏi khách quan, cần thiết. Đó là lý do tôi đã chọn đề tài “Kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại ở thành phố Đà Nẵng” làm đề tài nghiên cứu.
2. Tình hình nghiên cứu đề tài

Từ khi có chính sách đổi mới của Đảng đến nay, vấn đề phát triển kinh tế tư nhân đã được nhiều cơ quan và cá nhân nghiên cứu, các công trình này thường tập trung trình bày tính tất yếu của sự tồn tại nền kinh tế nhiều thành phần, thực trạng và vai trò của kinh tế tư nhân và một số biên pháp của Đảng và Nhà nước đối với các thành phần nghiên cứu này. Có thể kể ra một số các công trình nghiên cứu của một số tác giả như sau:
- GS.TS Hồ Văn Vĩnh (2001). Kinh tế tư nhân và quản lý nhà nước đối với kinh tế tư nhân nước ta hiện nay, Đề tài cấp Bộ, Học viện Chính trị quốc gia Hồ Chí Minh, Hà Nội
- GS. TS Tô Xuân Dân, T.S. Nghiêm Xuân Đạt, TS. Vũ Trọng Lâm (2002), Phát triển và quản lý các doanh nghiệp ngoài quốc doanh, Nxb Khoa học và kỹ thuật, Hà Nội. 

- TS. Nguyễn Thị Như Hà (2004). Các thành phần kinh tế trong lĩnh vực thương mại ở nước ta hiện nay. Luận án Tiến sĩ kinh tế, Học viện Chính trị quốc gia Hồ Chí Minh, Hà Nội

- PGS.TS Trịnh Thị Hoa Mai (2005), Kinh tế tư nhân Việt Nam trong tiến trình hội nhập, Nxb Thế giới, Hà Nội.
Ở thành phố Đà Nẵng, vấn đề nghiên cứu kinh tế tư nhân cũng đã được quan tâm, hiện nay có 02  công trình nghiên cứu sau:

- CN. Trần Văn Năm (2000), Kinh tế tư nhân ở thành phố Đà Nẵng, thực trạng và giải pháp. Luận án Thạc sĩ kinh tế, Học viện Chính trị quốc gia Hồ Chí Minh, Hà Nội.

- CN. Nguyễn Thị Thanh Thuỷ (2004), Hoàn thiện môi trường đầu tư nhằm phát triển kinh tế tư nhân trên địa bàn thành phố Đà Nẵng, Đề tài cấp thành phố.
Tuy nhiên, các công trình này chỉ tập trung nghiên cứu môi trường đầu tư và vấn đề xây dựng tổ chức đảng ở các doanh nghiệp thuộc khu vực kinh tế tư nhân. Riêng ở thành phố Đà Nẵng chưa có công trình nào trình bày có hệ thống nội dung kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại. Kế thừa những thành quả trên của tác giả, luận án sẽ đi sâu nghiên cứu, so sánh, làm rõ thực trạng tình hình, từ đó nêu lên các giải pháp để thúc đẩy phát triển kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại ở thành phố Đà Nẵng đáp ứng yêu cầu của sản xuất và đời sống đúng như đòi hỏi của Đảng và Nhà nước.
3. Mục đích và nhiệm vụ nghiên cứu
3.1. Mục đích 
Qua  nghiên cứu đánh giá, phân tích thực trạng của kinh tế tư nhân trong  lĩnh vực thương mại, rót ra những nhận định tổng quát về tình hình phát triển của kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại và đề xuất những giải pháp phát triển kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại ở thành phố Đà Nẵng.
3.2. Nhiệm vô 
 - Trình bày cơ sở lý luận và thực tiễn của kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại, những nhân tố hình thành và nêu rõ thực trạng của kinh tế tư nhân  trong lĩnh vực thương mại ở thành phố Đà Nẵng, tìm ra nguyên nhân những ưu điểm và hạn chế .
- Đề ra các giảp pháp để phát triển kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại ở thành phố Đà Nẵng

4. Đối tượng và phạm vi nghiên cứu
4.1. Đối tượng nghiên cứu
- Đối tượng nội dung đề tài chỉ tập trung nghiên cứu kinh tế tư nhân (cá thể, tiểu chủ, tư bản tư nhân) trong lĩnh vực thương mại ở thành phố Đà Nẵng.
4.2. Phạm vi nghiên cứu
- Phạm vi nghiên cứu được giới hạn ở trong thành phố Đà Nẵng, đồng thời có mở rộng so sánh với một số nơi ở thành phố Hồ Chí Minh và Hà Nội...
- Thời gian: từ năm 2001 đến năm 2005, có so sánh đối chiếu với tình hình ở một số tỉnh, thành.
5. Phương pháp nghiên cứu

Đề tài kết hợp các phương pháp nghiên cứu chủ yếu: Hệ thống hoá lý luận kết hợp với khảo sát thực tiễn, phân tích, tổng hợp và một vài phương pháp bổ trợ khác như tham khảo ý kiến các chuyên gia, khảo cứu tài liệu vv…
6. Ý nghĩa khoa học và thực tiễn của đế tài
Trên cơ sở lý luận khoa học về kinh tế tư nhân của chủ nghĩa Mác- Lênin, của Hồ Chí Minh và của Đảng ta, những nội dung nghiên cứu của đề tài góp phần làm sáng tỏ cơ sở khoa học để phát triển kinh tế tư nhân, đồng thời làm cơ sở cho các cơ quan tham mưu của thành phố nghiên cứu, tham khảo đề xuất cho lãnh đạo thành phố những giải pháp, cơ chế chính sách khuyến khích phát triển kinh tế tư nhân, đặc biệt là trong lĩnh vực thưong mại, góp phần cho kinh tế tư nhân phát triển lành mạnh, đúng hướng và huy động tối đa nguồn lực cho đầu tư phát triển của thành phè 
7. Kết cấu của đề tài
Ngoài phần mở đầu, kết luận, mục lục, danh mục tài liệu tham khảo và phụ lục, luận văn gồm 3 chương, 7 tiết.

Chương 1
Cơ sở lý luận và thực tiễn về kinh tế tư nhân
trong lĩnh vực thương mại
1.1. KHÁI NIỆM, ĐẶC TRƯNG VÀ VAI TRÒ CỦA KINH TẾ TƯ NHÂN TRONG LĨNH VỰC THƯƠNG MẠI 
 1.1.1. Khái niệm về kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại
Khái niệm kinh tế tư nhân đã được sử dụng trong những năm gần đây ở nước ta, nhưng nội hàm của kinh tế tư nhân thì chưa được nghiên cứu đầy đủ, hoàn chỉnh. Theo quan điểm của PGS.TS Trịnh Thị Mai Hoa: "Kinh tế tư nhân là một thuật ngữ phản ánh một bộ phận kinh tế của chủ thể trong xã hội, hoạt động dùa trên quyền sở hữu tư nhân về các điều kiện cơ bản của sản xuất [19, tr.16].

Thuật ngữ kinh tế tư nhân gắn liền với vấn đề sở hữu. Sở hữu là mối quan hệ giữa con người với con người trong việc chiếm hữu của cải vật chất. Cùng với sự phát triển của lịch sử, đặc biệt với sự tồn tại của 2 hệ thống kinh tế xã hội chủ nghĩa (XHCN) và tư bản chủ nghĩa (TBCN), các quan hệ sở hữu lại càng trở nên đa dạng hơn, phức tạp hơn. Nhìn chung có thể hiểu chế độ sở hữu trên hai phương diện sau:

Thứ nhất, chế độ sở hữu là khái niệm để chỉ hình thức xã hội của chiếm hữu của cải vật chất, được ghi trong luật pháp. Theo đó có hai hình thức sở hữu cơ bản là tư hữu và công hữu.

Thứ hai, chế độ sở hữu là khái niệm có nội hàm về quyền chiếm hữu, sử dụng những tư liệu sản xuất và quyền phân chia lợi Ých tài sản được luật pháp thừa nhận. Theo cách hiểu này có các hình thức sở hữu khác nhau như sở hữu quốc doanh, tập thể và cá thể.

Như vậy, sở hữu tư nhân là quyền hợp pháp của tư nhân trong việc chiếm hữu, quyết định cách thức tổ chức sản xuất, chi phối và hưởng lợi từ kết quả của quá trình sản xuất đó. Sở hữu tư nhân về tư liệu sản xuất là cơ sở ra đời khu vực kinh tế tư nhân.

Khu vực kinh tế tư nhân có thể bao hàm các loại hình kinh doanh thuộc các thành phần kinh tế khác nhau. Chẳng hạn, thuộc về khu vực kinh tế tư nhân có các cơ sở sản xuất thuộc thành phần kinh tế dùa trên sở hữu tư nhân về tư liệu sản xuất, như thành phần kinh tế cá thể, tiểu chủ và thành phần kinh tế tư bản tư nhân. Các cơ sở sản xuất này hoạt động dưới hình thức hộ kinh doanh cá thể và các loại hình doanh nghiệp của tư nhân. Xét về mặt quan hệ sở hữu, kinh tế cá thể, tiểu chủ và kinh tế tư bản tư nhân đều thuộc loại hình sở hữu tư nhân, khác với sở hữu toàn dân, sở hữu tập thể. Nhưng nếu xét về phương diện thành phần kinh tế thì kinh tế cá thể, tiểu chủ và kinh tế tư bản tư nhân có thời kỳ chúng ta quan niệm là hai thành phần kinh tế khác nhau, khác về trình độ phát triển lực lượng sản xuất và về bản chất quan hệ sản xuất. Mặc dù vậy, do điều kiện của thời kỳ quá độ lên CNXH ở Việt Nam và tại Đại hội X Đảng ta đã ghép hai bộ phận này thành một thành phần là thành phần kinh tế tư nhân.
Như vậy, kinh tế tư nhân gồm: kinh tế cá thể, tiểu chủ và kinh tế tư bản tư nhân hoạt động dưới hình thức hộ kinh doanh cá thể và các loại hình doanh nghiệp tư nhân. Kinh tế tư nhân ở nước ta được khuyến khích phát triển dưới sự lãnh đạo của Đảng và pháp luật của Nhà nước. Theo Đại hội X của Đảng, kinh tế tư nhân có hai bộ phận: 

- Kinh tế cá thể, tiểu chủ (của nông dân, thợ thủ công, người làm thương mại và dịch vụ cá thể) bao gồm những đơn vị kinh tế dùa trên sở hữu tư nhân nhỏ về tư liệu sản xuất và hoạt động dùa chủ yếu vào sức lao động của chính họ. 
Ở thành thị và nông thôn, kinh tế cá thể, tiểu chủ có thể tồn tại độc lập dưới hình thức: xưởng thợ gia dình, công ty tư nhân nhỏ, hộ kinh doanh thương mại-dịch vụ, hộ làm kinh tế trang trại; hoặc có thể tham gia liên kết, liên doanh với các tổ hợp kinh tế khác nhau dưới hình thức công ty TNHH, công ty cổ phần vv...Ở nước ta kinh tế cá thể, tiểu chủ được phát triển trong các ngành, nghề có lợi cho quốc kế dân sinh và được Nhà nước tạo điều kiện, giúp đỡ để phát triển năng động và có hiệu quả.
- Kinh tế tư bản tư nhân: Là những đơn vị kinh tế mà vốn do một hoặc một số nhà tư bản góp lại để sản xuất kinh doanh và có thuê mướn nhân công. Do có thuê mướn nhân công, nên có sự bóc lột những người lao động làm thuê. Như vậy, tư bản tư nhân là những người sản xuất kinh doanh theo lối tư  bản chủ nghĩa để thu lợi nhuận. Để trở thành nhà tư bản, một người phải là chủ của một số tiền (hàng hoá, của cải...) nhất định, đủ để mua các tư liệu sản xuất cần thiết, thuê sức lao động để hoạt động sản xuất kinh doanh và lợi nhuận họ thu được phải đủ: + đảm bảo cho gia đình và bản thân họ có mức sống cao trong xã hội; + Có tích luỹ để tái sản xuất mở rộng. Như vậy, nhà tư bản khác với tiểu chủ ở chỗ quy mô vốn đầu tư, số lao động thuê mướn và quy mô thu nhập của họ lớn hơn nhiều [44, tr.13]. Trên thực tế, hai bộ phận này gắn kết chặt chẽ, nhiều khi khó phân biệt.
* Khái niệm về thương mại:
Thương mại vừa có ý nghĩa là kinh doanh, vừa có ý nghĩa là trao đổi hàng hoá dịch vụ. Khái niệm thương mại cần hiểu cả nghĩa rộng và nghĩa hẹp.
Theo nghĩa rộng: Thương mại là toàn bộ các hoạt động kinh doanh trên thị trường. Thương mại đồng nghĩa với kinh doanh được hiểu như là các hoạt động kinh tế nhằm mục tiêu sinh lợi của các chủ thể kinh doanh trên thị trường. Theo Điều 2, Pháp lệnh Trọng tài Thương mại thì hoạt động thương mại là việc thực hiện một hay nhiều hành vi thương mại của cá nhân, tổ chức kinh doanh bao gồm mua bán hàng hoá, cung ứng dịch vụ; phân phối; đại diện, đại lý thương mại; ký gửi; thuê, cho thuê; thuê mua; xây dựng; tư vấn kỹ thuật; đầu tư; tài chính, ngân hàng; bảo hiểm; thăm dò, khai thác; vận chuyển hàng hoá, hành khách bằng đường không, đường biển, đường sắt, đường bộ và các hành vi thương mại khác theo quy định của pháp luật.
Theo nghĩa hẹp: Thương mại là quá trình mua, bán hàng hoá dịch vụ trên thị trường, là lĩnh vực phân phối  và lưu thông hàng hoá. Nếu hoạt động trao đổi hàng hoá ( kinh doanh hàng hoá) vượt ra khỏi biên giới quốc gia thì người ta gọi đó là ngoại thương (kinh doanh quốc tế) [8, tr.7].
Thương mại ngày nay được hiểu là ngành kinh tế có chức năng tổ chức quá trình lưu thông hàng hoá, dịch vụ; thực hiện chức năng tiếp tục sản xuất trong khâu lưu thông, gắn sản xuất với thị trường. Hiện nay, tư nhân đầu tư vào nhiều lĩnh vực của nền kinh tế, trong đó có thương mại. Hoạt động của kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại có thể hiểu là hình thức vận động của kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại dùa trên cơ sở sở hữu tư nhân về vốn và tư liệu sản xuất cần thiết.
* Các loại hình kinh tế tư nhân:

Theo quan điểm của Đảng ta thể hiện trong Văn kiện Đại hội Đảng toàn quốc lần thứ X xác định nền kinh tế nước ta hiện nay có 5 thành phần kinh tế sau: Kinh tế nhà nước; kinh tế tập thể; kinh tế tư nhân (cá thể, tiểu chủ, tư bản tư nhân); kinh tế tư bản nhà nước; kinh tế có vốn đầu tư nước ngoài) [12, tr.27].

Ở nước ta, khi chuyển sang kinh tế thị trường định hướng XHCN với kinh tế nhiều thành phần, kinh tế tư nhân cũng có mặt ở hầu hết các lĩnh vực sản xuất kinh doanh mà pháp luật không cấm, trong đó có lĩnh vực thương mại. Kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại là một bộ phận cấu thành quan trọng trong cơ cấu thương mại nhiều thành phần ở nước ta và hoạt động dưới nhiều hình thức khác nhau như hộ kinh doanh cá thể, tiểu chủ và các loại hình doanh nghiệp như doanh nghiệp tư nhân, công ty TNHH, công ty cổ phần, công ty hợp doanh.

- Hé kinh doanh cá thể  là hình thức tồn tại của kinh tế cá thể tiểu chủ, dùa trên sở hữu tư nhân nhỏ về tư liệu sản xuất. Hình thức kinh doanh này chủ yếu sử dụng lao động trong gia đình, việc sử dụng lao động làm thuê không thường xuyên. Hộ kinh doanh cá thể là đơn vị kinh tế độc lập tự chủ trong sản xuất kinh doanh, là chủ thể trong mọi quan hệ sản xuất và tự chịu trách nhiệm về kết quả tài chính của mình.

- Các loại hình doanh nghiệp thuộc khu vực kinh tế tư nhân là doanh nghiệp tư nhân, công ty trách nhiệm hữu hạn, công ty cổ phần, công ty hợp danh. Các loại hình này là hình thức tồn tại của thành phần kinh tế tư bản tư nhân, dùa trên sở hữu tư nhân lớn về tư liệu sản xuất.

Theo Luật Doanh nghiệp (có hiệu lực thi hành từ ngày 01-7-2006), thì các loại hình doanh nghiệp này được phân biệt như sau [17, tr. 43, 89, 162, 176].

 Doanh nghiệp tư nhân: 
Là doanh nghiệp do một cá nhân làm chủ và tự chịu trách nhiệm bằng toàn bộ tài sản của mình về mọi hoạt động của doanh nghiệp.

Doanh nghiệp tư nhân không được phát hành bất cứ loại chứng khoán nào.

Mỗi cá nhân chỉ được quyền thành lập một doanh nghiệp tư nhân.

 Công ty trách nhiệm hữu hạn hai thành viên trở lên:
Là doanh nghiệp, trong đó: Thành viên có thể là tổ chức, cá nhân; số lượng thành viên không vượt quá năm mươi. Thành viên chịu trách nhiệm về các khoản nợ và các nghĩa vụ tài sản khác của doanh nghiệp trong phạm vi số vốn đã cam kết góp vào doanh nghiệp. Phần góp vốn của thành viên chỉ được chuyển nhượng theo quy định tại các điều 43, 44 và 45 của Luật doanh nghiệp.


Công ty trách nhiệm hữu hạn có tư cách pháp nhân kể từ ngày được cấp Giấy chứng nhận đăng ký kinh doanh.

Công ty trách nhiệm hữu hạn không được quyền phát hành cổ phần.

 Công ty cổ phần: 
Là doanh nghiệp, trong đó vốn điều lệ được chia nhỏ thành nhiều phần bằng nhau gọi là cổ phần. Cổ đông có thể là tổ chức, các nhân; số lượng cổ đông tối thiểu là ba và không hạn chế về số lượng tối đa. Cổ đông chỉ chịu trách nhiệm về các khoản nợ và các nghĩa vụ tài sản khác của doanh nghiệp trong phạm vi số vốn đã góp vào doanh nghiệp. Cổ đông có quyền tự do chuyển nhượng cổ phần của mình cho người khác, trừ trường hợp quy định tại khoản 3, Điều 81 và khoản 5, Điều 84 của Luật doanh nghiệp.

Công ty cổ phần có tư cách pháp nhân kể từ ngày được cấp Giấy chứng nhận đăng ký kinh doanh.
Công ty cổ phần có quyền phát hành chứng khoán các loại để huy động vốn.
 Công ty hợp danh: 
Là doanh nghiệp, trong đó phải có Ýt nhất hai thành viên là chủ sở hữu chung của công ty, cùng nhau kinh doanh dưới một tên chung (sau đây gọi là thành viên hợp danh); ngoài các thành viên hợp danh có thể có thành viên góp vốn. Thành viên hợp danh phải là cá nhân chịu trách nhiệm bằng toàn bộ tài sản của mình về các nghĩa vụ của công ty. Thành viên góp vốn chỉ chịu trách nhiệm về các khoản nợ của công ty trong phạm vi số vốn đã góp vào công ty.

Công ty hợp danh có tư cách pháp nhân kể từ ngày được cấp Giấy chứng nhận đăng ký kinh doanh.
Công ty hợp danh không được phát hành bất kỳ loại chứng khoán nào.

1.1.2. Đặc trưng của kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại
- Loại hình thương mại dùa trên sở hữu tư nhân nhá (các hộ cá thể, tiểu chủ kinh doanh thương mại) 
Thường được tổ chức theo kiểu gia đình, giữa các thành viên tham gia vào quá trình kinh doanh có mối quan hệ chặt chẽ, đó là quan hệ hôn nhân, huyết thống. Cơ sở vật chất để kinh doanh thường dùa vào vốn tự có của người chủ với việc sử dụng lao động của bản thân và gia đình là chủ yếu. Để đảm bảo quá trình kinh doanh, thương mại cá thể, tiểu chủ trong một số thời điểm có thể thuê mướn thêm lao động, nhưng thường với số lượng nhỏ, không ổn định, mang tính thời vụ. Nên nó có đặc điểm là quy mô hoạt động nhỏ, phạm vi kinh doanh hẹp, khó mở rộng thị trường và chủ yếu thích ứng với hoạt động bán lẻ, làm đại lý cho các tổ chức thương mại khác.
Mục tiêu kinh doanh chủ yếu của thương mại cá thể, tiểu chủ xuất phát từ nhu cầu giải quyết việc làm, tạo thu nhập cho các thành viên trong gia đình, họ hàng, vì vậy mục tiêu lợi nhuận chỉ là thứ yếu. Thực tế cho thấy, nhiều hộ kinh doanh thương mại vẫn hoạt động kể cả trong những trường hợp sau khi hạch toán kinh doanh không có lãi hoặc lãi Ýt để đảm bảo việc làm cho các thành viên trong gia đình.
Với quy mô nhỏ, cơ sở vật chất và bộ máy tổ chức quản lý gọn nhẹ, thương mại cá thể, tiểu chủ thường có tính năng động vì dễ thích ứng với những điều kiện môi trường và địa bàn kinh doanh khác nhau. Đặc điểm này rất phù hợp với hoàn cảnh nước ta đang trong quá trình chuyển sang phát triển kinh tế thị trường, nhưng đó cũng chính là các nhân tố gây ra tình trạng kinh doanh tự phát, vô chính phủ trên thị trường của loại hình thương mại cá thể, tiểu chủ, làm thị trường rối loạn, nhất là trong điều kiện quản lý nhà nước còn yếu kém. Đồng thời những hạn chế về quy mô, vốn, chất lượng nguồn nhân lực, phương thức tổ chức kinh doanh, trình độ công nghệ, khả năng tiếp cận thị trường sẽ gây cản trở cho sự phát triển của thương mại cá thể, tiểu chủ, đặc biệt trong tiến trình hội nhập kinh tế quốc tế. Do đó, sự phát triển của loại hình kinh tế này rất cần tới sự giúp đỡ và tạo điều kiện của Nhà nước. Trong quá trình phát triển của mình, thương mại cá thể, tiểu chủ có thể tự khắc phục dần những hạn chế trên bằng cách tự nguyện hợp tác, liên kết với nhau và với các loại hình kinh tế khác dưới những hình thức thích hợp. Vì vậy, hợp tác, liên kết là một trong những xu hướng vận động của thương mại cá thể, tiểu chủ. Cũng trong quá trình đó, một số cơ sở kinh doanh của thương mại cá thể, tiểu chủ dưới tác động của quy luật giá trị, quy luật cạnh tranh có thể trở thành tổ chức kinh doanh với quy mô lớn hoạt động theo phương thức tư bản chủ nghĩa. Đó là quá trình chuyển hoá thương mại cá thể, tiểu chủ thành thương mại tư bản tư nhân.
-  Loại hình thương mại dùa trên sở hữu tư bản tư nhân:
Thương mại tư bản tư nhân trong nền kinh tế thị trường định hướng XHCN có đặc điểm sau:
Những đặc điểm có tính tích cực: 

- Sức sống tự nhiên của các loại hình doanh nghiệp thương mại tư bản tư nhân là thể hiện khả năng thích ứng cao trong mọi điều kiện, linh hoạt, dễ hình thành, dễ thích ứng mới có thể xuất hiện kịp thời, đáp ứng nhu cầu của thực tế đặt ra. Bản thân các cơ sở sản xuất kinh doanh dùa trên sở hữu tư nhân luôn chứa đựng những nhân tố ổn định tự có, có nhiều thực tế cho thấy ngay trong môi trường đào thải khắc nghiệt nó vẫn tồn tại.
- Có khả năng lùa chọn quy mô phù hợp và tổ chức kinh doanh tối ưu. Cơ chế điều tiết tự nhiên của kinh tế tư nhân là cơ chế kinh tế thị trường, lùa chọn quy mô kinh doanh phù hợp thể hiện ở các quyết định lùa chọn số lượng đầu vào hợp lý, quá trình kinh doanh diễn ra một cách tối ưu, khả năng lùa chọn quy mô kinh doanh phù hợp với năng lực sản xuất của mình. Giúp doanh nghiệp có khả năng đi đến một cơ chế trả công hợp lý, căn cứ vào mức đóng góp của mỗi người. Ngược lại, chủ doanh nghiệp có toàn quyền sa thải những lao động không cần thiết trong quá trình hoạt động của doanh nghiệp.
- Tính đa dạng về quy mô, đặc điểm này luôn tạo ra những ưu thế lớn cho doanh nghiệp tư nhân có thể len lỏi vào những nơi xã hội cần, đáp ứng một cách linh hoạt những nhu cầu đa dạng, phong phú, muôn mầu muôn vẻ của người tiêu dùng. Các hình thức tồn tại có thể là doanh nghiệp tư nhân, công ty trách nhiệm hữu hạn, công ty cổ phần, công ty hợp danh, với quy mô vốn và số lượng lao động nhỏ, thích hợp với khả năng tài chính, năng lực quản lý của các doanh nghiệp tư nhân. Đồng thời cũng có thể thành lập những tập đoàn kinh tế lớn hoạt động xuyên quốc gia.
- Đặc trưng bao quát là đầu tư tập trung vào các ngành dễ sinh lợi, như ngành thương mại, dịch vụ, công nghiệp chế biến, đánh bắt nuôi trồng thuỷ sản, xây dựng, vận tải, bưu chính viễn thông, khách sạn nhà hàng, kinh doanh bất động sản, và dịch vụ tư vấn, tài chính tín dụng... Tuy nhiên, loại hình kinh tế này thường tập trung kinh doanh trên địa bàn các trung tâm kinh tế lớn, nơi tập trung các khu công nghiệp, đầu mối giao thông và khu đông dân nên có tác động tích cực chủ yếu tới sự phát triển của các vùng kinh tế trọng điểm. Để khuyến khích sự phát triển của thương mại tư bản tư nhân ở các vùng xa trung tâm, Nhà nước cần có những chính sách ưu đãi nhất định đảm bảo cho loại hình này kinh doanh có lãi.
- Tiềm năng trí tuệ, kinh nghiệm quản lý, tay nghề và những kinh nghiệm sản xuất kinh doanh, bí quyết được truyền, tích lũy qua nhiều đời trong từng gia đình, dòng họ sẽ là nguồn sáng vô tận cho sự tăng trưởng kinh tế, nếu có chính sách khơi dậy được hết tiềm năng trong loại hình này.
- Bên cạnh nguồn lực nói trên, các loại hình doanh nghiệp này còn có rất nhiều lợi thế và chính các lợi thế đó cũng trở thành tiềm lực cho sự phát triển như: có khả năng thích ứng với mọi ngành nghề, với mọi trình độ từ thủ công đến tự động hoá, tin học hóa, với mọi quy mô từ nhỏ đến lớn, phù hợp với mọi địa bàn từ thành thị đến nông thôn; hình thức sản xuất và phương pháp huy động vốn rất đa dạng cho phép huy động nguồn lực nội sinh; tổ chức bộ máy gọn nhẹ, Ýt tầng nấc trung gian, có tính năng động, nhạy bén; hiệu quả sản xuất-kinh doanh cao, thu hồi vốn nhanh, có khả năng đổi mới công nghệ cao; họ lại có mối quan hệ kinh tế trong và ngoài nước, vì thế rất năng động tìm kiếm thị trường đối tác.
Những đặc điểm có tính tiêu cực, hạn chế:
-  Khả năng xung đột giữa lợi Ých tư nhân và lợi Ých xã hội: Vì mục tiêu hoạt động của các doanh nghiệp tư nhân bao giê cũng vì lợi Ých của chính họ, những biểu hiện của xung đột lợi Ých này khá phong phú và đa dạng, như ý thức chấp hành pháp luật kém, tù  phát, quá coi trọng lợi Ých cá nhân dẫn đến những việc làm phi pháp như trèn lậu thuế, làm hàng giả, hàng cấm, chụp giật; không thích công khai thông tin các hoạt động của mình; khó tìm kiếm sự hợp tác trong mọi hoạt động, từ chối những lĩnh vực kinh doanh không đem lại lợi nhuận cao như trong lĩnh vực công Ých; gây ô nhiễm môi trường, huỷ hoại môi trường; tạo nên sự phân hoá thu nhập trong xã hội, khoảng cách giàu-nghèo tăng lên. 

 - Sù tồn tại các doanh nghiệp tư nhân đa dạng về số lượng, quy mô, ngành nghề, chính điều này làm nảy sinh những khó khăn phức tạp trong việc giám sát, quản lý hoạt động của các doanh nghiệp tư nhân.
    - Sự phá sản của một số doanh nghiệp tư nhân, như một hiện tượng không 
 - Sù ph¸ s¶n cña mét sè doanh nghiÖp t­ nh©n, nh­ mét hiÖn t­îng kh«ng tránh khái trong nền kinh tế, đương nhiên sẽ kéo theo sự bấp bênh trong thu nhập cũng như việc làm không ổn định cho một bộ phận người lao động.
 - Hạn chế về vốn và khả năng tích luỹ: Do các loại hình doanh nghiệp tư nhân này chưa đủ mạnh, đủ niềm tin để có thể vay vốn từ các ngân hàng thương mại. Do hạn chế về vốn, nên khả năng  đổi mới về kỹ thuật công nghệ gặp khó khăn, chính giới hạn này làm cho sản phẩm kém sức cạnh tranh và thị phần sản phẩm bí giới hạn trong khuôn khổ chật hẹp.
- Là một thực thể kinh tế mới được khai sinh với tuổi đời non trẻ và trong môi trường luật pháp đang được tạo dựng, nên bản lĩnh và kinh nghiệm còn nhiều bất cập, thiếu hụt. Vì vậy, việc hoàn chỉnh môi trường pháp luật kinh doanh, các chính sách hỗ trợ kinh doanh và đào tạo đội ngò doanh nhân cần phải được coi trọng từ cả hai phía nhà nước và chủ doanh nghiệp tư nhân.

*  Hình thức hoạt động kinh doanh trong lĩnh vực thương mại
Một là: Kinh doanh nội địa (bao gồm các hoạt động thu mua, bán buôn, bán lẻ).
Hoạt động thu mua, đây là một đòi hỏi khách quan đối với nền sản xuất hàng hoá nhỏ. Việc tồn tại và phát triển lực lượng tiểu thương làm đại lý, thu gom hàng hoá là cần thiết. Đó là công việc tập trung các nguồn hàng từ các kênh sản xuất khác nhau để thực hiện các hoạt động kinh doanh tiếp theo. Tuy nhiên, khi đòi hỏi phải thu gom một số lượng hàng hoá lớn thì bản thân hoạt động thu mua lại đòi hỏi tiềm lực kinh tế, năng lực kinh doanh của các chủ thể mua phải ở mức đủ lớn mà thương mại cá thể, tiểu chủ khó có thể đáp ứng. Vì vậy, để đáp ứng yêu cầu trên các hộ tư thương buộc phải liên kết, hợp tác với nhau hoặc liên kết, hợp tác với các doanh nghiệp thương mại tư nhân có tiềm lực tài chính mạnh hơn. Hoạt động thu mua phát triển sẽ có tác dụng khơi thông nguồn hàng, thúc đẩy sản xuất phát triển và phục vụ tốt hơn cho nhu cầu tiêu dùng.
Hoạt động bán buôn, là khâu phát luồng hàng hoá tới các kênh bán lẻ và một phần bán trực tiếp cho các chủ thể sản xuất (các yếu tố đầu vào). Mục tiêu của các nhà bán buôn là tiêu thụ được khối lượng hàng hoá lớn trong thời gian ngắn nhất. Mô hình này đòi hỏi phải có những nhà buôn lớn đáp ứng được đầy đủ các điều kiện kinh doanh trong cơ chế thị trường như: quy mô vốn đầu tư lớn, cơ sở vật chất kỹ thuật hiện đại, tiên lợi cho việc chế biến bảo quản và vận chuyển hàng hoá, kênh phân phối rộng, kinh nghiệm kinh doanh phong phó. Do đó, ở khâu này chủ yếu là các doanh nghiệp thương mại tư bản tư nhân  tham gia hoạt động.
Hoạt động bán lẻ, là khẩu cuối cùng của quá trình hoạt động kinh doanh thương mại. Hàng hoá sau khi bán đã ra khỏi lĩnh vực lưu thông và đi vào lĩnh vực tiêu dùng, giá trị và giá trị sử dụng được thực hiện. Đây là hoạt động kinh doanh thương mại đáp ứng nhu cầu phong phú, đa dạng, tỉ mỉ của nhiều đối tượng khách hàng khác nhau và nó là hình thức phổ biến, len lỏi vào mọi ngõ ngách của cuộc sống. Hoạt động ở khâu bán lẻ cần có một mạng lưới rộng khắp với nhiều quy mô khác nhau. Trong điều kiện nền kinh tế còn chưa phát triển cao, hoạt động này chủ yếu được thực hiện bởi thương mại cá thể, tiểu chủ. Đó là loại hình phù hợp với các đòi hỏi của nhu cầu thị trường khi thu nhập của người tiêu dùng chưa cao, vì vậy không thể nóng vội xoá bỏ loại hình này mà ngược lại phải khuyển khích, tạo điều kiện cho nã kinh doanh theo pháp luật, góp phần phục vụ sản xuất và đời sống tốt hơn. Việc thu hẹp hay khuyến khích mở rộng hoạt động kinh doanh của thương mại tư nhân phụ thuộc vào trình độ phát triển của nền kinh tế (cụ thể là do nhu cầu thị trường quyết định), không thể phụ thuộc vào ý chí chủ quan của con người. Tuy nhiên, khi nền kinh tế phát triển, hội nhập, hệ thống bán lẻ không chỉ dừng ở các cơ sở buôn bán của thương mại cá thể, hệ thống những siêu thị lớn, những chuỗi của hàng dần dần sẽ thay thế các của hàng nhỏ lẻ. Do quy mô lớn, tìm được nguồn hàng từ gốc, hàng hoá được bảo quản khoa học, hàng hoá vừa rẻ và có chất lượng tốt vv…
Hai là: Hoạt động kinh doanh xuất nhập khẩu. 
Cũng là các hành vi mua, bán trên thị trường, nhưng hoạt động kinh doanh xuất nhập khẩu có tính đặc thù là các hành vi mua, bán được thực hiện chủ yếu ở thị trường nước ngoài. Với chủ trương đa phương hoá, đa dạng hoá các quan hệ kinh tế đối ngoại thì các đối tác trong quan hệ kinh tế cũng hết sức đa dạng với tiềm lực kinh tế mạnh, có khả năng cạnh tranh cao, có bề dày kinh nghiệm. Trong cơ chế cũ, hoạt động kinh doanh xuất nhập khẩu do các doanh nghiệp thương mại Nhà nước thực hiện. Khi chuyển sang cơ chế mới và trong xu hướng hội nhập kinh tế quốc tế thì các thành phần kinh tế tham gia hoạt động kinh tế đối ngoại là một xu hướng tất yếu. Để thúc đẩy kinh tế trong nước phát triển thì việc huy động các thành phần kinh tế tham gia hoạt động xuất nhập khẩu trong sự quản lý của Nhà nước là chủ trương hết sức đúng đắn. Tuy nhiên, thương mại tư nhân  nước ta khi tham gia hoạt động kinh doanh xuất nhập khẩu gặp phải rất nhiều khó khăn do tiềm lực kinh tế yếu, chưa có kinh nghiệm, khả năng nắm bắt và xử lý thông tin thị trường nước ngoài chưa kịp thời, công tác xúc tiến thương mại không được tổ chức thường xuyên. Đặc biệt là trình độ ngoại ngữ, hiểu biết hệ thống pháp luật và thông lệ thương mại quốc tế của đội ngò doanh nhân chưa đáp ứng được yêu cầu khi tham gia kinh doanh xuất nhập khẩu.
1.1.3. Vai trò của kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại 
Kể từ khi đổi mới, Việt Nam đã đạt được nhiều thành tựu to lớn trong phát triển kinh tế -xã hội, trong đó có sự đóng góp quan trọng của kinh tế tư nhân, thể hiện qua tỷ lệ phần trăm trong cơ cấu GDP, qua giải quyết số lượng lớn công ăn việc làm và những đóng góp vào quá trình phân phối lại thu nhập, giảm bớt sự phát triển không đồng đều giữa đô thị và nông thôn. Riêng về thương mại vai trò của kinh tế tư nhân ở Việt Nam nói chung và ở Đà Nẵng nói riêng thể hiện ở các khía cạnh sau đây:

- Góp phần thúc đẩy sản xuất, lưu thông, phân phối hàng hoá và thúc đẩy thương mại hàng hoá phát triển:

Sản xuất và lưu thông là hai phạm trù không thể tách rời trong sản xuất hàng hoá, nó là điều kiện tiền đề cần thiết cho sự phát triển của nền kinh tế. Thương mại là lĩnh vực hoạt động chuyên nghiệp trong lưu thông hàng hoá, lưu thông trì trệ sẽ gây cản trở duy trì và mở rộng sản xuất, ảnh hưởng đến phát triển kinh tế-xã hội. Vì vậy, nó có vị trí trung gian cần thiết, là cầu nối giữa sản xuất và tiêu dùng, bao gồm tiêu dùng sản xuất và tiêu dùng cá nhân. Nó là khâu hậu cần của sản xuất, vừa là tiền đề của sản xuất và là khâu không thể thiếu được trong quá trình sản xuất và tái sản xuất của xã hội. Kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại, một mặt cung ứng cho các chủ thể sản xuất kinh doanh khác những tư liệu sản xuất cần thiết, tạo điều kiện cho tái sản xuất của các chủ thể đó được tiến hành một cách thuận lợi, ví dụ như mua nông sản cho các nhà máy chế biến và xuất khẩu, cung ứng phân bón, thuốc trừ sâu cho nông dân... Mặt khác, kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại giúp cho nhà sản xuất tiêu thụ sản phẩm, hàng hoá được thực hiện giá trị nhanh chóng sẽ rút ngắn thời gian lưu thông, làm tăng tốc độ tái sản xuất. Thông qua hoạt động của mình kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại đã mở đường tiêu thụ sản phẩm cho các doanh nghiệp 

Kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại có vai trò là điều kiện để thúc đẩy sản xuất hàng hoá phát triển, thông qua hoạt động thương mại trên thị trường, các chủ thể kinh doanh mua, bán các hàng hoá, dịch vụ. Điều đó bảo đảm cho quá trình tải sản xuất được tiến hành bình thường, lưu thông hàng hoá, dịch vụ thông suốt. Vì vậy, không có hoạt động thương mại phát triển thì sản xuất hành hoá không thể phát triển được.
Thông qua việc mua, bán hàng hoá, dich vụ trên thị trường, kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại có vai trò quan trọng trong việc mở rộng khả năng tiêu dùng nâng cao mức hưởng thụ của các cá nhân và doanh nghiệp, góp phần thúc đẩy sản xuất và mở rộng phân công lao động xã hội, thực hiện cách mạng khoa học công nghệ trong các ngành của nền kinh tế quốc dân. Vai trò phục vụ quá trình lưu thông của kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại được thể hiện thông qua tỉ trọng của kinh tế tư nhân trong tổng mức bán lẻ hàng hoá và dịch vụ xã hội. Năm 2005, tổng mức bán lẻ hàng hoá và dịch vụ xã hội của kinh tế nhà nước chiếm 12,9% tổng mức bán lẻ hàng hoá và dịch vụ xã hội của cả nước; tổng mức bán lẻ hàng hoá và dịch vụ xã hội của kinh tế tư nhân chiếm 83,3%; tổng mức bán lẻ hàng hoá và dịch vụ xã hội của kinh tế có vốn đầu tư nước ngoài chiếm 3,8% (bảng 1.1 và bảng 1.2).
Bảng 1.1: Tổng mức bán lẻ hàng hoá và dịch vụ xã hội theo thành phần kinh tế









Đơn vị tính: tỉ đồng
	Thành phần kinh tế
	Năm 2001
	Năm 2002
	Năm 2003
	Năm 2004
	Năm 2005

	Tổng sè
	245.315,0
	280.884,0
	328.181,5
	376.894,2
	480..292,5

	- Kinh tế Nhà nước
	40.956,0
	45.525,4
	52.381,8
	58.020,6
	62.175,9

	- Kinh tế tư nhân
	200.663,0
	224.436,4
	267.724,8
	310.114,7
	399.855,8

	- Kinh tế có vốn đầu tư nước ngoài
	3.996,0
	10.922,2
	8.074,9
	8.758,9
	18.251,0



Nguồn: Niên giám thống kê 2005, Tổng Cục thống kê.
Bảng 1.2: Cơ cấu tổng mức bán lẻ hàng hoá và dịch vụ xã hội theo thành phần kinh tế










Đơn vị tính %
	Thành phần kinh tế
	Năm 2001
	Năm 2002
	Năm 2003
	Năm 2004
	Năm 2005

	Tổng sè
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0

	- Kinh tế Nhà nước
	16,7
	16,2
	15,9
	15,4
	12,9

	- Kinh tế tư nhân
	81,7
	79,9
	81,6
	82,3
	83,3

	- Kinh tế có vốn đầu tư nước ngoài
	1,6
	3,9
	2,5
	2,3
	3,8


Nguồn: Niên giám thống kê 2005, Tổng cục thống kê.
Như vậy, vai trò của kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại cung ứng hàng hoá và doanh thu dịch vụ cho nền kinh tế ngày càng to lớn. Điều này cũng thể hiện thế mạnh của kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại.

Trong xu thế quốc tế hoá đời sống kinh tế diễn ra mạnh mẽ, kinh doanh thương mại phát triển ra ngoài phạm vi quốc gia, trong lĩnh vực xuất nhập khẩu hàng hoá (thương mại quốc tế) nên càng có tác dụng to lớn, tiếp thu nguồn lực từ bên ngoài và mở rộng thị trường cho các doanh nghiệp sản xuất ở trong nước, xuất khẩu hàng hoá ra nước ngoài. Vì vậy kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại có vai trò là cầu nối gắn kết nền kinh tế trong nước với nền kinh tế thế giới, thực hiện chính sách mở cửa.

-  Đóng góp ngày càng lớn trong GDP và thúc đẩy tăng trưởng kinh tế:

 Phát triển về số lượng: Kinh tế tư nhân Việt Nam trong những năm qua phát triển mạnh mẽ và trở thành động lực phát triển của đất nước. Về số lượng cũng tăng nhanh với những loại hình sở hữu đa dạng phong phó.
 
. Về hé kinh doanh cá thể: Hình thức kinh doanh này tăng nhanh qua các thời kỳ. Năm 2003 có khoảng 800.000 hé kinh doanh cá thể đăng ký kinh doanh, đưa tổng số hộ kinh doanh cá thể trong cả nước lên hơn 2,5 triệu hé; năm 2005 là trên 2,9 triệu hộ, với tổng số vốn đăng ký kinh doanh là 127.395,381 tỉ đồng. Trong số hộ kinh doanh cá thể thì số hộ kinh doanh thương mại, dịch vụ chiếm 51,89%, số hộ sản xuất công nghiệp chiếm 30,21%, giao thông vận tải chiếm 11,63%, xây dựng chiếm 0,81%, các hoạt động khác chiếm 5,46% [19, tr.100].  Hé kinh doanh cá thể ở Đà Nẵng năm 2001, có 18.339 hộ đăng ký kinh doanh, với số vốn đăng ký kinh doanh là 313,270 tỉ đồng; năm 2003 có 24.209 hộ với tổng vốn 499,242 tỉ đồng; năm 2005 có  28.453 hộ với tổng vốn là 548,132 tỉ đồng; trong số hộ kinh doanh cá thể thì sè hộ kinh doanh thương mại, dịch vụ chiếm 66,6% [23], [24], [25], [26], [27]. Như vậy, hộ kinh doanh cá thể trong lĩnh vực thương mại chiếm tỉ trọng lớn trong các hộ kinh doanh tư nhân nói chung.
. Về các loại hình doanh nghiệp:  Cả nước, năm 2001 sè doanh nghiệp ở khu vực kinh tế tư nhân là 44.314 doanh nghiệp,  năm 2002 là 55.236 doanh nghiệp, năm 2003 là 64.526 doanh nghiệp, năm 2004 là 84.003 doanh nghiệp [38]. Trong số các doanh nghiệp đăng ký kinh doanh, doanh nghiệp tư nhân và công ty trách nhiệm hữu hạn chiếm tỉ trọng lớn nhất: doanh nghiệp tư nhân chiếm 55,76%, công ty trách nhiệm hữu hạn chiếm 33,68%, công ty cổ phần chiếm 2,55%, công ty hợp doanh chiếm 0,01%. Sè doanh nghiệp hoạt động trong các lĩnh vực sản xuất công nghiệp là 20,8%, thương mại-dịch là 51,9%, nông lâm ngư nghiệp là 12,4%, vận tải là 8,3% [19, tr.98, 105]. Như vậy, trong loại hình doanh nghiệp kinh tế tư nhân ở lĩnh vực thương mại cũng chiếm tỉ lệ cao.
 Với thành phố Đà Nẵng, năm 1997 có 630 doanh nghiệp; năm 2001 có 1.687 doanh nghiệp, thì đến  năm 2005, có 4.981 doanh nghiệp với tổng số vốn đăng ký kinh doanh là 7.039,652 tỉ đồng (trong đó DNTN = 1.392; Công ty TNHH = 2.462; Công ty Cổ phần = 436; Chi nhánh và Văn phòng đại diện = 691 đơn vị). Số doanh nghiệp hoạt động trong các lĩnh vực sản xuất công nghiệp là 591, chiếm 11,86%; 
Víi thµnh phè §µ N½ng, n¨m 1997 cã 630 doanh nghiÖp; n¨m 2001 cã 1.687 doanh nghiÖp, th× ®Õn  n¨m 2005, cã 4.981 doanh nghiÖp víi tæng sè vèn ®¨ng ký kinh doanh lµ 7.039,652 tØ ®ång (trong ®ã DNTN = 1.392; C«ng ty TNHH = 2.462; C«ng ty Cæ phÇn = 436; Chi nh¸nh vµ V¨n phßng ®¹i diÖn = 691 ®¬n vÞ). Sè doanh nghiÖp ho¹t ®éng trong c¸c lÜnh vùc s¶n xuÊt c«ng nghiÖp lµ 591, chiÕm 11,86%; thương mại-dịch vụ là 3.395 chiếm 68,15%; xây dựng là 315, chiếm 6,32%; ngành nghề khác là 680, chiếm 13,65%. Doanh nghiệp tư nhân trong lĩnh vực thương mại cũng chiếm tỉ trọng lớn như tình hình chung của nước ta (phô lục 1).
 Đóng góp GDP: Trong những năm qua khu vực kinh tế tư nhân của Việt Nam đã vươn lên trưởng thành và đóng góp 40% GDP, tốc độ tăng trưởng bình quân hàng năm là 6,5%/ năm. Kinh tế tư nhân của Đà Nẵng đã vươn lên trưởng thành và đóng góp 30% GDP, năm 2005, kinh tế tư nhân đạt  3.275 tỉ đồng - chiếm 34,4%. Tốc độ tăng GDP bình quân của cả thành phố trong 5 năm từ 2001-2005 là 12,67% ,thì tốc độ tăng GDP của khu vực kinh tế tư nhân tăng là 9,69% [5], trong đó thương mại, dịch vụ chiếm 43,23%.
-  Thóc đẩy chuyển dịch cơ cấu kinh tế và tăng kim ngạch xuất khẩu: Mét trong những nội dung quan trọng trong quá trình công nghiệp hoá-hiện đại hoá là cơ cấu lại nền kinh tế theo hướng tiến bộ về khoa học công nghệ trong cơ cấu ngành và cơ cấu thành phần kinh tế, nhằm giải phóng sức sản xuất, nâng cao nội lực, từng bước hội nhập kinh tế quốc tế. Chuyển dịch cơ cấu kinh tế là một yêu cầu tất yếu trong quá trình công nghiệp hoá-hiện đại hoá của nước ta hiện nay. Để xây dựng và phát triển một nền kinh tế ổn định, vững chắc với tốc độ phát triển nhanh đòi hỏi phải xác định được một cơ cấu kinh tế hợp lý, giải  quyết hài hoà mối quan hệ giữa các ngành kinh tế quốc dân, giữa các vùng lãnh thổ và giữa các thành phần kinh tế. Cơ cấu kinh tế có ý nghĩa thiêt thực trong việc thúc đẩy nền kinh tế phát triển đa dạng, năng động, phát huy lợi thế tiềm năng về nguồn nhân lực, vật lực, tài lực. Trong quá trình chuyển dịch cơ cấu kinh tế  luôn có sự đóng góp của khu vực kinh tế tư nhân. Sự tham gia của kinh tế tư nhân đã xác lập lại cơ cấu đầu tư theo từng thời kỳ phát triển, góp phần nâng cao tỉ trọng của các ngành công nghiệp và dịch vụ trong cơ cấu tổng thể nền kinh tế quốc dân. Tỉ trọng tham gia của khu vực kinh tế tư nhân vào các lĩnh vực của nền kinh tế có sự thay đổi đáng kể qua các giai đoạn. Tỉ trọng của khu vực kinh tế tư nhân trong ngành sản xuất công nghiệp giảm nhanh từ 35% (giai đoạn 1991-1996) còn 15% (giai đoạn 1998-2000); trong ngành thương mại tăng nhanh từ 39% lên 54%; trong dịch vụ tăng từ 38,6% lên 44,1% (năm 1990). Như vậy, với sự đóng góp của khu vực kinh tế tư nhân đã thúc đẩy chuyển dịch cơ cấu kinh tế theo hướng nâng dần tỉ trọng các ngành công nghiệp và dịch vô 
Về kim ngạch xuất khẩu: Trình độ sản xuất kinh doanh của kinh tế tư nhân ngày càng tiến bộ, số lượng hàng hoá thay thế hàng hoá nhập khẩu tăng lên. Chất lượng nhiều mặt hàng tăng đã góp phần đẩy lùi sự xâm nhập của hàng ngoại. Bên cạnh việc thực hiện sản xuất đồng bộ sản phẩm hàng hoá xuất khẩu, khu vực kinh tế tư nhân còn tham gia nhiều công đoạn trong quá trình sản xuất sản phẩm xuất khẩu. Kim ngạch xuất nhập khẩu trực tiếp của khu vực phi nông nghiệp trong tư nhân đến nay đã tăng khá nhanh, năm 2001 nhập khẩu đạt 3,336 tỉ USD, xuất khẩu đạt 2,851 tỉ USD (Công ty TNHH Kim Anh ở Sóc Trăng có kim ngạch xuất khẩu hơn 100 triệu USD, đứng đầu cả nước). Một số sản phẩm chủ yếu như thuỷ sản, thủ công mỹ nghệ, may mặc, đồ da vv...chiếm tỉ trọng đáng kể trong xuất khẩu. Trong 474 doanh nghiệp đang hoạt động trong ngành công nghiệp sử dụng nhiều lao động, thì có 3/4 sản lượng sản xuất ra được xuất khẩu, trong đó hàng đệt may và giày da chiếm tỉ lệ xuất khẩu cao là 80,5% và 80%. Điều này thể hiện sự đóng góp to lớn của kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại vào xuất khẩu [19, tr.139].
Các doanh nghiệp tư nhân có vai trò to lớn trong quá trình chuyển dịch cơ cấu kinh tế đặc biệt đối với các khu vực ngoài thành. Doanh nghiệp ở khu vực tư nhân của Đà Nẵng đã góp phần chuyển dịch cơ cấu kinh tế  tiếp tục theo hướng tăng tỉ trọng ngành công nghiệp-xây dựng, giảm tương đối tỉ trọng ngành nông nghiệp. Đến năm 2005, tỉ trọng các ngành trong GDP của thành phố: Công nghiệp chiếm 51,09%, thương mại, dịch vụ chiếm 43,23%, nông nghiệp chiếm 5,68%. Tổng kim ngạch xuất khẩu của khu vực tư nhân năm 2001 đạt 21,773 triệu USD, chiếm tỉ trọng 3,4% so với tổng kim ngạch của thành phố; năm 2003 là 28,6 triệu USD, chiếm 4,5%;  năm 2005, đạt 29,1 triệu USD, chiếm tỉ trọng 6,1% tổng kim ngạch xuất khẩu của thành phố và tăng 1,7% so với năm 2003 [28], [29], [30], [31], [32].

 -  Giải quyết việc làm, giảm tỷ lệ thất nghiệp, hạn chế việc di dân vào đô thị:
Theo báo cáo của Ngân hàng Thế giới, khu vực kinh tế tư nhân đã tạo ra nhiều việc làm trong những năm gần đây, trong khi số việc còn làm ở khu vực Nhà nước có xu hướng giảm liên tục. Trong quá trình đẩy mạnh cổ phần hoá, bán, khoán, cho thuê và giải thể các doanh nghiệp nhà nước, thì việc dôi ra một số lượng lao động là điều không thể tránh khỏi. Các doanh nghiệp tư nhân có khả năng tạo ra việc làm với mức đầu tư thấp và chủ yếu bằng vốn của dân, mà lẽ ra Nhà nước phải tốn rất nhiều vốn đầu tư để giải quyết việc làm. Giải quyết có hiệu quả vấn đề thất nghiệp từ đó dẫn đến giảm bớt các tệ nạn xã hội và tạo ra sự phát triển hài hoà cho nền kinh tế.
Năm 2005, khu vực tư nhân trong nước thu hót 2.475.448 lao động, chiếm 42,9%, trong đó kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại chiếm lượng lớn (sè lao động ở khu vực Nhà nước chiếm 38,99%, lao động ở khu vực có vốn đầu tư nước ngoài chiếm 18,11%). Theo báo cáo điều tra của Viện nghiên cứu Quản lý Trung ương cho thấy, các doanh nghiệp tư nhân với trung bình 70-100 triệu đồng vốn đầu tư sẽ tạo ra được một chỗ việc làm, trong khi đó con số này đối với doanh nghiệp nhà nước là 210-280 triệu đồng. Ngoài ra một số lượng lớn doanh nghiệp đăng ký tăng vốn, mở rộng quy mô sản xuất kinh doanh, do đó tăng thêm việc làm mới khoảng 1,2-1,4 triệu lao động. Tỷ trọng thu hót lao động của các doanh nghiệp tư nhân trên phạm vi cả nước có xu hướng tăng lên [19, tr.122].
  Sự phát triển kinh tế của thành phố Đà nẵng trong những năm qua đã tạo cơ hội việc làm cho một tần líp dân cư đông đảo, từ đó hàng năm trên 1 vạn người được giải quyết việc làm. Tỉ lệ thất nghiệp trong khu vực thành thị giảm từ 6% (trong năm 1997) xuống còn 4,33% (năm 2004). Theo số liệu thống kê của thành phố Đà Nẵng, tạo việc làm và tăng thu nhập cho người lao động: Năm 1999 sè lao động trong khu vực kinh tế tư nhân ở thành phố là 61.621 người; năm 2001 tăng lên 82.381 người; năm 2005, sè lao động ở doanh nghiệp tư nhân là 116.687 người, tăng 29,4% so với năm 2001, trong đó hơn 50% của kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại [6, tr.57].
          1.2. NHỮNG NHÂN TỐ ẢNH HƯỞNG ĐẾN KINH TẾ TƯ NHÂN TRONG LĨNH VỰC THƯƠNG MẠI 

- Nguồn lực cho sự phát triển kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại còn nhiều, chưa được khai thác hết.
Kinh tế tư nhân trong các ngành từ công nghiệp, nông nghiệp đến thương mại... đều cho thấy khu vực kinh tế này được hình thành từ nguồn lực của các giai tầng trong xã hội như nông dân, người buôn bán, thợ thủ công, chủ doanh nghiệp... họ chính là nhân dân, vì thế khu vực kinh tế tư nhân tiềm năng và sức mạnh của nó thực sự to lớn và có tác động ảnh hưởng đến sự phát triển của kinh tế tư nhân.

Nguồn vốn tích luỹ, tiết kiệm của nhân dân có thể đầu tư phát triển kinh tế còn nhiều, theo ước tính vốn đầu tư của tư nhân chiếm trên 70% vốn đầu tư toàn xã hội, đây là nguồn vốn có nhiều tiềm năng chưa được khai thác hết. Năm 2002, nguồn vốn khu vực kinh tế tư nhân cả nước đạt 50.000 tỉ đồng, đưa tỉ trọng đầu tư của khu vực này so với tổng vốn đầu tư toàn xã hội từ 24% (năm 2001) lên 27,2% (năm 2002), nhờ vậy tốc độ tăng GDP đạt 7,04% đứng thứ 2 Châu Á  (chỉ sau Trung Quốc) [40, tr. 327]; Năm 2004, tổng vốn đầu tư vào khu vực tư nhân là 57.594,9 tỉ đồng, chiếm  30,9% tổng vốn đầu tư xã hội.  Thông qua hoạt động của khu vực kinh tế tư nhân nói chung và trong lĩnh vực thương mại nói riêng, nguồn vốn trong dân đã dần dần được sử dụng có hiệu quả, thúc đẩy quy mô đầu tư  của nền kinh tế. Có thể nói nguồn vốn đầu tư trong nước nói chung và nguồn vốn đầu tư của tư nhân nói riêng thực sự là động lực thúc đẩy sự tăng trưởng kinh tế của nước ta.  
Nguồn lao động: Cùng với nguồn vốn tích luỹ, năm 2000 nước ta có 36 triệu lao động, trong đó có  1,3 triệu người có trình độ đại học, cao đẳng; 1,6 triệu người có trình độ trung cấp kỹ thuật, nghiệp vô;  8,2 triệu lao động đã qua đào tạo, chiếm tỉ lệ 22,02%; còn 8-10 triệu lao động chưa có việc làm. [40, tr.327] (năm 2005 Đà Nẵng có nguồn lao động là 386.487 người, trong đó lao động có việc làm là 367.761 người, số người chưa có việc làm là 18.726 người, chiếm 4,8%. Trong sè 367.761 người thì,  trình độ cao đẳng-đại học có 56.048 người, chiếm 15,2%; trình độ trung cấp có  29.027 người, chiếm 7,9%; công nhân kỹ thuật có 97.000 người, chiếm 26,4%) (phô lục 8).  Ngoài lao động còn đất đai, mặt nước, tài nguyên tuy không nhiều nhưng phong phú, đa dạng, đặc biệt là khả năng chuyển dịch cơ cấu kinh tế, chuyển đổi cây trồng, vật nuôi, thâm canh, tăng vụ trong nông nghiệp còn dồi dào, ngành nghề trong nông thôn còn tiềm Èn. Đây thực sự là mảnh đất thuận lợi cho kinh tế tư nhân phát triển. Việt Nam có hơn 2 triệu người định cư, sinh sống, làm ăn ở nước ngoài, trong đó có 10 vạn trí thức. Đó cũng là một nguồn lực quan trọng. Nếu có chính sách đúng họ có thể trở thành cầu nối chuyển vốn, khoa học, công nghệ, máy móc thiết bị về để đầu tư phát triển kinh tế trong nước thông qua khu vực kinh tế tư nhân. Tiềm năng trí tuệ, kinh nghiệm quản lý, tay nghề và những kinh nghiệm sản xuất kinh doanh bí truyền được tích luỹ qua nhiều đời trong từng gia đình, dòng họ sẽ là nguồn sáng tạo vô tận cho sự tăng trưởng kinh tế nếu có chính sách khơi dậy được hết tiềm năng này trong khu vực kinh tế tư nhân. Kinh tế tư nhân nói chung, trong đó kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại nói riêng chủ yếu là khai thác vốn tự có, sử dụng nhiều lao động và nguyên liệu tại chỗ, bởi vậy nó rất phù hợp với phương hướng phát triển kinh tế của nước ta trong giai đoạn hiện nay.
Trong nền kinh tế thị trường định hướng XHCN và trong quá trình vận động, phát triển, kinh tế tư nhân phải biến đổi để thích ứng theo hướng xã hội hoá ngày càng cao. Trình độ xã hội hoá thể hiện trên một số điểm như: Sự phân công lao động xã hội ngày càng sâu sắc; sự đan xen liên kết với nhau các loại hình sở hữu thông qua các loại hình tổ chức sản xuất – kinh doanh ngày càng phát triển rộng rãi; sự liên kết hợp tác trong quá trình sản xuất ra sản phẩm hàng hoá ngày càng phát triển; quy mô các đơn vị sản xuất kinh doanh lớn dần lên. Đây là xu hướng xã hội hoá của nền kinh tế nước ta và có thể ra đời theo mấy hướng sau: Hợp tác với nhau để cùng sản xuất ra một loại sản phẩm; có thể làm vệ tinh cho nhau; các doanh nghiệp liên doanh liên kết với nhau; các doanh nghiệp có thể trở thành các thành viên tự nguyện của tập đoàn kinh tế hay các Công ty mẹ theo từng lĩnh vực sản xuất kinh doanh; các doanh nghiệp tư nhân sẽ vươn ra đầu tư vốn huy động sản xuất kinh tế ở nước ngoài.
- Sù ổn định chính trị, xã hội của nước ta có vai trò quan trọng đến phát triển kinh tế nói chung và kinh tế tư nhân, kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại nói riêng, vì các lý do sau đây:
Một là, sự ổn định chính trị, xã hội làm cho người dân yên tâm làm ăn, họ có lòng tin vào tương lai phát triển của đất nước, nên mạnh dạn bỏ vốn đầu tư. Nhờ vậy, linh tế có điều kiện tăng trưởng mạnh mẽ, trong đó kinh tế tư nhân nói chung và kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại nói riêng cũng sẽ phát triển.
Hai là, sù ổn định chính trị, xã hội tạo môi trường thuận lợi để thu hót đầu tư nước ngoài. Một khi các doanh nghiệp (cả doanh nghiệp sản xuất lẫn doanh nghiệp thương mại) đã bỏ vốn đầu tư, mở cơ sở kinh doanh tại Việt Nam thì nhất định thị trường – bao hàm cả thị trường trong nước và thị trường nước ngoài được mở rộng, việc buôn bán trở nên sầm uất, sôi động, kinh tế tư nhân thương mại có điều kiện phát triển.
Các nhà đầu tư nước ngoài chỉ yên tâm bỏ vốn đầu tư vào nước ta khi chóng ta tạo được sự ổn định chính trị, xã hội. Những cam kết mang tính pháp lý của Nhà nước thông qua luật đầu tư, thông qua hàng loạt chính sách vv… tạo niềm tin chắc chắn cho các nhà đầu tư.

Với thành phố Đà Nẵng, ngoài việc thực hiện nghiêm túc, ổn định những đườn lối chính sách mà Trung ương nêu ra, thì việc chính quyền địa phương quản lý, giữ gìn để thành phố ổn định, đoàn kết với môi trường xã hội yên ổn, trong lành sẽ là điều hấp dẫn thu hót các doanh nghiệp bỏ vốn đầu tư kinh doanh bình thường.

Lĩnh vực kinh tế thương mại là một lĩnh vực nhậy cảm. Mọi sự mất ổn định trong sinh hoạt xã hội như bãi chợ, biểu tình, sự thay đổi đột ngột những quy định mang tính địa phương về cơ sở làm ăn, buôn bán sẽ gây nguy hại cho sự phát triển trong lĩnh vực này.
  Ba là,  hệ thống chính sách, pháp luật hoàn thiện sẽ thúc đẩy kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại phát triển
Cùng với sự ổn định chính trị, Đảng và Nhà nước ta phải có những cơ chế chính sách phát triển kinh tế nhiều thành phần, bởi các chính sách, pháp luật của Đảng và Nhà nước có tác động ảnh hưởng ở mức độ nhất định lên quá trình kinh doanh của doanh nghiệp thương mại tư nhân. Nền kinh tế càng phát triển, quan hệ kinh tế càng được mở rộng cả trong và ngoài nước, thì hệ thống chính sách, pháp luật hoàn thiện sẽ là một nhân tố quan trọng giúp cho kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại chủ động, khai thác và phát huy các tiềm lực của mình để tối đa hoá lợi nhuận. Nếu hệ thống chính sách, pháp luật chưa hoàn thiện hoặc thay đổi đột ngột doanh nghiệp sẽ không yên tâm cho việc đầu tư, cũng như có thể gặp rủi ro trong kinh doanh. Trong thực tế những năm gần đây, Đảng và Nhà nước ta đã và đang tiếp tục rà soát để sửa đổi, bổ sung hoàn thiện hệ thống pháp luật và ban hành những cơ chế, chính sách mới về đất đai, tài chính, tín dụng, khoa học, công nghệ, thị trường vv... nhằm khuyến khích kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại phát triển mạnh mẽ hơn nữa trong thời gian đến.
Bốn là, hội nhập kinh tế khu vực và quốc tế:
Toàn cầu hoá kinh tế là xu hướng khách quan, lôi cuốn các nước, bao trùm hầu hết các lĩnh vực, vừa thúc đẩy hợp tác, vừa tăng sức Ðp cạnh tranh và tính tuỳ thuộc lẫn nhau giữa các nền kinh tế. Chính vì vậy, toàn cầu hoá kinh tế là sự gia tăng nhanh chóng các hoạt động kinh tế quốc tế vượt qua mọi biên giới quốc gia, tạo nên sự phụ thuộc lẫn nhau giữa các nền kinh tế trong sự vận động phát triển hướng tới một nền kinh tế thế giới thống nhất. Sự gia tăng của xu thế này được thể hiện ở sự mở rộng mức độ và qui mô mậu dịch thế giới, sự lưu chuyển của các dòng vốn và lao động trên phạm vi toàn cầu. Hội nhập kinh tế khu vực và quốc tế là sự tham gia, gắn kết nền kinh tế của một nước vào các tổ chức hợp tác kinh tế khu vực và toàn cầu theo những quy định chung của từng tổ chức đó cho các nước thành viên.
Xu thế toàn cầu hoá đang tác động sâu sắc tới mối quan hệ quốc tế và quá trình hội nhập về kinh tế của các nước, trong đó có nước ta. Tất cả các nước trên thế giới đang vận động theo xu thế này bởi các nước đều nhận thức rằng nếu đơn độc đứng ngoài cuộc sẽ bị cô lập, sẽ nghèo nàn lạc hậu. Trong dòng xoáy của quá trình toàn cầu hóa đó, các doanh nghiệp dù lớn hay nhỏ ở mỗi quốc gia  đều phải luôn đối mặt với sự cạnh tranh từ nhiều phía, cả trong nước lẫn ngoài nước để tồn tại. Đây cũng là cơ hội và cũng là thách thức vô cùng to lớn mà mỗi doanh nghiệp phải vượt qua. Ngay đối với những doanh nghiệp nhà nước với quy mô lớn hiện nay của nước ta thì việc vượt qua được rào cản này cũng không phải dễ dàng. Trong bối cảnh đó các doanh nghiệp thương mại tư nhân nói chung và ở Đà Nẵng nói riêng sẽ cần phải tự phấn đấu vươn lên để vượt qua thách thức này. Để từng bước thích ứng với thông lệ, luật pháp trên thị trường thế giới và với quá trình tự do hoá thương mại, thì thương mại tư nhân phải gắn phát triển của mình với sự phát triển của thương mại Việt Nam, gắn phát triển thị trường trong nước với thị trường nước ngoài, từng bước đưa thương mại Việt nam hội nhập với thương mại khu vực và thế giới.   Để đưa đất nước ra khỏi tình trạng kém phát triển, đến năm 2020 cơ bản trở thành một nước công nghiệp theo hướng hiện đại, Bộ Chính trị đã có Nghị quyết  07/NQ-TW ngày 27-11-2001 về Hội nhập kinh tế quốc tế. Quan điểm của Đảng ta  đã chỉ rõ cần tiếp tục mở rộng quan hệ đối ngoại và chủ động hội nhập kinh tế quốc tế, trong đó kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại là một bộ phận cấu thành của nền kinh tế quốc dân cũng phải chủ động hội nhập kinh tế quốc tế.

Đà Nẵng là một trung tâm công nghiệp, thương mại, dịch vụ lớn chịu tác động trực tiếp, thường xuyên của kết quả hội nhập. Khi nền kinh tế nước ta hội nhập sau vào kinh tế khu vực và thế giới  thì Đà Nẵng cũng sẽ có điều kiện hội nhập mạnh mẽ. Bên cạnh mặt tích cực như thị trường mở  rộng, nguồn vốn, công nghệ từ bên ngoài vào, thì công nghiệp, thương mại, dịch vụ có điều kiện phát triển mạnh và thách thức đặt ra cũng hết sức lớn. Thương mại tư nhân ở Đà Nẵng sẽ phát triển ra sao, quy mô thế nào, sự liên kết giữa các cơ sở kinh doanh tư nhân trên lĩnh vực này với các tập đoàn thương mại lớn của thế giới trên địa bàn ra sao là những vắn đề đặt ra trên địa bàn nghị sự của chính quyền thành phố và của các nhà kinh doanh tư nhân địa phương.
1.3. KINH NGHIỆM Ở MỘT SỐ ĐỊA PHƯƠNG
1.3.1. Thành phố Hồ Chí Minh

Thành phố Hồ Chí Minh đã và đang dẫn đầu cả nước về phát triển kinh tế tư nhân. năm 2004, thành phố có trên 33.198 doanh nghiệp tư nhân (chiếm 39,5% tổng số doanh nghiệp tư nhân trong cả nước – năm 2004 cả nước có 84.003 doanh nghiệp tư nhân). đặc biệt là có  276.000 hé, kinh doanh hoạt động trong các ngành thương mại, dịch vụ, tiểu thủ công nghiệp, nông nghiệp, xây dựng và vận tải.
Kinh tế tư nhân của thành phố Hồ Chí Minh chủ yếu hoạt động trong lĩnh vực thương mại, dịch vụ chiếm 73,7%, trong khi công nghiệp chiếm 14,1%, xây dựng chiếm 8,5%, vận tải chiếm 2,03%, nông-lâm-ngư nghiệp chiếm 2,1%. Tỉ trọng đóng góp của kinh tế tư nhân hàng năm chiếm khoảng 35% GDP của thành phố và có xu hướng ngày càng tăng lên, đã thu hót 76,5% trong tổng số hơn 2,5 triệu lao động đang làm việc trong thành phố.
Những kinh nghiệm của thành phố Hồ Chí Minh trong phát triển kinh tế tư nhân nói chung và kinh doanh trong lĩnh vực thương mại những năm qua là:
- Đã kịp thời xây dựng chính sách và thực thi các giải pháp nhằm tạo môi trường kinh doanh thuận lợi cho việc thành lập, hoạt động sản xuất kinh doanh của khu vực kinh tế tư nhân. Như hỗ trợ vốn, đài tạo, thông tin, tư vấn kỹ thuật... Thủ tục đăng ký kinh doanh được đơn giản, đăng ký kinh doanh được tiến hành qua mạng internet và đầu mối đăng ký duy nhất là Sở Kế hoạch và Đầu tư. Thành phố Hồ Chí Minh phân cấp mạnh quản lý nhà nước đối với doanh nghiệp khu vực kinh tế tư nhân, theo đó các quận, huyện quản lý sau đăng ký kinh doanh; doanh nghiệp đóng trên địa bàn huyện có trách nhiệm báo cáo tình hình hoạt động cho các quận, huyện theo quy định.
- Uỷ ban nhân dân thành phố Hồ Chí Minh và các doanh nghiệp trên địa bàn đã ký kết thoả thuận hợp tác phát triển sản xuất sản phẩm công nghiệp chủ lực giai đoạn 2003-2005. Theo chương trình này các doanh nghiệp sẽ được hỗ trợ về nhiều mặt, như hỗ trợ về vốn, nghiên cứu và thiết kế sản phẩm, hỗ trợ việc đăng ký và bảo hộ nhãn hiệu hàng hoá, xúc tiến thương mại, xây dựng và áp dụng hệ thống các tiêu chuẩn quản lý chất lượng tiên tiến.
Ngoài việc hỗ trợ đăng ký và bảo hộ nhãn hiệu sản phẩm trong nước, mỗi doanh nghiệp sẽ được thành phố hỗ trợ đăng ký Ýt nhất một sản phẩm ở nước ngoài. Bên cạnh đó thành phố còn có các chính sách như quảng bá các sản phẩm chủ lực và xây dựng biểu tượng các sản phẩm chủ lực, chính sách khuyến khích đầu tư xây dựng cơ sở hạ tầng như miễn giảm thuế từ 20-30% cho các dự án có tính khả thi cao...
- Thành phố thành lập Hiệp hội Công thương, hội viên chủ yếu là chủ doanh nghiệp. Hiệp hội Công thương là một tổ chức liên hiệp các hội ngành nghề  (thành phố có 12 hộ ngành nghề, thành viên như: Hội Điện tử- Công nghệ viễn thông, Hội Doanh nghiệp xây dựng, Hội Cơ khí, Câu lạc bộ nữ Doanh nghiệp vv...), tập hợp các doanh nghiệp. Hiệp hội có chức năng đại diện quyền lợi và bảo vệ quyền lợi cho hội viên, tư vấn cho Nhà nước hỗ trợ các doanh nghiệp, mở các khoá đào tạo, tổ chức hội thảo, tư vấn về pháp luật, cung cấp thông tin, tổ chức triển lãm hội chợ, phối hợp thực hiện các “đơn đặt hàng”, tổ chức hoạt động liên kết, môi giới góp phần gắn kết các doanh nghiệp thành viên.

- Bước đầu cải tiến thủ tục thuê đất theo hướng đơn giản hoá nhằm tạo điều kiện về mặt bằng sản xuất kinh doanh cho các chủ doanh nghiệp. Đầu tư xây dựng kết cấu hạ tầng gồm khu công nghiệp, khu chế xuất cho các doanh nghiệp kể cả doanh nghiệp tư nhân thuê với giá cả phù hợp. Trong nông nghiệp, chính quyền thành phố chú ý đến việc cấp giấy chứng nhận quyền sử dụng đất lâu dài cho các hộ nông dân, khuyến khích phát triển kinh tế trang trại... 

Bên cạnh đó thành phố Hồ Chí Minh còn giúp các nhà đầu tư những kiến thức cần thiết trong khởi sự doanh nghiệp, tiến hành các sinh hoạt xã hội nhằm tôn vinh các chủ doanh nghiệp trẻ làm ăn có hiệu quả, coi họ là những chiến sĩ tiên phong trong công cuộc phát triển kinh tế đất nước.
1.3.2.  Thành phố Hà Nội
Thành phố Hà Nội  đến nay có trên 25.479 doanh nghiệp tư nhân (chiếm 30,3% tổng số doanh nghiệp tư nhân trong cả nước – năm 2004 cả nước có 84003 doanh nghiệp tư nhân) với số hộ cá thể đăng ký kinh doanh 73.184 hộ, hoạt động trong các ngành thương mại, dịch vụ, tiểu thủ công nghiệp, nông nghiệp, xây dựng và vận tải.
Kinh tế tư nhân của thành phố Hà Nội chủ yếu hoạt động trong lĩnh vực thương mại, dịch vụ chiếm 57%, công nghiệp chiếm 19,8%, xây dựng chiếm 15,6%, hoạt động các lĩnh vực khác là 7,4%. Tỉ trọng đóng góp của kinh tế tư nhân hàng năm chiếm khoảng 21,5% GDP của thành phố và có xu hướng ngày càng tăng lên, đã thu hót hơn 137.014 người lao động đang làm việc trong thành phố.
Những kinh nghiệm của thành phố Hà Nội trong những năm qua là:

- Thành phố Hà Nội đưa ra nhiều cơ chế chính sách, biên pháp để phát triển kinh tế tư nhân, như ban hành Đề án tiếp tục đổi mới cơ chế chính sách khuyến khích tạo điều kiện kinh tế tư nhân phát triển, nêu rõ trách nhiệm của chính quyền thành phố tạo môi trường pháp lý, môi trường xã hội thuận lợi, làm tốt công tác thông tin tuyên truyền, thực hiện sự bình đẳng giữa các thành phần kinh tế, rà soát bãi bỏ các giấy phép và quy định không còn phù hợp với Luật Doanh nghiệp.

- Có chính sách hỗ trợ doanh nghiệp tham gia hoạt động trong các ngành kinh tế chủ lực và sản xuất các sản phẩm mòi nhọn. Chính sách hỗ trợ mặt bằng sản xuất như xây dựng 3 cụm công nghiệp vừa và nhỏ, các cụm tiểu thủ công nghiệp (358 ha) ưu tiên cho các doanh nghiệp ở khu vực tư nhân, các cơ sở sản xuất ở các làng nghề, cấp giấy chứng nhận quyền sử dụng đất trong thời gian dài. Chính sách hỗ trợ về khoa học công nghệ như mở rộng hệ thống dich vụ tư vấn khoa học kỹ thuật, công nghệ, thực hiện chính sách ưu đãi, khen thưởng đối với doanh nghiệp có sản phẩm chất lượng cao, quy trình sản xuất sạch bảo đảm vệ sinh môi trường, hỗ trợ đào tạo nguồn nhân lực - hỗ trợ kinh phí cho các líp học để nâng cao nghiệp vụ quản lý, các chương trình tư vấn về sản xuất kinh doanh.

- Xây dựng kế hoạch triển khai cụ thể việc xây dựng cơ chế chính sách phát triển kinh tế tư nhân theo từng giai đoạn và giao nhiệm vụ cho các Sở, Ban, Ngành triển khai cụ thể. Về công tác hậu kiểm thực hiện mạnh việc phân cấp quản lý hành chính, như giao quyền quản lý chủ động cho cấp quận, huyện, phường, xã; tiến hành chấn chỉnh tình trạng buông lỏng quản lý, thả nổi với doanh nghiệp ở khu vực kinh tế tư nhân
Trong quá trình hình thành và để đáp ứng nhu cầu đa dạng, phong phú, mạng lưới kinh doanh của ngành thương mại thành phố Hà Nội ngày càng có những chuyển biến đáng kể, nhất là hệ thống bán lẻ và dịch vụ. Hàng nghìn cửa hàng, nhiều khu chợ, siêu thị mọc lên khắp nơi. Mạng lưới kinh doanh, trong đó có mạng lưới thương mại của tư nhân ngày càng hợp lý và được trang bị cơ sở vật chất tốt hơn. Hiện nay thành phố Hà Nội có trên 4.000 điểm bán hàng của thương mại tư nhân, xuất hiện nhiều siêu thị tư nhân như siêu thị 218 Thái Hà (300 m2), siêu thị 12A Phùng Hưng, 66 Bà Triệu, 14 Lý Nam Đế vv...Mặc dù còn nhiều hạn chế, song nhìn chung mạng lưới kinh doanh và cơ sở vật chất của thương mại tư nhân đã từng bước lấp dần “khoảng trống” do sù thu hẹp của mạng lưới kinh doanh thương mại của Nhà nước.
Tóm lại: Kinh tế tư nhân là một bộ phận cấu thành quan trọng trong nền kinh tế thị trường định hướng XHCN ở nước ta. Sự tồn tại và phát triển của nó không chỉ là khách quan mà còn cần thiết cho quá trình phát triển kinh tế của đất nước. Từ khi đổi mới đến nay, Đảng và Nhà nước ta đã có những quyết sách quan trọng và đã có một số kinh nghiệm trong phát triển kinh tế tư nhân. Tuy nhiên, sự phát triển kinh tế tư nhân nói chung và phát triển kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại nói riêng còn nhiều hạn chế. Việc nghiên cứu thực tiễn kinh tế tư nhân ở thành phố Hồ Chí Minh và thành phố Hà Nội không chỉ có ý nghĩa nhằm học tập, xử lý những vấn đề cụ thể nảy sinh trên địa bàn, mà còn góp phần thêm vào các giải pháp chung trên phạm vi cả nước, trong đó có thành phố Đà Nẵng.

Trên đây là những kinh nghiệm trong giải quyết vấn đề kinh tế tư nhân ở thành phố Hồ Chí Minh và thành phố Hà Nội. Thực tiễn cho thấy ở địa phương nào kinh tế tư nhân phát triển mạnh mẽ và đúng hướng hay không, điều đó phụ thuộc một phần rất quan trọng vào cơ chế, chính sách và biện pháp tổ chức quản lý của nhà nước các cấp.

Chương 2
THỰC TRẠNG KINH TẾ TƯ NHÂN
TRONG LĨNH VỰC THƯƠNG MẠI Ở THÀNH PHỐ ĐÀ NẴNG
2.1. THỰC TRẠNG KINH TẾ TƯ NHÂN TRONG LĨNH VỰC THƯƠNG MẠI
2.1.1. Về mặt số lượng 

- Sè hé kinh doanh cá thể, buôn bán nhỏ:
Nghị quyết Đại hội Đảng toàn quốc lần thứ X đã chỉ rõ kinh tế cá thể, tiểu chủ là một trong 5 thành phần kinh tế của nước ta và có vị trí quan trọng lâu dài; Nhà nước luôn tạo điều kiện và giúp đỡ thành phần kinh tế này phát triển. Trong những năm qua với chủ trương đường lối đúng đắn của Đảng và Nhà nước, kinh tế cá thể, tiểu chủ ở thành phố Đà Nẵng đã có những đóng góp tích cực vào sự tăng trưởng  kinh tế của thành phố.
Năm 2001, sè  hộ đăng ký kinh doanh là 18.339 hộ, với tổng số vốn đăng ký kinh doanh là 313,2 tỉ đồng, vốn bình quân mỗi hộ là 17,08 triệu đồng/hộ; năm 2003, có 24.209 hộ (tăng 34,3% so với năm 2001), với tổng số vốn đăng ký kinh doanh là 499,2 tỉ đồng; năm 2005, số hộ đăng ký kinh doanh là 28.453 hé  (tăng 15% so với năm 2003), với tổng số vốn đăng ký kinh doanh là 548,1 tỉ đồng, vốn kinh doanh bình quân mỗi hộ là 19, 26 triệu đồng/ hé. Trong tổng số hộ kinh doanh cá thể, thì số hộ kinh doanh thương mại, dịch vụ chiếm 66,6%, tiểu thủ công nghiệp chiếm 7,6% (bảng 2.1).
Số lượng lao động làm việc trong hé kinh doanh cá thể năm 2001 có 22.670 người; năm 2003 có 34.151 người; năm 2005 có 42.357 người, tăng 10.216 người = 31,8% so với năm 2004.  Hé kinh tế cá thể từ năm 2001 đến năm 2005 bình quân mỗi năm tăng trên 2.000 hộ và số vốn đăng ký kinh doanh bình quân mỗi năm tăng 46,973 tỉ đồng = 15%, có thể nhìn thấy rõ tình hình này thông qua biểu số sau [23], [24], [25], [26], [27].
Bảng 2.1:   Sè hé kinh doanh cá thể của thành phố Đà Nẵng
	Năm
	Đăng ký kinh doanh
(Số hé)
	Tổng vốn
( tỉ đồng)
	Sè lao động
(người)

	2001
	18.339
	313,270
	22.670

	2002
	22.814
	447,350
	30.047

	2003
	24.209
	499,242
	34.151

	2004
	25.801
	520.716
	32.081

	2005
	28.453
	548,132
	42.357



Nguồn: Sở Kế hoạch Đầu tư Thành phố Đà Nẵng.
- Sè lượng các doanh nghiệp khu vực kinh tế tư nhân (Phụ lục 1)
Doanh nghiệp tư bản tư nhân : Năm 2005, có 3.395 doanh nghiệp thương mại, dịch vụ trong tổng sè 4.981 doanh nghiệp , chiếm 68,15%;
2.1.2. Về mặt mạng lưới kinh doanh
 Theo số liệu của Sở Thương mại thành phố Đà Nẵng, hiện nay thành phố có 93 chợ  và 03 siêu thị (trong đó quận Hải Châu 22 chợ, quận Thanh Khê 18 chợ, quận Liên Chiểu 7 chợ, quận Sơn Trà 10 chợ, quận Ngò Hành Sơn 5 chợ, quận Cẩm Lệ 9 chợ và huyện Hoà Vang 22 chợ), với tổng diện tích đất là 499.000m2  và tổng vốn đầu tư là 1.099 tỉ đồng [33]. 
Số hé kinh doanh tại các chợ là 5.719 hộ. Năm 2004, nép ngân sách cho Nhà nước là 6,037 tỉ đồng, đạt 105% so với kế hoạch ;  năm 2005, nép ngân sách cho Nhà nước là 7,023 tỉ đồng, đạt 112,2% so với kế hoạch [33].
Theo kế hoạch của Sở Thương mại giai đoạn 2006-2010 sẽ tiếp tục xây dựng lại các chợ lớn như chợ Cồn, chợ Hàn, chợ Mới. Nâng cấp, sửa chữa các chợ xuống cấp như chợ Đống Đa, chợ Hoà Khánh vv...Đồng thời thành lập  8 trung tâm thương mại và thêm 7 siêu thị để đáp ứng nhu cầu hiện nay và là Trung tâm thương mại, du lịch, dịch vụ lớn của cả nước.
Trong những năm gần đây thương mại của thành phố Đà Nẵng đã phát triển nhanh và khá toàn diện, tiếp cận nhanh với cơ chế thị trường, nhiều mô hình tổ chức kinh doanh hiện đại như siêu thị và các cửa hàng, cửa hiệu tự chọn đã xuất hiện, văn minh thương mại ngày càng được phát triển, chủng loại hàng hoá đa dạng, phong phú có chất lượng cao. Đầu tư nâng cấp, cải tạo, xây dựng mới hàng chục chợ với tổng số vốn hàng trăm tỉ đồng, tạo thêm cho bộ mặt thành phè  đẹp hơn, giàu có hơn. Đà Nẵng là trung tâm khu vực, giao thông thuận lợi, lượng khách vãng lai đông, nên tổng mức bán lẻ hàng hoá luôn có tỉ lệ cao so GDP (mặc dù chi tiêu dùng của chính người dân Đà Nẵng còn ở tỉ lệ khiêm tốn). Ngành thương mại trong thời gian qua đã đóng góp tích cực, tạo điều kiện thông thoáng, giao lưu giữa thị trường mua bán –sản xuất- xuất nhập khẩu. Thị trường xuất khẩu được mở rộng, hàng xuất khẩu qua chế biến chiếm tỉ trọng tăng dần, kim ngạch xuất khẩu tăng nhanh, nhập siêu giảm dần. 
Các dịch vụ như thương mại, du lịch, tài chính, ngân hàng, bảo hiểm, bưu chính viễn thông, vận tải vv...phát triển nhanh, như thương mại điện tử, dịch vụ quảng bá thương hiệu, tiếp thị sản phẩm mới...., các thành phần kinh tế đều tham gia hoạt động. Mạng lưới kinh doanh được phân bổ khắp trong 7 quận, huyện, hàng trăm cửa hàng, nhiều khu chợ mọc lên và được xây dựng khang trang, cơ sở vật chất kỹ thuật được đầu tư tốt hơn.
 2.1.3. Về mặt doanh thu và đóng góp cho ngân sách
2.1.3.1. Doanh thu của doanh nghiệp khu vực tư nhân (Phụ lục 2)
Năm 2005, tổng doanh thu của khu vực tư nhân đạt 12.988,024 tỉ đồng (tăng 30,5% so với năm 2004), riêng doanh thu ở lĩnh vực thương mại đạt 8.679,201 tỉ đồng, chiếm 66,8% so với tổng doanh thu của khu vực tư nhân. Trong đó, doanh nghiệp tập thể đạt  161,145 tỉ đồng, chiếm 1,85% so với doanh thu trong lĩnh vực thương mại; doanh nghiệp tư nhân đạt 1.420,064 tỉ đồng, chiếm 16,36% so với tổng doanh thu trong lĩnh vực thương mại; công ty TNHH đạt 6.576,559 tỉ đồng, chiếm 69.76% so với doanh thu trong lĩnh vực thương mại; công ty cổ phần đạt 1.043,219 tỉ đồng, chiếm 12% so với doanh thu trong lĩnh vực thương mại. Cụ thể  như sau:

- Về bán hàng, sửa chữa xe có động cơ, mô tô, xe máy: Năm 2005, doanh thu đạt 1.486,369 tỉ đồng (tăng 4,8% so với năm 2004), chiếm  17,1% so với tổng doanh thu ở lĩnh vực thương mại. Trong đó, doanh nghiệp tập thể đạt 16,736 tỉ đồng, chiếm 1,1% so với doanh thu của bán hàng, sửa chữa xe có động cơ, mô tô, xe máy; doanh nghiệp tư nhân đạt 199,530 tỉ đồng, chiếm 13,4%; công ty TNHH đạt 1.224,581 tỉ đồng, chiếm 82,38%; công ty cổ phần đạt  45,522 tỉ đồng, chiếm 3,06%. 
- Về bán buôn và bán đại lý: Năm 2005, doanh thu đạt 5.465,923 tỉ đồng (tăng 23,4% so với năm 2004), chiếm  62,97% so với tổng doanh thu ở lĩnh vực thương mại. Trong đó, doanh nghiệp tập thể đạt 123,275 tỉ đồng, chiếm 2,25% so với doanh thu của bán buôn và bán đại lý; doanh nghiệp tư nhân đạt 445,659 tỉ đồng, chiếm 8,15%; công ty TNHH đạt 4.021,680 tỉ đồng, chiếm 73.57%; công ty cổ phần đạt  875,309 tỉ đồng, chiếm 16,01%. 
- Về bán lẻ, sửa chữa đồ dùng cá nhân và gia đình: Năm 2005, doanh thu  đạt 1.639,477 tỉ đồng (tăng 21,79% so với năm 2004), chiếm  18,88% so với tổng doanh thu ở lĩnh vực thương mại. Trong đó, doanh nghiệp tập thể đạt 11,144 tỉ đồng, chiếm 0,67% so với doanh thu của bán lẻ, sửa chữa đồ dùng cá nhân và gia đình; doanh nghiệp tư nhân đạt 744,581 tỉ đồng, chiếm 45,41%; công ty TNHH đạt 774,264 tỉ đồng, chiếm 47,22%; công ty cổ phần đạt  109,488 tỉ đồng, chiếm 6,67%. 
- Về dịch vụ khách sạn và nhà hàng: Năm 2005, doanh thu đạt 87,432 tỉ đồng (tăng 32,89% so với năm 2004), chiếm 1% so với tổng doanh thu ở lĩnh vực thương mại. Trong đó, doanh nghiệp tập thể đạt 9,990 tỉ đồng, chiếm 11,42% so với doanh thu của dịch vụ khách sạn và nhà hàng; doanh nghiệp tư nhân đạt 30,294 tỉ đồng, chiếm 34,64%; công ty TNHH đạt 34,248 tỉ đồng, chiếm 39,17%; công ty cổ phần đạt  12,9 tỉ đồng, chiếm 14,75%. 
         2.1.3.2. Đóng góp nguồn thu ngày càng lớn vào ngân sách Nhà nước (Phụ lục 3)
Trong lĩnh vực thương mại  kinh tế tư nhân ở Đà Nẵng đóng góp cho ngân sách Nhà nước ngày càng lớn.  Năm 2005, tổng số thuế nép là 159,6 tỉ đồng (chiếm 58,1% trong tổng số thuế của khu vực tư nhân), trong đó: bán hàng, sửa chữa xe có động cơ, mô tô, xe máy thu nép ngân sách cho nhà nước là 9,7 tỉ đồng, chiếm 3,5% trong tổng số thu thuế của khu vực tư nhân; bán buôn và đại lý nép ngân sách là 125,3 tỉ đồng, chiếm 45,6%; bán lẻ và sửa chữa đồ dùng cá nhân nép ngân sách là 16,5%, chiếm 6%; dịch vụ khách sạn, nhà hàng nép ngân sách là 8,1 tỉ đồng, chiếm 2,95%.
Với sự đóng góp vào ngân sách ngày càng tăng, kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại nói riêng và kinh tế tư nhân nói chung đã có vai trò quan trọng trong việc đóng góp vào nguồn thu ngân sách nhà nước, nâng cao đời sống nhân dân, xoá dói giảm nghèo, thu hẹp khoảng cách giữa thành thị và nông thôn, góp phần củng cố an ninh-quốc phòng. Tuy nhiên, bên cạnh đó công tác quản lý thuế nhìn chung vẫn chưa theo kịp, do đối tượng phải nép thuế quá nhiều, trải rộng khắp địa bàn; do nhận thức của đối tượng kinh doanh và năng lực quản lý của ngành thuế, cần lưu ý là  gần 70% doanh nghiệp hoạt động trong lĩnh vực thương mại, dịch vụ trực tiếp cung cấp cho đối tượng tiêu dùng (không cần lấy hoá đơn) nên việc quản lý thuế hết sức phức tạp. Qua báo cáo của Cục Thuế thành phố năm 2005, trên 93% sè doanh nghiệp ở khu vực tư nhân có kê khai thuế giá trị gia tăng, trên 95% số đã kê khai tạm nép thuế quyết toán đúng thời gian quy định. Dự báo trong những năm tới kinh tế tư nhân phát triển với tốc độ nhanh cả về quy mô và đối tượng kinh doanh; hình thức kinh doanh ngày càng đa dạng, nhất là hình thức liên doanh, liên kết giữa các thành phần kinh tế; trong và ngoài nước hình thành các tập đoàn kinh tế hoạt động trong nhiều lĩnh vực, nhiều quốc gia, đây là điều kiện để tăng thu ngân sách cho thành phố, nhưng cũng đặt ra nhiều khó khăn, thách thức mới cho công tác thu thuế. Một mặt, phải thu đúng, thu đủ công bằng giữa các thành phần kinh tế; mặt khác, không cản trở sự phát triển năng động của khu vực kinh tế tư nhân mà phải hỗ trợ tạo điều kiện cho kinh tế tư nhân phát triển.

2.1.3.3. Về cơ cấu chia theo loại hình doanh nghiệp năm 2005 (Phụ lục 4)

Cơ cấu của kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại được thể hiện trong các số liệu sau: 
- Lĩnh vực bán, sửa chữa xe có động cơ, mô tô, xe máy : có 238 doanh nghiệp, chiếm 9,4% so với tổng số doanh nghiệp kinh doanh trong lĩnh vực thương mại. Trong đó, doanh nghiệp tập thể có 4 doanh nghiệp, chiếm 1,68% so với số doanh nghiệp kinh doanh trong bán, sửa chữa xe có động cơ, mô tô, xe máy; doanh nghiệp tư nhân có 89 doanh nghiệp, chiếm 37,4%; công ty TNHH có 138 doanh nghiệp, chiếm 58%; công ty cổ phần có 7 doanh nghiệp, chiếm 2,9%.
- Lĩnh vực bán buôn và bán đại lý: có 964 doanh nghiệp, chiếm 38,26% so với tổng số doanh nghiệp kinh doanh trong lĩnh vực thương mại. Trong đó, doanh nghiệp tập thể có 10 doanh nghiệp, chiếm 1,03% so với số doanh nghiệp kinh doanh trong bán buôn và bán đại lý; doanh nghiệp tư nhân có 234 doanh nghiệp, chiếm 24,3%; công ty TNHH có 607 doanh nghiệp, chiếm 24%; công ty cổ phần có 113 doanh nghiệp, chiếm 4,5%.
- Lĩnh vực bán lẻ, sửa chữa đồ dùng cá nhân và gia đình: Có 1.126 doanh nghiệp, chiếm 44,7% so với tổng số doanh nghiệp kinh doanh ở lĩnh vực thương mại. Trong đó, doanh nghiệp tập thể có 14 doanh nghiệp, chiếm 1,2% so với số doanh nghiệp kinh doanh trong bán lẻ, sửa chữa đồ dùng cá nhân và gia đình; doanh nghiệp tư nhân có 570 doanh nghiệp, chiếm 50,6%; công ty TNHH có 477 doanh nghiệp, chiếm 42,4%; công ty cổ phần có 65 doanh nghiệp, chiếm 5,8%.
- Lĩnh vực dịch vụ khách sạn, nhà hàng: Có 191 doanh nghiệp, chiếm 7,6% so với tổng số doanh nghiệp kinh doanh trong lĩnh vực thương mại. Trong đó, doanh nghiệp tập thể có 3 = 1,6% so với tổng số doanh nghiệp kinh doanh dịch vụ khách sạn, nhà hàng ; doanh nghiệp tư nhân có 79 doanh nghiệp, chiếm  41,4%; công ty TNHH có 60 doanh nghiệp, chiếm 31,4%; công ty cổ phần có 49 doanh nghiệp, chiếm 25,7%.
Như vậy, trong thương mại, loại hình kinh doanh bán lẻ và bán buôn chiếm tỉ lệ lớn, các loại hình sửa chữa, khách sạn, nhà hàng có tỉ lệ thấp hơn. Nguyên nhân là việc đầu tư vào các cửa hàng bán lẻ, bán buôn dễ dàng, thuận tiện hơn vì không đòi hỏi một lượng vốn lớn, xác định.
2.1.4.  Về đáp ứng nhu cầu sản xuất và  đời sống
2.1.4.1. Thóc đẩy tăng trưởng kinh tế  (Phụ lục 5)
Trong những năm qua khu vực kinh tế tư nhân nói chung và thương mại nói riêng của Đà Nẵng đã vươn lên trưởng thành và đóng góp 30% GDP. Năm 2001, tổng sản phẩm trong nước trên địa bàn (GDP),  thì kinh tế tư nhân đạt 1.783,4 tỉ - chiếm 31,3%; năm 2002, kinh tế tư nhân đạt 2.070,8 tỉ -chiếm 31,1%; năm 2003, kinh tế tư nhân đạt 2.274,1 tỉ -chiếm 29,3%; năm 2004, kinh tế tư nhân đạt 3.450,5 tỉ -chiếm 36,07%; năm 2005, kinh tế tư nhân đạt  4.292,3 tỉ đồng, chiếm 36,10 %. Tốc độ tăng GDP bình quân của cả thành phố trong 5 năm từ 2001-2005 là 12,67% thì tốc độ tăng GDP của khu vực kinh tế tư nhân tăng là 9,69%. Kinh tế tư nhân ở thành phố Đà Nẵng phát triển nhanh không những về số lượng mà còn không ngừng đa dạng hoá các ngành nghề kinh doanh, thích ứng với nhu cầu thị trường. Tạo ra nhiều sản phẩm hàng hoá và dịch vụ trên thị trường, nhiều việc làm và nâng cao thu nhập cho người lao động, góp phần làm tăng giá trị tổng sản phẩm xã hội trên địa bàn thành phố Đà Nẵng, có thể nêu cụ thể theo từng loại như sau:
. Hoạt động kinh doanh của các hộ thương mại tư nhân phát triển với tốc độ nhanh, lực lượng tiểu thương, buôn bán nhỏ về cơ bản được hình thành tự phát, vì vậy tính ổn định và bền vững kém. Họ có thể chuyển đổi cơ cấu hàng hoá kinh doanh, địa bàn kinh doanh, phương thức hoạt động cho đến khi có được lợi nhuận thoả đáng và  tập trung chủ yếu vào một số ngành hàng như bán lẻ ăn uống, lương thực, thực phẩm, hàng may mặc, xe gắn máy, khách sạn, nhà hàng vv…thể hiện qua bảng 2.2:
Bảng 2.2: Số hé kinh doanh thương mại theo ngành nghề ở thành phố Đà Nẵng
	Ngành nghề
	2000
	2002
	2003
	2004
	2005

	- Sè hé
	18.339
	22.814
	24.209
	25.801
	28.453

	+Bán, bảo dưỡng và sửa chữa xe; bán lẻ nhiên liệu, động cơ
	606
	832
	846
	710
	753

	+Bán buôn và bán đại lý
	244
	381
	397
	378
	398

	+Bán lẻ, sửa chữa đồ dùng cá nhân và gia đình
	11.370
	12.900
	13.877
	15.784
	16.336

	+Khách sạn, nhà hàng
	3.967
	5.575
	5.768
	5.793
	6.491

	+Dịch vụ phục vụ
	2.152
	3.126
	3.321
	3.136
	4.475

	- Sè lao động
	22.670
	30.047
	34.151
	32.081
	42.357



Nguồn: Niên giám thống kê 2005, Cục Thống kê Đà Nẵng.

Đối với bộ phận kinh tế này địa bàn hoạt động khắp mọi nơi ở thị trường nội địa, họ đi vào ngóc ngách, hẻm phố, đường làng khi ở đó thấy có lợi nhuận. Phương thức hoạt động của họ khá “mềm mỏng”, năng động và thích ứng với thị trường. Thị trường cần gì là họ đáp ứng cả về không gian, thời gian, địa điểm, mặt hàng… Người mua thanh toán theo hình thức nào họ đều chấp nhận, như thanh toán bàng tiền mặt, hàng đổi hàng, mua hàng trả chậm vv…Tuy nhiên, người buôn bán nhỏ kinh doanh không ổn định, gặp gì buôn bán nấy. Tóm lại hộ kinh doanh cá thể trong lĩnh vực thương mại có sức phát triển mạnh, sự phát triển của nó đã góp phần làm cho thị trường trở nên sôi động hơn và đáp ứng được phần nào trong tiêu dùng của nhân dân.
Như vậy, sự phát triển của kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại không chỉ thúc đẩy kinh tế tăng trưởng mà còn góp phần chuyển dịch cơ cấu kinh tế thành phố theo hướng hiện đại, theo hướng công nghiệp- dịch vụ- nông nghiệp từ năm 1997 đến nay đã có bước phát triển tích cực, theo định hướng cơ bản phất triển kinh tế-xã hội mà Nghị quyết đại hội Đảng bộ thành phố đã đề ra. Sự chuyển dịch cơ cấu được thể hiện qua số liệu bảng 2.3:
Bảng 2.3: Cơ cấu tổng sản phẩm nội địa trên địa bàn thành phố Đà Nẵng theo thành phần và ngành kinh tế








Đơn vị: %
	Chỉ tiêu
	2000
	2002
	2003
	2004
	2005

	1-Theo thành phần kinh tế
	
	
	
	
	

	-  Kinh tế Nhà nước
	54,46
	56,57
	58,52
	55,09
	55,24

	- Kinh tế tư nhân
	31,89
	31,13
	29,25
	36,07
	36,10

	- Kinh tế có vốn đầu tư nước ngoài
	7,96
	7,30
	7,43
	6,76
	7,03

	- Thuế nhập khẩu
	5,29
	5,00
	4,79
	2,08
	1,62

	2- Theo ngành kinh tế
	
	
	
	
	

	- Công nghiệp, xây dùng 
	41,26
	43,52
	45,60
	49,07
	51,09

	- Nông, lâm nghiệp, thuỷ sản
	7,86
	6,73
	6,40
	5,96
	5,68

	- Các ngành dịch vụ
	50,88
	49,75
	48,00
	44,97
	43,23

	Trong đó: Thương mại
	18,65
	17,09
	15,71
	14,40
	13,92



Nguồn: Niên giám thống kê 2005, Cục Thống kê Đà Nẵng.
Qua số liệu cho thấy cơ cấu kinh tế tiếp tục chuyển dịch theo hướng tăng tỉ trọng ngành công nghiệp- xây dựng, giảm tương đối tỉ trọng ngành nông –lâm nghiệp-thuỷ sản. Đến năm 2005, tỉ trọng ngành trong GDP: công nghiệp chiếm 51,09%, dịch vụ chiếm 43,23%, nông-lâm nghiệp - thuỷ sản chiếm 5,68%. Thu nhập bình quân đầu người năm 2000 đạt 6,91 triệu đồng, năm 2005 đạt 15,16 triệu đồng, qua 5 năm tăng 2,2 lần.
2.1.4.2. Về tổng mức bán hàng hoá và dịch vụ xã hội (Phụ lục 6)
 Năm 2005, toàn thành phố có 4.981 doanh nghiệp, với tổng số vốn đăng ký là 7.039,652 tỉ đồng, trong đó số doanh nghiệp ở lĩnh vực thương mại-dịch vô  là 3.395 doanh nghiệp, chiếm 68,15% (so với tổng số doanh nghiệp). Hình thức kinh doanh của các doanh nghiệp này ngày càng phong phú, đa dạng, cung cấp nhiều hàng hoá không những cho thành phố Đà Nẵng và mà cả miền Trung-Tây Nguyên.
- Tổng mức bán hàng hoá và dịch vụ xã hội  năm 2001, của khu vực tư nhân đạt 5.836 tỉ đồng, chiếm 30,2% so với tổng mức bán hàng hoá và dịch vụ của thành phố; năm 2002 của khu vực tư nhân đạt 6.280 tỉ đồng, chiếm 30,75 % so với tổng mức bán hàng hoá và dịch vụ của thành phố, tăng 7% so với năm 2001; năm 2003 của khu vực tư nhân đạt 8.734 tỉ đồng, chiếm 38,1% so với tổng mức bán hàng hoá và dịch vụ của thành phố, tăng 28% so với năm 2002; năm 2004 của khu vực tư nhân đạt 10.189 tỉ đồng, chiếm 38,5% so với tổng mức bán hàng hoá và dịch vụ của thành phố, tăng 13,4% so với năm 2003; năm 2005 của khu vực tư nhân đạt 16.099 tỉ đồng, chiếm 49,9% so với tổng mức bán hàng hoá và dịch vụ của thành phố, tăng 37,3% so với năm 2004.

Cùng với  các thành phần kinh tế khác, hoạt động của khu vực kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại đã góp phần cân đối cung cầu tiền - hàng, ổn định giá cả thị trường và cải thiện đời sống nhân dân. Trong khâu bán buôn thương mại nhà nước luôn chiếm tỉ trọng lớn, tuy nhiên vài năm gần đây thương mại ở khu vực kinh tế tư nhân có xu hướng tăng lên nhanh. Năm 2001, thương mại nhà nước chiếm 67,36%, trong khi đó thương mại ở khu vực tư nhân chiếm 30,2%; năm 2003, thương mại nhà nước chiếm 60,88%, còn thương mại ở khu vực kinh tế tư nhân chiếm 38,1%; đến năm 2005, thương mại nhà nước chiếm 48,96%, còn thương mại ở khu vực kinh tế tư nhân chiếm 49,94%. Sù gia tăng đó là do: Một mặt, thương mại ở khu vực tư nhân đã được tham gia vào kinh doanh những mặt hàng mà trước đây chỉ có thương mại nhà nước được làm nhiệm vụ bán buôn như hàng cơ khí, điện tử, vật liệu xây dựng… Mặt khác, với khả năng về tiềm lực tài chính, trình độ tổ chức kinh doanh, chính sách của nhà nước thì thương mại ở khu vực kinh tế tư nhân đáp ứng được các yêu cầu đòi hỏi khi tham gia khâu bán buôn.
- Tổng mức bán lẻ hàng hoá và dịch vụ xã hội của kinh tế tư nhân cũng tăng nhanh. Năm 2001, kinh tế tư nhân đạt 3.284 tỉ đồng, chiếm 69,94% so với tổng mức bán lẻ hàng hoá và dịch vụ của thành phố; năm 2002 kinh tế tư nhân đạt 3.828 tỉ đồng, chiếm 70,7% so với tổng mức bán lẻ hàng hoá và dịch vụ của thành phố, tăng 14,2% so với năm 2001; năm 2003 kinh tế tư nhân đạt 4.541 tỉ đồng, chiếm 69,5% so với tổng mức bán lẻ hàng hoá và dịch vụ của thành phố, tăng 15,7% so với năm 2002; năm 2004 tổng mức bán lẻ hàng hoá và dịch vụ đạt 4.765 tỉ đồng, chiếm 67,8%, tăng 4,7% so với năm 2003; năm 2005 tổng mức bán lẻ hàng hoá và dịch vụ đạt 7.082 tỉ đồng, chiếm 74,1%, tăng 32,7% so với năm 2004.

Sự đóng góp của kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại quyết định đến tốc độ tăng của tổng mức lưu chuyển hàng hoá bán lẻ ở thành phố Đà Nẵng. Theo giá hiện hành, tổng mức lưu chuyển hàng hoá bán lẻ của Đà Nẵng năm 2001 của kinh tế tư nhân là 3.284 tỉ đồng, chiếm 69,9% so với tổng mức hàng hoá bán lẻ của thành phố; trong khí đó khu vực kinh tế nhà nước đạt 1.318 tỉ đồng, chiếm 28%. Năm 2003, tổng mức lưu chuyển hàng hoá bán lẻ của thành phố đạt 6.530 tỉ đồng, thì khu vực tư nhân đạt 4.541 tỉ đồng, chiếm 69,5%, tăng 15,7% so với năm 2002; trong khi đó khu vực kinh tế nhà nước đạt 1.841 tỉ đồng, chiếm 28,2%. Năm 2005, tổng mức lưu chuyển hàng hoá bán lẻ của thành phố đạt 9.555 tỉ đồng, thì khu vực tư nhân đạt 7.082 tỉ đồng, chiếm 74,1%, tăng 32,7% so với năm 2004; trong khi đó khu vực kinh tế nhà nước đạt 2.260 tỉ đồng, chiếm 23,65%.Tính chung cả thời kỳ 2001-2005 tốc độ tăng bình quân hàng năm của tổng mức lưu chuyển hàng hoá bán lẻ ở khu vực tư nhân là 43,1%, trong khi đó thì thương mại nhà nước tăng 34,3%.
Nhìn chung trong lĩnh vực thương mại, kinh tế tư nhân ở Đà Nẵng trong những năm qua phát triển nhanh so với các ngành khác, các doanh nghiệp kinh doanh trong lĩnh vực này thường tập trung vào các ngành hàng buôn bán tư liệu sản xuất và tư liệu tiêu dùng, đại lý mua bán ký gửi, kinh doanh vàng bạc, xe máy, ăn uống vv...đây là ngành hàng có tỉ suất lợi nhuận cao và thu hồi vốn nhanh.  Một số doanh nghiệp cung cấp hàng nhu yếu phẩm như lương thực, thực phẩm, thức uống, hàng tiêu dùng, vật liệu xây dựng, xe gắn máy, ô tô có doanh thu lớn như Công ty TNHH Đà Nẵng Mễ Cốc có doanh thư 333,64 tỉ đồng, Công ty TNHH IDE, Công ty TNHH Sông Thương có doanh thu trên 14 tỉ đồng.
Các doanh nghiệp khu vực kinh tế tư nhân đã bắt đầu chú ý đến chất lượng, thương hiệu sản phẩm của mình. Điều đáng chú ý là trong lĩnh vực thương mại-dịch vụ trước đây, doanh nghiệp nhà nước nắm độc quyền trong kinh doanh xuất nhập khẩu, thì nay nhiều thương gia, nhiều doanh nghiệp tư nhân đã trở thành những công ty buôn bán lớn như Công ty TNHH  Đà Nẵng Mễ Cốc (thương mại- dịch vụ), Công ty TNHH  Minh Toàn (thương mại, dịch vụ, vận tải), Công ty TNHH  Nhật Linh (siêu thị, bàn ghế học sinh), Công ty TNHH  Tân Phát (ống nhựa), Công ty TNHH  Phước Tiến (thuỷ sản)... Những công ty này có mạng lưới kinh doanh khắp địa bàn trong nước và bắt đầu có uy tín trên thị trường quốc tế như Singapore, Đài Loan, Mỹ, Bắc Âu... hình thức thâm nhập thị trường đa dạng, phong phú, mở thêm nhiều mặt hàng mới như thủ công mỹ nghệ, giầy da, may mặc... Hiện nay có 58 sản phẩm của các doanh nghiệp được đăng ký bảo hé 
công nghiệp.

Năm 2005, Hội Doanh nghiệp trẻ thành phố đã trao tặng “Cúp vàng Đà Nẵng” và UBND thành phố tặng bằng khen cho 6 thương hiệu và 7 sản phẩm của  12 doanh nghiệp; đồng thời có một số doanh nghiệp được nhận giải thưởng” Sao vàng Đất Việt năm 2005”, trong đó có Công ty TNHH Việt Tin, Công TNHH Minh Toàn, Công ty TNHH Nhật Linh, Công ty TNHH Tân Phát...
2.1.4.3. VÒ xuất nhập khẩu (Phô lục 7)

Tổng kim ngạch xuất nhập khẩu của kinh tế tư nhân nhìn chung có xu hướng tăng: Năm 2001, là 21,773 triệu USD, chiếm tỉ trọng 3,4% so với tổng kim ngạch XNK của thành phè ; năm 2002, là 21,181 triệu USD, chiếm tỉ trọng 3,3% so với tổng kim ngạch XNK của thành phố và giảm 0,1% so với năm 2001; năm 2003, là 28,6 triệu USD, chiếm tỉ trọng 4,5% so với tổng kim ngạch XNK của thành phố và tăng 1,2% so với năm 2002; năm 2004, là 36,292 triệu USD, chiếm tỉ trọng 5,4% so với tổng kim ngạch XNK của thành phố và tăng 0,9% so với năm 2003; năm 2005, là 40,981 triệu USD, chiếm tỉ trọng 6,1% so với tổng kim ngạch XNK của thành phố và tăng 0,7% so với năm 2004. Trong đó: 

Về kim ngạch nhập khẩu kinh tế tư nhân cũng từng bước tăng lên:  Năm 2001, kim ngạch nhập khẩu của kinh tế tư nhân là 3,539 triệu USD, chiếm tỉ trọng 0,9% so vơi kim ngạch nhập khẩu của thành phè ; năm 2002, kim ngạch nhập khẩu của kinh tế tư nhân là 3,277 triệu USD, chiếm tỉ trọng 0,85% so vơi kim ngạch nhập khẩu của thành phố, giảm 0,05% so với năm 2001 ;  năm 2003, kim ngạch nhập khẩu của kinh tế tư nhân là 8,456 triệu USD, chiếm tỉ trọng 2,2% so với kim ngạch nhập khẩu của thành phố, tăng 61,2% so với năm 2002 ; năm 2004, kim ngạch nhập khẩu của kinh tế tư nhân là 11,672 triệu USD, chiếm tỉ trọng 3,2% so với kim ngạch nhập khẩu của thành phố, tăng 27,55% so với năm 2003 ; năm 2005, kim ngạch nhập khẩu của kinh tế tư nhân là 11,881 triệu USD, chiếm tỉ trọng 3,6% so với kim ngạch nhập khẩu của thành phố, tăng 1,75% so với năm 2004. 
Về kim ngạch xuất khẩu kinh tế tư nhân có xu hướng tăng mạnh hơn:  Năm 1997, kim ngạch xuất khẩu của khu vực kinh tế tư nhân đạt 10,247 triệu USD; năm 2001 là 18,243 triệu USD, chiếm tỉ trọng 6,84%  kim ngạnh xuất khẩu của thành phố, tăng 43,8% so với năm 1997; năm 2002 đạt 17,904 triệu USD, chiếm tỉ trọng 7,2% so với  kim ngạch xuất khẩu của thành phố, giảm 1,8% so với năm 2001; năm 2003 là 20,144 triệu USD, chiếm 7,7% so với kim ngạch xuất khẩu của thành phố; năm 2004 là 24,620 triệu USD, chiếm 7,96% so với kim ngạch xuất khẩu của thành phố, tăng 18,2% so với năm 2003; năm 2005 là 29,1 triệu USD, chiếm 8,4% kim ngạnh xuất khẩu của thành phố và tăng 15,4% so với năm 2004. 
Năm 2005, sè doanh nghiệp ở khu vực tư nhân tham gia vào lĩnh vực xuất nhập khẩu có 19 đơn vị, trong đó  Công ty TNHH = 14, Doanh nghiệp tư nhân = 4, Công ty cổ phần = 1. Các mặt hàng chủ yếu xuất khẩu trực tiếp trên địa bàn thành phố Đà Nẵng là cà phê, thủy sản, hàng nông sản, hàng dệt may, giày dép các loại, hàng thủ công mỹ nghệ, đồ chơi trẻ em vv..  Thành phố có chính sách khen thưởng cho các doanh nghiệp có thành tích cao trong xuất khẩu. Năm 2005,  5 doanh nghiệp tư nhân đã được thành phố khen thưởng. Một số doanh nghiệp có kim ngạch xuất khẩu cao như Công ty TNHH Hoàng Bảo đạt 1,244 triệu USD, xuất khẩu gần 20 nước trên thế giới; Công ty TNHH Duy Thành (hàng thủ công Mỹ nghệ) đạt hơn 5,639 triệu USD, xuất khẩu trên 43 nước trên thế giới; Công ty TNHH  Phước Tiến (xuất khẩu thuỷ sản) đạt hơn 6,7 triệu USD, xuất khẩu nhiều nước trên thế giới như Trung Quốc, Nhật  vv....là những công ty tư nhân được thành phố khen thưởng.
2.1.4.4. Tạo việc làm và thu nhập cho người  lao động (Phụ lục 8)

Với dân số gần 800 nghìn người, mỗi năm thành phố có thêm hàng chục ngàn người đến tuổi lao động cần có việc làm. Đây là một con số không nhỏ tạo áp lực lớn cho các cấp, các ngành của thành phố Đà Nẵng. Giải quyết được vấn đề này không chỉ có ý nghĩa về mặt kinh tế, mà còn có ý nghĩa về mặt chính trị xã hội, tạo thế và lực cho kinh tế Đà Nẵng phát triển bền vững. Mặt khác, với tốc độ quá trình đô thị hoá thì số người trong lĩnh vực nông nghiệp không có đất để canh tác, sản xuất ngày càng một tăng lên tạo nên một áp lực lớn người lao động  không có việc làm trên địa bàn thành phố. Theo số liệu của Cục Thống kê Đà Nẵng, năm 2001 tỉ lệ thất nghiệp của thành phố Đà Nẵng là 5,54%, năm 2002 là 5,25, năm 2003 là 4,55, năm 2004 là 4,35%.
Trong những năm gần đây các doanh nghiệp nhà nước đang tiến hành cổ phần hoá, bán, khoán, cho thuê, giải thể và phá sản, thì sự phát triển của các doanh nghiệp tư nhân là nguồn thu hót ngày càng nhiều lao động của thành phố: Năm 2002, giải quyết 2.176 việc làm cho người lao động; năm 2003, giải quyết 8.450 việc làm cho người lao động, tăng gấp 3,9 lần so với năm 2002; năm 2004, giải quyết 11.583 việc làm cho người lao động, tăng gấp 1,4 lần so với năm 2003; năm 2005, giải quyết 12.097 việc làm cho người lao động, tăng 1,04 lần so với năm 2004.  Năm 2005, tổng số lao động ở doanh nghiệp khu vực tư nhân là 116.687 người, chiếm 30,3% so với tổng số lao động của cả thành phố Đà Nẵng. Trong  đó đáng chú ý là lao động trong lĩnh vực thương mại có 65.928 người, chiếm 56.5% so với số lao động làm trong doanh nghiệp ở khu vực tư nhân.

Đây là kết quả của việc phát triển đời sống kinh tế trọng cộng đồng dân cư  ngày càng tốt hơn, đồng đều hơn. Sự tăng trưởng nổi bật trong những năm gần đây đã tạo công ăn việc làm đều khắp tỷ lệ thất nghiệp (trong khu vực thành thị) giảm từ 6.00% trong năm 1997 xuống còn 4,35% trong năm 2004; tỷ lệ người thiếu việc làm (khu vực thành thị) giảm tương ứng từ 19,41% (năm 1997) xuống còn 12,79% trong năm 2002; đồng thời hệ số sử dụng thời gian lao động trong nông thôn cũng tăng từ 71,83% (năm 1997) lên 85.5% trong năm 2004. Thu nhập người dân cũng do đó mà khá lên, là nguồn lực chính để cải thiện đời sống, giảm phân hoá, cách biệt người giàu- người nghèo và giảm được các tệ nạn xã hội. Thu nhập bình quân hiện nay của người lao động là 700.000đ/người/tháng, mức cao nhất là 5.000.000 đ/người/tháng [6, tr.57].
2.1.5. Huy động các nguồn vốn trong xã hội   (Phụ lục 9 và 10)
Trong những năm qua số lượng doanh nghiệp ở khu vực tư nhân ngày càng gia tăng, phản ánh khả năng huy động vốn từ trong dân cư cho đầu tư phát triển sản xuất kinh doanh ngày càng lớn. 
Vốn đăng ký kinh doanh: Năm 2001, vốn đăng ký kinh doanh của các hộ kinh doanh là 313,270 tỉ đồng, bình quân 17 triệu đồng/hộ;  năm 2003, vốn đăng ký kinh doanh của các hộ là 499,242 tỉ đồng, bình quân 21,9 triệu đồng/hộ; năm 2003, vốn đăng ký kinh doanh của các hộ là 548,132 tỉ đồng, bình quân 19,3 triệu đồng/hộ.
 Về vốn  đầu tư:  Năm 2001, vốn đầu tư của doanh nghiệp ở khu vực tư nhân là  917,35 tỉ đồng, chiếm 27,3% so với tổng vốn đầu tư của thành phố; năm 2004, vốn đầu tư của doanh nghiệp ở khu vực tư nhân là 1.443,9 tỉ đồng, chiếm 21,9%. Trong đó, đầu tư vào lĩnh vực thương mại là 116,9 tỉ đồng, chiếm 8,1% so với tổng vốn đầu tư của khu vực tư nhân.
Với tiềm nămg của kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại, đã huy động được khối lượng vốn lớn đầu tư vào cho hoạt động kinh doanh, phát huy được các yếu tố nội lực của bản thân và ngày càng đáp ứng được yêu cầu đòi hỏi từ thực tiễn kinh doanh của thị trường. Việc huy động được các nguồn vốn trong dân  tham gia vào hoạt động kinh doanh đã góp phần tăng sức sản xuất xã hội.
2.1.6. Thực trạng về tình hình quản lý nhà nước đối với doanh nghiệp ở khu vực tư nhân
 Về cải cách thủ tục hành chính: Thủ tục đăng ký kinh doanh mới cải thiện được ở khâu tiếp nhận theo mô hình “một cửa”, đơn giản hoá thủ tục trong đăng ký kinh doanh và một số khâu liên quan khác, như thành phố đã quy định thực hiện cấp giấy đăng ký kinh doanh  mới cho các doanh nghiệp ở khu vực tư nhân trong vòng 5 ngày xuống còn 3 ngày, cấp giấy chứng nhận ưu đãi đầu tư chỉ còn 10 ngày. Cục Hải quan thành phố tiếp nhận và cấp mã số XNK trong vòng 3 ngày; ngành Công an đăng ký mẫu dấu đối với doanh nghiệp từ 10 ngày xuống còn 7 ngày...
Thủ tục hành chính từ khi thực hiện Luật Doanh nghiệp đối với doanh nghiệp ở khu vực kinh tế tư nhân nói chung đã được cải thiện đáng kể. Tuy nhiên, thời gian thực hiện các thủ tục hành chính vẫn còn nhiều bất cập, như thủ tục để doanh nghiệp gia nhập thị trường ở Đà Nẵng là 20 ngày vẫn còn cao hơn nhiều so với một số địa phương khác, việc hướng dẫn thực hiện các văn bản pháp luật, bảo vệ quyền sở hữu tên doanh nghiệp, cung cấp thông tin, cấp giấy phép có điều kiện vv...chưa được cải thiện; nhiều quy định của thành phố còn mang nặng cơ chế “xin-cho”, như thuê đất, đấu thầu, giao đất, vay vốn tín dụng ưu đãi vv...còn mất nhiều thời gian và phức tạp; rào cản lớn nhất vẫn là trình độ cán bộ công chức chưa theo kịp quá trình đổi mới và yêu cầu phát triển kinh tế, hội nhập kinh tế. Đồng chí Chủ tịch UBND thành phố phát biểu: “Một bộ phận đội ngò cán bộ của thành phố năng lực yếu, có nhiều mặt xấu như quan liêu, cửa quyền, nhòng nhiều, chậm thay đổi trong thời gian qua đã làm hạn chế sự phát triển của thành phố,làm giảm sức mạnh bộ máy hành chính” [2].
 Việc quản lý nhà nước còn yếu kém, chưa phân rõ trách nhiệm giữa các ngành và quận huyện, hiệu quả triển khai thấp, hầu như mới chỉ thực hiện được ở ngành Thuế, Quản lý thị trường, Cục Thống kê.
Vấn đề “hậu kiểm” còn lúng túng trong triển khai thực hiện, đến nay vần chưa có một hướng dẫn cụ thể nào của Trung ương, từng địa phương tự đề ra quy định riêng, hiệu quả đem lại không cao, còn bỏ ngỏ nhiều lĩnh vực: xử lý không nép báo cáo, đăng ký khống về vốn, không góp đủ vốn của các thành viên trong công ty TNHH vv...; nguyên tắc công khai minh bạch trong quản lý, hoạt động kinh doanh của doanh nghiệp, các thông tin cụ thể, chính xác về các doanh nghiệp ở khu vực tư nhân hầu như chưa có cơ quan nào nắm được đầy đủ rõ ràng.
  Trên địa bàn thành phố tình hình chấp hành các hợp đồng kinh tế của nhiều doanh nghiệp chưa nghiêm, việc xử lý tranh chấp hợp đồng chưa thực hiện nghiêm túc theo quy định của pháp luật. Thực tiễn trong thời gian qua ở Đà Nẵng cho thấy việc vi phạm hợp đồng, bội tín, không thực hiện trách nhiệm chi trả, thanh toán hay các cam kết khác trong hợp đồng là một trong những nguyên nhân làm cho tình hình tài chính của doanh nghiệp lâm vào tình trạng không lành mạnh, ảnh hưởng không tốt đến môi trường đầu tư. Các cơ quan quản lý nhà nước, cơ quan bảo vệ pháp luật gặp nhiều khó khăn, lúng túng và bất cập trong xử lý các hợp đồng kinh tế bị tranh chấp.
2.2.  HẠN CHẾ
- Kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại có hạn chế: 
Một là, vốn cho một số cơ sở kinh doanh còn rất thấp. Trong những năm qua, kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại phát triển nhanh về số lượng đã huy động được nguồn vốn đáng kể trong xã hội, nhưng tính bình quân thì vốn của hộ kinh doanh còn thấp, chưa đáp ứng được yêu cầu của kinh doanh thương mại. Năm 2001,  các hộ kinh doanh có vốn bình quân là 17,08 triệu đồng/hộ; năm 2005 vốn bình quân là 19,26 triệu đồng/hộ, tăng 2,18 triệu đồng/ hộ, bình quân mỗi năm chỉ tăng được 436.000 đ/hộ. Với số vốn nhỏ, các hộ kinh doanh tại các chợ bình quân chỉ có từ 3m2  đến 4m2 mét gian hàng, do diện tích hạn chế nên thương mại tư nhân thiếu nhiều điều kiện phục vụ khách hàng. Mặt khác, muốn có nhiều lợi nhuận hoặc có thêm thu nhập các hộ kinh doanh còn làm gia công, chế biến, đóng gói, dịch vụ sau bán hàng vv...Đồng thời xu hướng phát triển của văn minh thương mại đô thị thì các hình thức kinh doanh thương mại như cửa hàng tự chọn, siêu thị sẽ ngày càng nhiều. Để đáp ứng thì cần phải đầu tư cơ sở vật chất, mặt bàng kinh doanh, nhưng nguồn vốn không đủ, cần phải huy động từ nhiều nguồn vốn khác nhau như vay ngân hàng, tín dụng.
 Hai là, mạng lưới kinh doanh ở khu vực tư nhân trong lĩnh vực thương mại còn manh mún, phân tán chưa đáp ứng được yêu cầu kinh doanh văn minh, hiện đại. So với các mạng lưới khác, thì mạng lưới kinh doanh của tư nhân trong lĩnh vực thương mại phân bố không đồng đều, chỉ tập trung ở quận trung tâm thành phố. Vì mục đích kinh doanh của họ là chỉ chạy theo lợi nhuận là chính. Số chợ ở thành phố Đà Nẵng không nhiều, nhưng quy mô còn nhỏ. Số hộ buôn bán thường tập trung chủ yếu ở khu kinh doanh thuận tiện, nhất là các quận trung tâm thành phố. Hệ thống chợ chưa đáp ứng được  nhu cầu về mặt bằng kinh doanh của các hộ, do đó họ phải tận dụng cơ sở vật chất sẵn có để làm địa điểm kinh doanh, lấn chiếm vỉa hè, thậm chí có hiện tượng vi phạm những quy định về trật tự đô thị vẫn thường xuyên xảy ra.
Ba là, công nghệ và phương thức kinh doanh lạc hậu, chậm đổi mới chưa theo kịp với trình độ phát triển thương mại. Nhìn chung, trang bị công nghệ của khu vực kinh tế tư  nhân trong lĩnh vực thương mại còn rất lạc hậu, chắp vá và chậm đổi mới.. 
Bốn là, nguồn nhân lực của thương mại tư nhân hạn chế về trình độ chuyên môn. Mặc dù khu vực kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại thu hót được số lượng lao động lớn trong xã hội, nhưng lao động khu vực này hầu hết chưa qua đào tạo, không có trình độ nghiệp vụ chuyên môn trong kinh doanh thương mại, thiếu hiểu biết về chính sách pháp luật, văn minh thương mại, ứng dụng tiến bộ khoa học kỹ thuật vào hoạt động sản xuất kinh doanh, nhất là an toàn thực phẩm và chất lượng hàng hoá. Họ kinh doanh chủ yếu dùa vào kinh nghiệm lâu năm và bằng nguồn lao động của gia đình là chính, lại hoạt động phân tán nên việc tổ chức bồi dưỡng về nghiệp vụ chuyên môn, học tập chính sách pháp luật, các quy định về kinh doanh vv..của các cơ quan quản lý nhà nước khó thực hiện.
Năm là, kinh doanh của thương mại tư nhân mạng tính tự phát, chạy theo lợi nhuận. Mục tiêu kinh doanh của họ là tối đa hóa lợi nhuận nên dễ dẫn đến hành vi vi phạm pháp luật như kinh doanh trái phép, gian lận thương mại, trèn thuế, kinh doanh hàng giả... đồng thời có một số doanh nghiệp chưa có ý thức bảo vệ môi trường, làm ô nhiềm môi trường, làm cho sự quản lý của các cơ quan, địa phương gặp không Ýt khó khăn. Phổ biến và rõ nét nhất là doanh thu đầu ra không kê khai đúng và đầy đủ. Nguyên nhân chính là do doanh nghiệp lợi dụng người mua không lấy hoá đơn nên không lập bảng kê bán lẻ, bỏ ngoài sổ sách kế toán, không kê khai thuế. Các hộ kinh doanh chưa coi trọng việc đăng ký kinh doanh, như các ngành nghề kinh doanh có điÒu kiện như xăng, dầu, thuốc lá... phải báo cáo sở chủ quản. Hiện tượng các doanh nghiệp đăng ký nhiều ngành nghề kinh doanh thương mại-dịch vụ, nhưng trong thực tế chỉ kê khai kinh doanh một vài ngành nghề và chỉ đăng ký nép thuế đối với các ngành nghề đó, gây khó khăn cho việc theo dõi và quản lý thu thuế. 
Sáu là, quản lý nhà nước còn nhiều hạn chế: Trong công tác quy hoạch xây dựng còn thiếu tầm nhìn và chưa đáp ứng được mục tiêu ổn định lâu dài đặc biệt là quy hoạch các cụm công nghiệp vừa và nhỏ; việc xây dựng kế hoạch, định hướng phát triển kinh tế tư nhân chưa được quan tâm đúng mức, còn nhiều lúng túng, thiếu hoạch định cụ thể. Mặc dù thành phố đã có nhiều nỗ lực để đáp ứng yêu cầu về mặt bằng phục vụ phát triển sản xuất kinh doanh, khuyến khích các doanh sản xuất, nhưng trong thực tế vẫn còn nhiều khó khăn, bất cập, cơ sở hạ tầng mà chủ yếu là mặt bằng sản xuất chưa đáp ứng được yêu cầu của doanh nghiệp (năm 2003 có 12 doanh nghiệp phải xin tạm dừng sản xuất vì không có mặt bằng để triển khai dự án).
Sự phân biệt đối xử giữa các doanh nghiệp ở khu vực tư nhân với doanh nghiệp nhà nước chưa được bình đẳng như việc vay vốn tín dụng, chính sách hỗ trợ của thành phố (các doanh nghiệp thua lỗ được nhà nước cấp bổ sung vốn, doanh nghiệp nhà nước được vay vốn không phải thế chấp được chính quyền bảo lãnh,  hạn mức vay có dự án đến 100%, trong khi đó doanh nghiệp ở khu vực tư nhân phải thế chấp và chỉ vay được 50% giá trị tài sản thế chấp), các doanh nghiệp nhà nước được ưu đãi cho thuê đất hỗ trợ mặt bằng sản xuất, được hỗ trợ kinh phí đào tạo lao động
Trong quản lý nhà nước còn yếu, chưa phát huy được hết chức năng kiểm tra, kiểm soát của mình một cách đầy đủ và thường xuyên. Trình độ của đội ngò cán bộ quản lý còn một số hạn chế. Hiện tại có cơ quan quản lý về chuyên môn, nhưng lại Ýt có thông tin về toàn bộ hoạt động của kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại, vì thế  cơ chế, chính sách và định hướng cho phát triển kinh tế tư  nhân xây dựng chưa phù hợp với thực tế.
Tóm lại: Trong những năm qua, kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại ở Đà Nẵng đã phát triển nhanh chóng và đạt được những kết quả đáng kể. Doanh nghiệp khu vực kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại ở Đà Nẵng phát triển nhiều về số lượng, đa dạng về loại hình, đã khai thác và huy động được tiềm năng về vốn, lao động. Do đó, đã tạo việc làm cho hàng vạn lao động, góp phần ổn định và cải thiện đời sống cho một bộ phận dân cư, tăng thu ngân sách địa phương.
Bên cạnh những kết quả to lớn, kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại ở Đà Nẵng còn nhiều hạn chế, nguyên nhân đó là: Cơ chế, chính sách còn nhiều bất cập trong quá trình tổ chức và thực hiện, chưa tạo được môi trường kinh doanh thuận lợi để kinh tế tư nhân phát triển; môi trường tâm lý xã hội chưa thực sự tạo cho kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại yên tâm đầu tư sản xuất kinh doanh; chất lượng nguồn lao động còn hạn chế nhiều mặt; vai trò quản lý nhà nước, còng như vai trò hướng dẫn, chi phối của thương mại Nhà nước đối với kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại còn yếu, dẫn đến tình trạng kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại phát triển mạng tính tự phát và ý thức chấp hành pháp luật chưa cao.

Chương 3
GIẢI PHÁP PHÁT TRIỂN KINH TẾ TƯ NHÂN
TRONG LĨNH VỰC THƯƠNG MẠI Ở THÀNH PHỐ ĐÀ NẴNG
3.1. PHƯƠNG HƯỚNG PHÁT TRIỂN KINH TẾ TƯ NHÂN TRONG LĨNH VỰC THƯƠNG MẠI
3.1.1. Phát triển kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại ở Đà Nẵng phải đặt trong chiến lược phát triển nền kinh tế nhiều thành phần, trong đó thương mại nhà nước giữ vai trò quan trọng trong khâu bán buôn
 Kinh tế tư nhân là một bộ phận cấu thành quan trọng trong nền kinh tế thị trường định hướng XHCN.  Kinh tế tư nhân trong nước phát triển theo đường lối, chủ trương, chính sách của Đảng và Nhà nước, phù hợp với nhu cầu tất yếu khách quan và nguyện vọng của nhân dân, vì mục tiêu “ Độc lập dân téc gắn liền với CNXH, dân giàu, nước mạnh, xã hội công bằng, dân chủ, văn minh”. Kinh tế tư nhân cùng với kinh tế nhà nước và các thành phần kinh tế khác phát triển lâu dài, quan hệ bình đẳng, hợp tác và cạnh tranh lành mạnh. Kinh tế tư nhân liên kết, liên doanh ngày càng sâu rộng với kinh tế nhà nước và kinh tế tập thể.
Trong nền kinh tế thị trường định hướng XHCN, kinh tế nhà nước trong lĩnh vực thương mại phải phát huy vai trò nòng cốt ở một số khâu, một số mặt hàng trọng yếu. Cụ thể, thương mại Nhà nước là lực lượng quan trọng trong hoạt động bán buôn, là hạt nhân cơ bản trong các tập đoàn kinh tế thương mại Việt Nam; xuất nhập khẩu một số mặt hàng vật tư chiến lược, trọng yếu như xăng, dầu, phân bón, sắt, thép, hoá chất, thuốc tân dược...
Việc phát triển kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại nhằm khai thác mọi nguồn lực, mọi lợi thế để xây dựng mét  nền kinh tế thương mại Việt Nam phát triển bền vững và có hiệu quả. Kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại  bổ sung cho kinh tế nhà nước  và kinh tế tập thể trong lĩnh vực này. Một mặt, nó huy động được mọi nguồn lực, tạo ra mạng lưới phục vụ rộng lớn , năng động trên các địa bàn, với các lĩnh vực dịch vụ phong phú đa dạng. Mặt khác, nó phối hợp, đan xen với các thành phần kinh tế khác tạo nên sự hoạt động minh bạch, năng động hiệu quả. 

3.1.2. Phát triển kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại ở Đà Nẵng phải đặt trong môi trường cạnh tranh lành mạnh
Quan điểm của đảng ta là kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại cùng với kinh tế nhà nước và các thành phần kinh tế khác phát triển lâu dài, quan hệ bình đẳng, hợp tác và cạnh tranh lành mạnh. Kinh tế tư nhân liên kết, liên doanh ngày càng sâu rộng với kinh tế nhà nước và kinh tế tập thể.
Nhà nước chủ trương không phân biệt đối xử đối với các chủ thể kinh tế thương mại thuộc các thành phần kinh tế. Xoá bá sự phân biệt đối xử, tạo sự bình đẳng giữa thành phần kinh tế trong lĩnh vực thương mại, để phát huy được sức mạnh của các thành phần kinh tế, nhằm thúc đẩy sản xuất phát triển và phục vụ tốt đời sống nhân dân là yêu cầu của việc phát triển nền kinh tế thị trường định hướng XHCN.
 Nhà nước tôn trọng và bảo đảm quyền tự do kinh doanh theo pháp luật; khuyến khích, hỗ trợ, tạo điều kiện thuận lợi và định hướng sự phát triển của kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại theo pháp luật, cạnh tranh bình đẳng với các thành phần kinh tế khác. Đồng thời quản lý được những hoạt động đó, đảm bảo giữ vững những cân đối lớn của nền kinh tế, giữ vững ổn định kinh tế, chính trị, xã hội. Nhà nước định hướng, dẫn dắt kinh tế tư nhân theo chiến lược, quy hoạch phát triển chung của nền kinh tế; thừa nhận và bảo hộ quyền sở hữu tư nhân và quyền sở hữu tài sản; tạo môi trường pháp lý và chính sách ổn định, nhất quán, thông thoáng, nghiêm minh, bình đẳng, phù hợp với  nhiều trình độ, không phân biệt thành phần kinh tế, để công dân phát huy tự chủ, sáng tạo, thực hiện quyền tự do kinh doanh theo pháp luật, yên tâm đầu tư lâu dài, hợp tác và cạnh tranh, thu hót được nhiều nguồn nhân lực để phát triển.
Hệ thống luật pháp, các chính sách và các ưu đãi, hỗ trợ của Nhà nước được quy định chung cho mọi thành phần kinh tế, trong đó có kinh tế tư nhân, tạo được sự bình đẳng giữa các thành phần kinh tế trong thụ hưởng các ưu đãi, hỗ trợ của Nhà nước. Nhà nước có chính sách khuyến khích, ưu đãi hoặc hỗ trợ đầu tư cần thiết, không phân biệt thành phần kinh tế. Những chính sách này phải thích hợp với trình độ chung của nền kinh tế, chú trọng tạo điều kiện, hỗ trợ phát triển đối với doanh nghiệp vừa và nhỏ.
Cụ thể hơn, Nhà nước phải đảm bảo sự bình đẳng cho các chủ thể kinh tế thuộc các thành phần kinh tế trong lĩnh vực thương mại tiếp cận, sử dụng các nguồn lực kinh tế của đất nước như vốn, đất đai, và các tài sản khác theo luật định. Sử dụng các nguồn thông tin thị trường, cũng như hoạt động xúc tiến thương mại trên phạm vi quốc gia, quốc tế và có nghĩa vụ đóng góp ngân sách Nhà nước các khoản phảI trả khi sử dụng, khai thác các nguồn lực đó. Đồng thời cạnh tranh lành mạnh giữa các thành phần kinh tế trong lĩnh vực thương mại trên thị trường.
Nhà nước cần tháo gỡ những khó khăn vướng mắc để kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại có điều kiện thuận lợi về môi trường pháp lý, tâm lý xã hội mà yên tâm đầu tư phát triển kinh doanh, yên tâm về những tài sản được làm giàu hợp pháp của mình. Mặt khác, thành phố cần phải định hướng và quản lý sự phát triển của kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại theo nguyên tắc tự nguyện với các hình thức liên kết, hợp tác để tiến tới hình thành các tập đoàn thương mại mạnh, đủ sức cạnh tranh trong hội nhập kinh tế quốc tế.
       3.1.3. Phát triển kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại ở Đà Nẵng với  quy mô  và  phân bố hợp lý trên các địa bàn
Từng bước tổ chức lại mạng lưới kinh doanh của thương mại tư nhân ở  Đà Nẵng. Thành phố cần chú trọng quy hoạch, xây dựng lại mạng lưới kinh doanh của các doanh nghiệp vừa và nhỏ trong lĩnh vực thương mại; tổ chức mạng lưới kinh doanh cho phù hợp với quy mô và trình độ tổ chức của thương mại tư nhân; phải đảm bảo đủ diện tích kinh doanh theo những khu tập trung, nhằm nâng cao hiệu quả quản lý kinh doanh, góp phần làm giảm tình trạng “công ty ma” gây rối loạn kinh doanh trên thị trường.
Tổ chức sắp xếp lại, hoàn thiện và phát triển mạng lưới thương mại tư nhân trên địa bàn thành phố Đà Nẵng theo hướng hợp lý, đa dạng, nhiều tầng, với nhiều hình thức quy mô và phương thức kinh doanh khác nhau, nhằm đáp ứng nhu cầu sản xuất, tiêu dùng đa dạng và phong phú tại chỗ; đồng thời làm tốt chức năng là trung tâm thương mại lớn của miền Trung. Để thiết lập mạng lưới bán hàng rộng khắp, các doanh nghiệp thương mại tư nhân nên đầu tư vốn thành lập các cửa hàng trung tâm, đồng thời cũng nên liên kết, liên doanh với các thành phần kinh tế khác dưới hình thức đại lý hoặc tổng đại lý. Tuỳ theo sức mua và thị hiếu của mỗi khu vực thị trường mà doanh nghiệp thương mại tư nhân có hướng điều chỉnh quy mô, mật độ các đại lý, cửa hàng cho phù hợp. Cơ sở để điều chỉnh là dùa trên kết quả nghiên cứu thị trường, doanh số bán của các đại lý, cửa hàng và thông tin phản hồi từ khách hàng mà các đại lý, cửa hàng thu thập được.
Thúc đẩy và tạo điều kiện để các doanh nghiệp quy mô vừa và nhỏ tăng khả năng cạnh tranh, đóng góp ngày càng nhiều cho sự nghiệp phát triển kinh tế – xã hội. Khuyến khích thương mại tư nhân thành lập các doanh nghiệp có quy mô lớn để có khả năng mở rộng và phát triển thị trường trong và ngoài nước. Bên cạnh đó, thành phố cần định hướng thương mại tư nhân phát triển ở những khâu, những lĩnh vực mà thương mại Nhà nước không cần thiết phải nắm giữ. Những định hướng đó phải gắn với việc hỗ trợ  chính sách, việc xây dựng cơ sở hạ tầng để tránh tình trạng thương mại tư nhân phát triển tự phát, mạnh mún, mất cân đối, cũng chú ý phát triển thương mại tư nhân ở khu vực huyện Hoà Vang, các xã miền núi. Mặt khác, cũng cần nâng cao vai trò chủ đạo, dẫn dắt của thương mại Nhà nước đối với thương mại tư nhân với các hình thức liên doanh, liên kết, nhằm đảm bảo cho thương mại tư nhân phát triển đúng định hướng XHCN.
3.1.4. Chó trọng vai trò quản lý nhà nước khi phát triển kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại
Kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại ở nước ta có quy mô nhỏ, trình độ khoa học công nghệ phổ biến còn lạc hậu, năng lực quản lý doanh nghiệp còn nhiều hạn chế, nên yêu cầu khách quan phải tăng cường vai trò quản lý nhà nước là tất yếu, trong quản lý nhà nước cần chú ý trong giai đoạn hiện nay là:
Thứ nhất, Nhà nước thừa nhận và bảo hộ sở hữu tư nhân và các quyền về tài sản. Nhà nước bảo vệ quyền và lợi Ých hợp pháp của chủ doanh nghiệp, trong đó có cả quyền về tài sản như mua, bán, chuyển nhượng, thừa kế, cho, biếu. Đây là những quyền cơ bản trong kinh tế thị trường, nếu thiếu thì thương mại tư nhân không thể phát triển được.
Thứ hai, bằng các quy định pháp luật, Nhà nước khuyến khích thương mại tư nhân phát triển, tạo môi trường cho thương mại tư nhân cạnh tranh lành mạnh, bảo đảm bình đẳng trước pháp luật. Bên cạnh đó, Nhà nước hạn chế và giảm thiểu các khuyết tật của thương mại tư nhân như  trèn thuế, gian lận thương mại...
Thứ ba, Nhà nước có biện pháp can thiệp để hạn chế mức bóc lột của chủ doanh nghiệp thương mại tư nhân, thương mại tư nhân càng phát triển thì xu hướng bóc lột càng tinh vi. Do vậy, Nhà nước quy định mức lương tối thiểu đối với người lao động trong thương mại tư nhân, có hợp đồng lao động, có bảo hiểm xã hội để bảo vệ quyền lợi cho người lao động.

Thứ tư, Nhà nước quy định hoạt động của thương mại tư nhân với bảo vệ môi trường sinh thái, mục đích nhằm kiểm soát và hạn chế việc gây ô nhiễm, độc hại tới môi trường sinh thái. Có biện pháp xử phạt nghiêm minh đối với doanh nghiệp gây ô nhiễm môi trường.
Thứ năm, xây dựng hệ thống tổ chức Đảng, đoàn thể trong doanh nghiệp thương mại tư nhân, đảm bảo sự dưới sự lãnh đạo của Đảng đối với thương mại tư nhân phát triển đảng viên trong khu vực này; phát huy vai trò của tổ chức Công đoàn, Đoàn Thanh niên, Hội Thanh niên, Hội Phụ nữ, các Hiệp hội doanh nghiệp và Mặt trận Tổ quốc Việt Nam đối với khu vực kinh tế tư nhân.

Việc tăng cường vai trò quản lý nhà nước đối với thương mại tư nhân là tất yếu, có ý nghĩa đảm bảo cho sự phát triển nền kinh tế nhiều thành phần theo định hướng XHCN, đảm bảo thương mại tư nhân phát triển có định hướng, có quy hoạch cụ thể từng ngành, từng lĩnh vực theo chiến lược quy hoạch phát triển kinh tế –xã hội chung. Đồng thời, trong từng giai đoạn Nhà nước thực hiện chính sách hỗ trợ vốn, bảo lãnh tín dụng, bảo hộ, chính sách thuế ưu đãi, nhằm tạo điều kiện cho thương mại tư nhân ổn định và mở rộng quy mô sản xuất, tăng khả năng cạnh tranh trên thị trường.
3.2. CÁC GIẢI PHÁP PHÁT TRIỂN KINH TẾ TƯ NHÂN TRONG LĨNH VỰC THƯƠNG MẠI Ở THÀNH PHỐ ĐÀ NẴNG
3.2.1. Phải tạo môi trường kinh tế chính trị - xã hội ổn định để khuyến khích các nhà đầu tư vào lĩnh vực thương mại
Môi trường kinh tế  chính trị- xã hội có ảnh hưởng mạnh mẽ đến hoạt động sản xuất kinh doanh, nó tác động, chi phối đến môi trường tâm lý, môi trường luật pháp và môi trường kinh tế. Để tạo môi trường kinh tế chính trị - xã hội lành mạnh, thì Đảng và Nhà nước phải có chính sách nhất quán, cởi mở, Nhà nước phải bảo đảm quyền lợi chính đáng cho các doanh nghiệp và người lao động.

Trước hết, đó là nhân tố đường lối, chính sách phát triển kinh tế nhiều thành phần của Đảng và Nhà nước phải được xác định chuẩn xác và phải được cụ thể hoá bằng chính sách  cô thể, những chính sách này phải được ổn định trong từng thời gian nhất định. Đại hội Đảng lần thứ IV đã đề ra đường lối đổi mới toàn diện, mở ra một bước ngoặt quyết định cho sự nghiệp xây dựng CNXH ở nước ta, đó là: chuyển nền kinh tế tập trung quan liêu bao cấp sang nền kinh tế hàng hoá nhiều thành phần, vận động theo cơ chế thị trường có sự quản lý của Nhà nước nhằm giải phóng và phát huy được các tiềm năng sản xuất trong xã hội. Từ đó đến nay (Đại hội X)  Đảng ta đã có những bổ sung, làm rõ thêm quan niệm, một cách nhất quán, có bước tiến tích cực và chủ trương đường lối của Đảng đã được cụ thể hoá thành các văn bản pháp luật của Nhà nước, đó là cơ sở pháp lý cho sù ra đời của các doanh nghiệp ở khu vực kinh tế tư nhân, đồng thời góp phần xây dựng doanh nghiệp đi đúng hướng và làm ăn có hiệu quả. 
Đường lối phát triển nền kinh tế nhiều thành phần của Đảng ta là nhất quán, đây chính là yếu tố có tính chất quyết định đến nội dung đổi mới kinh tế ở nước ta. Chính sách kinh tế nhiều thành phần là một bộ phận hợp thành của chiến lược phát triển kinh tế -xã hội, là quan điểm chính trị của Đảng trong việc xây dựng phát triển kinh tế nhằm tạo ra cái “cốt vật chất” cho CNXH ở Việt Nam. Thủ tướng Võ Văn Kiệt, đa từng khẳng định “ Chính sách kinh tế nhiều thành phần  của Đảng và Nhà nước ta sẽ trở thành một yếu tố phục vụ đắc lực cho chiến lược đuổi bắt để rút ngắn khoảng cách tụt hậu”. Đường lối này phải được cụ thể hoá bằng hàng loạt các chính sách cụ thể, đồng bộ, đặc biệt là chính sách  với kinh tế tư nhân
Trong những năm qua, khu vực kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại của Việt Nam có vai trò quan trọng không thể thiếu được trong nền kinh tế thị trường, định hướng XHCN ở nước ta, nó đã góp phần tăng trưởng kinh tế, tạo việc làm mới, tăng thu nhập cho người lao động, tăng ngân sách Nhà nước và vươn lên trưởng thành, đóng góp trên 30% GDP. Cần bổ xung hoàn thiện chính sách đối với kinh tế tư nhân nói chung và bộ phận kinh tế này nói riêng.

Thứ hai, Đảng và Nhà nước ta rất chú ý tạo ra sự ổn định về các mặt chính trị, xã hội, kinh tế để tạo môi trường đầu tư  thuận lợi, thu hót các nhà đầu tư  trong nước và ngoài nước. Đó là, chúng ta đảm bảo đường lối lãnh đạo trước sau như một của Đảng ta theo mục tiêu xây dựng nước ta trở thành một nước dân giàu, nước mạnh, xã hội công bằng, dân chủ, văn minh. Việt Nam là bạn với tất cả các quốc gia, tôn trọng độc lập chủ quyền và quan hệ hai bên cùng có lợi. Từ đó chúng ta đẩy mạnh qua trình hội nhập, tôn trọng các quy định luật pháp và thông lệ quốc tế của các tổ chức kinh tế quốc tế (WO, ASEM, APEC). Đó là chúng ta hoàn chỉnh hệ thống đường lối chính sách pháp luật kinh tế cụ thể, rõ ràng để các đối tác thuận lợi khi vào đầu tư, đặc biệt đáng chú ý là đánh giá đúng và có nhiều quy định cụ thể cho kinh tế tư nhân phát triển.

Trong thời gian tới cần tăng cường thêm các biện pháp sau:

. Tăng cường đẩy mạnh giáo dục tuyên truyền trong toàn xã hội về tầm quan trọng và tính hiệu quả của phát triển kinh tế tư nhân trong nền kinh tế nhiều thành phần, để xoá bỏ thành kiến đã ăn sâu đối với thành phần kinh tế này.

. Rà soát, xoá bỏ nhừng quy định trong chính sách không công bằng đối với kinh tế tư nhân.

. Trừng trị nghiêm khắc những cán bộ trong bộ máy Nhà nước gây phiền nhiễu, tiêu cực khi làm việc với các cơ sở kinh tế tư nhân.

3.2.2. Tăng cường quy hoạch, kế hoạch định hướng phát triển kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại
 Về phía Nhà nước:
Trong những năm qua việc xây dựng quy hoạch, kế hoạch định hướng phát triển kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại ở thành phố Đà Nẵng chưa được quan tâm đúng mức, còn nhiều lúng túng, thiếu hoạch định cụ thể. Trong công tác quy hoạch xây dựng còn thiếu tầm nhìn và chưa đáp ứng mục tiêu ổn định lâu dài đặc biệt là quy hoạch các cụm công nghiệp vừa và nhỏ, do đó các doanh nghiệp ở khu vực kinh tế tư nhân chủ yếu phát triển một cách tự phát (về ngành nghề và địa bàn đầu tư). Vì vậy thành phố cần phải xây dựng quy hoạch, kế hoạch định hướng phát triển kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại, cụ thể là:
 Căn cứ vào quy hoạch phát triển kinh tế -xã hội của thành phố 5 năm (2005-2010) và kế hoạch phát triển kinh tế- xã hội thời kỳ 2005-2020, thành phố cần phải có quy hoạch định hướng phát triển kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại và có hướng dẫn, khuyến khích và tạo điều kiện để thương mại tư nhân phát triển đúng hướng. Cần quy hoạch phát triển ngành thương mại dịch vô,   có thể có hợp đồng giữa chính quyền thành phố với các doanh nghiệp được lùa chọn xây dựng, doanh nghiệp cam kết đạt các tiêu chí do thành phố đặt ra, đồng thời thành phố cam kết hỗ trợ của mình cho doanh nghiệp.
Để tạo môi trường phát triển cho kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại cần công bố công khai quy hoạch phát triển ngành nghề, nhóm sản phẩm chủ lực để doanh nghiệp biết và tổ chức sản xuất kinh doanh theo đúng quy hoạch; về cơ chế đầu tư, chuẩn bị cơ sở  vật chất, nơi làm việc và nơi ở để thu hót các chuyên gia giỏi đầu ngành, thợ bậc cao (kể cả điều kiện sinh hoạt cho gia đình họ). Các ngành mòi nhọn cần được nhìn nhận một cách khách quan có hiệu quả trong điều kiện tự nhiên, trình độ khoa học công nghệ và cơ sở vật chất của Đà Nẵng có thể phát triển, tập trung chủ yếu ở các ngành như công nghệ tin học, bưu chính viễn thông, công nghệ sinh học, sản xuất sản phẩm xuất khẩu vv...Việc cần làm ngay là quy hoạch chi tiết và công khai quy hoạch ngành thương mại; quy hoạch các cụm, các chợ, trung tâm thương mại, khu công nghiệp nhỏ trên địa bàn thành phố và các chính sách ưu đãi cụ thể để phát triển, có như vậy ngành thương mại tư nhân mới có điều kiện phát triển. 
Về phía doanh nghiệp:
Bên cạnh những quy hoach, định hướng phát triển từ phía Nhà nước, bản thân các doanh nghiệp cũng phải tự nỗ lực đổi mới và tự hoàn thiện cho phù hợp với sự phát triển. Để không ngừng nâng cao năng suất, chất lượng, hiệu quả kinh doanh, bảo đảm uy tín, thì doanh nghiệp cần phải xây dựng chiến lược kinh doanh phù hợp như:
 Về sản phẩm: mỗi một sản phẩm phải có một chu kỳ sống nhất định, do vậy doanh nghiệp phải làm sao tính toán để kéo dài chu kỳ sống của sản phẩm như cải tiến mẫu mã, nâng cao chất lượng sản phẩm. Muốn thực hiện được thì phải không ngừng đổi mới công nghệ.
 Về giá bán: giá bán liên quan trực tiếp đến chất lượng và mẫu mã của sản phẩm, trong mỗi thời kỳ thì giá bán cũng có sự thay đổi cho phù hợp, do vậy doanh nghiệp phải đưa ra được giá bán phù hợp cho từng thời kỳ. Ngoài ra cũng cần phải có nhiều mức giá phù hợp với từng đối tượng khách hàng.
Về phân phối: Sản phẩm phải được phân phối qua hai kênh trực tiếp và gián tiếp, doanh nghiệp có thể sử dụng cả hai kênh nhưng tỉ lệ như thế nào thì tuỳ thuộc vào chi phí và mức độ thâm nhập thị trường của mỗi kênh.
 Về tài chính: Cần có một chiến lược tài chính lâu dài, có độ chính xác cao, điều này sẽ làm cho doanh nghiệp chủ động trong việc huy động vốn.
 Về lao động: Cần có chiến lược để thu hót lao động, đặc biệt là lao động có trình độ và tay nghề cao thông qua các chính sách đãi ngộ, môi trường làm việc và cơ hội thăng tiến ...
 Về marketing: Để nâng cao hiệu quả hoạt động doanh nghiệp cần phải xây dựng một chiến lược marketing phù hợp giúp cho sản phẩm và dịch vụ có thể đến được tay người tiêu dùng và kích thích người tiêu dùng mua hàng hoá của doanh nghiệp.
Ngoài ra, doanh nghiệp cũng cần phải chú trọng thực hiện các biện pháp giảm thiểu rủi ro trong sản xuất kinh doanh
Như vậy, hoạt động trong kinh tế thị trường mỗi doanh nghiệp cần xây dựng một chiến lược kinh doanh riêng phù hợp với năng lực của mình, cần xác định rõ mục tiêu phát triển, căn cứ vào những chỉ số của doanh nghiệp để lập kế hoạch sản xuất kinh doanh và đưa ra những cách thức để thực hiện kế hoạch đã đề ra.
3.2.3. Hoàn thiện môi trường pháp lý, tạo môi trường tâm lý xã hội thuận lợi cho kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại phát triển
 Hoàn thiện môi trường pháp lý: 
Hệ thống pháp luật là công cụ quản lý quan trọng của Nhà nước trong nền kinh tế quốc dân. Nó tạo ra khuôn khổ pháp lý để các chủ thể kinh tế hoạt động an toàn và cũng để họ tự điều chỉnh hành vi của mình trong hành lang pháp lý nhằm giảm thiểu những sự thua thiệt trong hoạt động kinh doanh.
Ở nước ta hiện nay, hệ thống pháp luật chưa đồng bộ, còn thiếu nhiều văn bản pháp luật như luật cạnh tranh, luật chống độc quyền, luật về hoạt động quảng cáo... Môi trường pháp luật chưa ổn định, sự thay đổi thường xuyên của các chính sách gây khó khăn cho doanh nghiệp khi lập kế hoạch sản xuất kinh doanh. Trong trường hợp có sự thay đổi cần phải có thông tin kịp thời cho doanh nghiệp để họ có thể thay đổi cho phù hợp, mọi sự thay đổi cần thiết phải theo xu hướng thuận lợi hơn, tốt hơn và không gây bị động cho người kinh doanh, xây dựng luật cần theo hướng đủ, cụ thể để thực hiện thống nhất. Nhà nước cần rà soát lại để có sự thống nhất giữa luật và các văn bản dưới luật nhằm tạo môi trường pháp lý ổn định, minh bạch, tránh sự chồng chéo, cản trở giữa các văn bản, cần quy định cụ thể các ngành nghề phải có giấy phép, các ngành nghề kinh doanh có điều kiện để doanh nghiệp và người dân dễ thực hiện; đồng thời cần cụ thể hoá các văn bản pháp luật của Chính phủ có liên quan đến hoạt động thương mại nói chung trong đó có thương mại tư nhân.
 Hàng năm các doanh nghiệp lớn cần được kiểm toán, cần thống nhất phối hợp giữa các cơ quan thanh tra, kiểm tra, cơ quan quản lý nhà nước có chương trình thanh tra, kiểm tra định kỳ đối với doanh nghiệp và thông báo trước cho doanh nghiệp. Cơ quan bảo vệ pháp luật chỉ kiểm tra, thanh tra khi doanh nghiệp đã có dấu hiệu vi phạm pháp luật. Các cơ quan thanh tra, kiểm tra phải chịu trách nhiệm trước pháp luật về kết quả kiểm tra, thanh tra và phải bồi thường thiệt hại về những tổn thất gây ra cho cơ sở (nếu có).
Nhà nước cần tạo lòng tin vững chắc và tạo môi trường thuận lợi cho các doanh nghiệp ở khu vực tư nhân bỏ vốn ra kinh doanh, các doanh nghiệp làm ăn hợp pháp cần được khuyến khích và bảo hộ bằng pháp luật, chính sách, cơ chế. Họ phải được thật sự bình đẳng trong kinh doanh trước pháp luật và được tôn trọng trong xã hội.
Một thực tế ở nước ta là các cơ quan quyết định cấp giấy phép thành lập, cấp giấy phép kinh doanh lại không nắm vững tình hình hoạt động của doanh nghiệp. Các quy định, thủ tục như cấp đất, xuất nhập khẩu, vay vốn ngân hàng, kinh doanh có điều kiện... cũng cần giảm bớt tối đa những phiền hà cho doanh nghiệp muốn sản xuất kinh doanh, tạo sự đễ dàng, thuận lợi cho các doanh nghiệp có nguyện vọng và có đủ điều kiện sản xuất kinh doanh.
Thành phố cần chủ động thay mặt khối doanh nghiệp giải quyết các vướng mắc không rõ ràng về văn bản pháp luật nhất là trong lĩnh vực thương mại tư nhân. Thực tế cho thấy, những tỉnh-thành thực sự thành công là các tỉnh –thành cùng hợp tác với doanh nghiệp tìm ra giải pháp trong một môi trường pháp lý chưa thực sự rõ ràng, khi các văn bản pháp lý còn mập mờ, điều mà rất phổ biến ở Việt Nam và chưa thể khắc phục được một cách nhanh chóng. Điều này hoàn toàn khác với thái độ thụ động buộc doanh nghiệp phải chờ văn bản hướng dẫn từ Trung ương, vốn vẫn diễn ra hàng ngày ở không Ýt các địa phương của ta. Thái độ thụ động trong một môi trường pháp lý thiếu chặt chẽ đã gây cho doanh nghiệp rất nhiều tốn kém về thời gian, tiền bạc và cơ hội kinh doanh. Chính quyền địa phương là cơ quan thi hành luật, nếu không thực hiện đúng tư tưởng của luật sẽ vô tình hay hữu ý tạo ra những rào cản làm nản chí không Ýt các nhà doanh nghiệp trong nước và nước ngoài.
 Môi trường tâm lý xã hội: Để xây dựng môi trường tâm lý thuận lợi cho phát triển kinh tế tư nhân, cần chú ý các vấn đề sau đây:

- Nhà nước cần đẩy mạnh công tác tuyên truyền toàn xã hội về vị trí, vai trò của các thành phần kinh tế trên mặt trận lưu thông hàng hoá, giáo dục cho mọi người dân hiểu được thương mại Nhà nước giữ vai trò nòng cốt, cùng với kinh tế thương mại tư nhân và các thành phần kinh tế khác là những bộ phận quan trọng trong cấu thành ngành thương mại Việt Nam, để tạo môi trường tâm lý xã hội thuận lợi,  hình thành thái độ đối xử bình đẳng của xã hội đối với các thành phần kinh tế. Nhà nước cần phải tuyên truyền trong dân để họ hiểu được đúng đắn về vị trí, vai trò của khu vực tư nhân góp phần tạo cho họ có một cái nhìn đúng đắn hơn về khu vực kinh tế này. Để thực hiện được như vậy trước hết cần phải: + xoá bỏ những kỳ thị, những phân biệt đối xử với khu vực tư nhân để nó thực sự phát triển theo đúng tiềm năng vốn có; + tuyên truyền cho mọi người thấy vai trò của doanh nhân, phải hiểu được bản chất của những doanh nhân trong cơ chế thị trường. Trong cơ chế kế hoạch hoá tập trung bao cấp chưa thực sự có một tầng líp doanh nhân theo đúng nghĩa, nên những doanh nhân thuộc khu vực tư nhân  bị coi là bóc lột giống như tư bản và cần phải xoá bỏ. Trong cơ chế thị trường, vai trò của doanh nhân rất quan trọng. Họ là những người bỏ vốn, thuê lao động, sử dụng các yếu tố sản xuất để tiến hành sản xuất nhằm tạo ra lợi nhuận lớn nhất, đóng góp ngân sách và tự chịu mọi rủi ro. Do vậy, doanh nhân là những chiến sĩ xung kích trên mặt trận kinh tế, họ cần phải được tôn trọng và phải có chính sách  tạo điều kiện cho họ phát triển sản xuất kinh doanh. 
- Nhà nước cần có sự thống nhất trong nhận thức về tiêu chuẩn, cụ thể hoá các quy định của Đảng để áp áp dụng trong thực tế, chẳng hạn thế nào là bóc lột, thế nào là doanh nghiệp được coi là tư bản tư nhân... Đồng thời có hình thức tôn vinh những người biết làm giàu một cách chính đáng, làm giàu cho bản thân mình và cho xã hội, nhất là những người sản xuất giỏi, có nhiều sáng kiến, nhiều kinh nghiệm và có nhiều đóng góp cho xã hội.

Để làm việc này, thành phố cũng cần xây dựng quy chế thường xuyên, định kỳ tuyên dương khen thưởng công bằng đối với những doanh nhân, người lao động giỏi trong khu vực kinh tế tư nhân đã có nhiều đóng góp cho thành phố; xây dựng tiêu chí khen thưởng, tôn vinh những doanh nhân làm ăn giỏi. 
- Chó trọng xây dựng tổ chức Đảng và tổ chức Đoàn, đẩy mạnh công tác kết nạp đảng viên, Đoàn viên Thanh niên Cộng sản Hồ Chí Minh, đoàn viên Công đoàn trong các doanh nghiệp ở khu vực kinh tế tư nhân, để cho mọi người nhận thức rằng người lao động dù làm việc ở loại hình doanh nghiệp nào nếu phấn đấu tốt, có nhiều cống hiến cho xã hội, phẩm chất đạo đức tốt đều được đánh giá như nhau, tạo tâm lý phấn khởi và gắn bó với doanh nghiệp của người lao động, từ đó tạo thuận lợi cho việc thu hót lao động để phát triển doanh nghiệp ở khu vực kinh tế tư nhân.
 Tạo môi trường cạnh tranh lành mạnh - đối xử bình đẳng:
Các chủ trương, cơ chế chính sách giải pháp của thành phố phải đáp ứng yêu cầu: đảm bảo các doanh nghiệp thương mại tư nhân được đối xử bình đẳng trong đầu tư, tín dụng, thuê đất, xây dựng giải pháp thị trường, định giá tài sản, đánh giá tín nhiệm. Định kỳ tổ chức, đối thoại giữa doanh nghiệp với cơ quan chức năng theo các chủ đề vướng mắc. Các cơ chế chính sách của thành phố trước khi ban hành cần tham khảo ý kiến của cộng đồng doanh nghiệp thông qua các hiệp hội, câu lạc bộ.. khi đã ban hành cần phải tổ chức phổ biến rộng rãi và hướng dẫn thi hành đến các cấp, các ngành, các hiệp hội và doanh nghiệp.
 Sửa đổi bổ sung các cơ chế chính sách ưu đãi giữa doanh nghiệp trong nước và đầu tư nước ngoài theo hướng: các doanh nghiệp đều bình đẳng và nếu doanh nghiệp đầu tư vào lĩnh vực, ngành nghề, khu vực khuyến khích đều được hưởng quyền lợi như nhau, đảm bảo cho doanh nghiệp thương mại tư nhân được đối xử bình đẳng và cạnh tranh công bằng, lành mạnh.
 Tăng cường hiệu quả và tính minh bạch đối với các dịch vụ hành chính, giảm chi phí các dịch vụ công Ých, thực thi pháp luật công bằng và nghiêm minh trên địa bàn thành phố, bãi bỏ các quy định không bình đẳng, hạn chế hoặc gây khó khăn cho hoạt động của doanh nghiệp thương mại tư nhân .
3.2.4. Tạo môi trường kinh tế thuận lợi cho kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại phát triển
3.2.4.1.  Cải cách thủ tục hành chính
Về cải cách hành chính: Thực hiện có hiệu quả mô hình “một cửa” trong các lĩnh vực đăng ký kinh doanh, xét cấp ưu đãi đầu tư, cấp mã số thuế, mã số hải quan, giấy phép kinh doanh, giấy chứng nhận đủ điều kiên kinh doanh, đặc biệt là thống nhất trình tự “một cửa” từ chủ trương chấp thuận đầu tư -  hợp đồng thuê đất – giao đất, cấp chứng chỉ quy hoạch và giấy phép xây dựng (hiện nay đang là khâu yếu nhất). Các quy định cần rõ ràng, Ýt thay đổi, thông báo công khai trên các phương tiện thông tin đại chúng và niêm yết tại công sở, không tạo kẽ hở để các cơ quan chức năng gây khó dễ cho doanh nghiệp, hạn chế tình trạng cùng một vấn đề các cơ quan chức năng hiểu và xử lý khác nhau gây thiệt hại cho doanh nghiệp. Tăng cường cán bộ cho bộ phận đăng ký kinh doanh. Môi trường pháp lý thông thoáng phụ thuộc rất nhiều vào đội ngò cán bộ đại diện cho các cơ quan công quyền quan hệ trực tiếp với doanh nghiệp, do đó cần phải đào tạo cán bộ theo hướng chuyện nghiệp. Trước mắt, bổ sung cán bộ đủ năng lực và trình độ, thạo việc và am hiểu công việc, tăng cường cán bộ cho bộ phận tiếp dân “một cửa”. Có chế tài xử lý nghiêm minh đối với những hành vi sách nhiễu của cán bộ công chức trực tiếp làm việc với các doanh nghiệp, chống thái độ thờ ơ, “vô cảm” trước những khó khăn, bức xúc của doanh nghiệp.
 Về đăng ký kinh doanh: Đơn giản hoá các thủ tục hành chính, rút ngắn thời gian đăng ký kinh doanh, tạo thuận lợi cho doanh nghiệp.  Tiếp tục mở rộng các hình thức đăng ký kinh doanh qua mạng internet tạo điều kiện giảm thiểu các chi phí gia nhập thị trường cho các chủ doanh nghiệp, đồng thời từng bước hiện đại hoá cơ quan đăng ký kinh doanh, đủ điều kiện trở thành cơ quan thông tin đầy đủ cho cả doanh nghiệp  và các nhà đầu tư, các cơ quan quản lý. Củng cố kiện toàn cơ quan đăng ký kinh doanh ở các quận, huyện để thành một hệ thống “thống nhất” quan hệ chặt chẽ từ Phòng Đăng kí kinh doanh thuộc Sở kế hoạch và Đầu tư đến cơ quan đăng ký kinh doanh các quận, huyện. Hỗ trợ để nâng cao trình độ nghiệp vụ của cán bộ làm công tác đăng ký kinh doanh các quận, huyện, cung cấp kịp thời thông tin quy định về đăng ký kinh doanh, phối hợp công tác quản lý doanh nghiệp  sau đăng ký kinh doanh.
 Đăng kí mã số thuế, mã số hải quan, khắc dấu: Nên nghiên cứu ban hành quy định mỗi doanh nghiệp chỉ nên có 1 mã số duy nhất của doanh nghiệp (gồm mã số thuế, đăng ký kinh doanh, mã số hải quan ) coi đó là chứng minh nhân dân của doanh nghiệp. Trong khi chờ đợi  quy định chung của cả nước, trước mắt thành phố cần cải cách dần thủ tục theo hướng sau:
  

Sau khi được cấp đăng ký kinh doanh, doanh nghiệp phải xuất trình giấy chứng nhận đăng ký kinh doanh để khắc dấu (Công an thành phố), vành ngoài con dấu bỏ tên quận, huyện chỉ ghi số đăng ký kinh doanh và tên thành phố Đà Nẵng. Cùng lúc đó doanh nghiệp dùng giấy chứng nhận đăng ký kinh doanh đến cơ quan thuế làm tờ khai đăng kí mã số thuế mà không nhất thiết phải đóng dấu. Khi đến lấy mã số thuế mang theo giấy giới thiệu có đóng dấu của doanh nghiệp để cơ quan thuế lưu vào hồ sơ. Trong khi chờ mã số thuế, doanh nghiệp vẫn có thể xuất trình giấy chứng nhận đăng ký kinh doanh và phiếu nhận hồ sơ làm mã số thuế để mua hoá đơn. Theo cách này hoàn toàn có thể rút ngắn một nửa thời gian hoàn thành thủ tục pháp lý để khởi động kinh doanh so với quy định (hiện nay thời gian quy định hoàn thành các thủ tục trên là 20 ngày) và khi doanh nghiệp chuyển trụ sở sang quận, huyện khác không cần đổi con dấu.
 Về vấn đề hậu kiểm: Phân cấp quản lý hành chính nhà nước cho UBND các quận, huyện đối với các doanh nghiệp là doanh nghiệp tư nhân, công ty trách nhiệm hữu hạn quy đóng trên địa bàn, các công ty cổ phần thì UBND thành phố quản lý;  phân công rõ hơn nhiệm vụ của sở, ngành trong công tác hậu kiểm doanh nghiệp. Các cơ sở ban ngành căn cứ chức năng quản lý nhà nước của mình sẽ tăng cường kiểm tra tình hình chấp hành các điều kiện kinh doanh và hoạt động của doanh nghiệp, xử lý nghiêm khắc các doanh nghiệp vi phạm. Sở Kế hoạch-Đầu tư thành phố và UBND các quận huyện không cấp giấy đăng ký kinh doanh các ngành nghề tại địa điểm đã xử lý thu hồi giấy chứng nhận đăng ký kinh doanh, giấy phép kinh doanh các ngành nghề vi phạm hoặc yêu cầu tạm dừng hoạt động trong thời hạn từ sáu tháng đến một năm kể từ ngày vi phạm. Thường xuyên kiểm tra đôn đốc các doanh nghiệp thực hiện nghiêm túc các chế độ báo cáo thống kê và các quy định của pháp luật.
3.2.4.2.  Hỗ trợ tìm kiếm thị trường
Thị trường là môi trường sống còn của các doanh nghiệp nói chung, trong đó có doanh nghiệp khu vực kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại. Trong điều kiện hiện nay ở nước ta kỹ thuật và công nghệ của các doanh nghiệp còn lạc hậu, chất lượng sản phẩm còn kém sức cạch tranh, thì việc bảo hộ, tìm kiếm thị trường giúp doanh nghiệp trong lĩnh vực thương mại tiêu thụ sản phẩm là điều vô cùng cần thiết.
Trong bối cảnh cạnh tranh quốc tế ngày càng gay gắt, để làm được việc này cần có sự hỗ trợ và phối hợp từ Trung ương đến địa phương. ở Trung ương, chính sách thị trường cần phải được Nhà nước, các cấp-Bộ-Ngành, phòng Công nghiệp và thương mại Việt Nam, các hiệp hội cùng quan tâm để giúp đỡ các doanh nghiệp ở khu vực kinh tế tư nhân tìm kiếm thị trường tiêu thụ sản phẩm.
Các cơ quan chức năng của thành phố Đà Nẵng cần tổ chức tốt việc thông tin, dự báo, tư vấn về thị trường trong và ngoài nước; về cung cầu hàng hoá, thông báo quy hoạch và kế hoạch phát triển sản phẩm; các chính sách khuyến khích và hỗ trợ cho các doanh nghiệp thương mại tư nhân. Bên cạnh đó cần có biện pháp chống hàng lậu, hàng giả, quản lý và tổ chức tốt thị trường trong thành phố, có chính sách bảo hộ một số hàng cần thiết của địa phương. 
Để mở rộng thị trường phải tích cực tiếp cận thị trường, như mở các đại diện - chi nhánh ở nước ngoài cung cấp thông tin cho các doanh nghiệp (hiện nay thành phố đã có đại diện Văn phòng ở Nhật); đồng thời nghiên cứu, thăm dò, điều tra nhu cầu một cách khoa học và có sự hiểu biết về tâm lý, sở thích của người tiêu dùng, có các phương thức mua bán linh hoạt và các biện pháp thu hót chủ đầu tư cũng như khách hàng làm ăn gắn bó với doanh nghiệp thương mại cùng như gắn bó với địa phương. Song song với việc tìm kiếm thị trường các doanh nghiệp thương mại tư nhân cần có giải pháp nâng cao chất lượng sản phẩm, cải tiến mẫu mã, kiểu dáng, đa dạng hoá về chủng loại, xây dựng thương hiệu doanh nghiệp, phát triển hệ thống kênh phân phối sản phẩm...
 Phát triển đồng bộ các loại thị trường: Để quá trình hoạt động kinh doanh của các thành phần kinh tế trong lĩnh vực thương mại diễn ra một cách bình thường thì nhiều quan hệ kinh tế phải thực hiện ở các thị trường, như thị trường vốn, thị trường lao động, thị trường chứng khoán, thị trường bảo hiểm vv...Vì các thị trường này sẽ cung cấp những yếu tố quan trọng cho hoạt động kinh doanh thương mại.      


 Thị trường vốn: Khuyến khích, tạo điều kiện để các nhà đầu tư, các doanh nghiệp thương mại tư nhân góp vốn thành lập ngân hàng thương mại cổ phần có trụ sở tại Đà Nẵng – “Ngân hàng mang thương hiệu Đà Nẵng”; thành phố hỗ trợ về mặt bằng xây dựng trụ sở, thu hót nguồn nhân lực. Khuyến khích, tạo điều kiện thuận lợi cho các ngân hàng ở thành phè  Hồ Chí Minh và Hà Nội đặt chi nhánh tại Đà Nẵng (tạo điều kiện cho thuê đất, thuê mặt bằng hoặc chuyển quyền sử dụng đất để các ngân hàng xây dựng trụ sở hoạt động). Từng bước hình thành thị trường chứng khoán, trước mắt nghiên cứu đề án thành lập công ty chứng khoán của Đà Nẵng.
 Thị trường bất động sản: Xây dựng và hoàn chỉnh thị trường đất đai, kể cả trong khu công nghiệp, ban hành các quy định hiện hành về đất đai cần phải đổi mới để theo kịp yêu cầu thực tiễn hoạt động của doanh nghiệp thương mại tư nhân. Doanh nghiệp phải được công nhận giá trị sang nhượng “Quyền sử dụng đất” thực chất là “mua bán đất đai”, công nhận giá trị tài sản trên đất mà doanh nghiệp thương mại tư nhân  đầu tư để được hạch toán khấu hao tài sản cố định hằng năm và được thế chấp vay vốn tại Ngân hàng. Phát huy vai trò của trung tâm giao dịch bất động sản của thành phố.
 Thị trường khoa học công nghệ: Tăng cường các hoạt động khoa học công nghệ hỗ trợ trực tiếp cho sản xuất kinh doanh. Tăng cường phân bố vốn nghiên cứu khoa học công nghệ cho các đề tài phục vụ doanh nghiệp thương mại tư nhân.  Hỗ trợ và khuyến khích doanh nghiệp thương mại tư nhân nghiên cứu đề tài khoa học và áp dụng các đề tài cấp thành phố vào sản xuất, khen thưởng xứng đáng những đề tài, công trình, tác phẩm có hiệu quả thiết thực. Khuyến khích hỗ trợ các nhà khoa học, các cơ quan nghiên cứu các đề tài khoa học do doanh nghiệp thương mại tư nhân đặt hàng. Thành lập quỹ khoa học công nghệ thành phố kết hợp nguồn tín dụng ưu đãi để đẩy mạnh phát triển khoa học công nghệ
Thị trường lao động: Thành phố cần chú trọng đến việc khuyến khích, hỗ trợ cho lao động đang làm việc trong doanh nghiệp thương mại tư nhân để chủ doanh nghiệp vượt qua được rào cản tâm lý cho rằng việc làm trong lĩnh vực tư nhân chỉ là giải pháp cuối cùng. Hỗ trợ doanh nghiệp thương mại tư nhân đào tạo và đào tạo lại để nâng cao chất lượng nguồn nhân lực. Khuyến khích đào tạo nghề theo đơn đặt hàng cho doanh nghiệp  (kể cả miễn phí và thu phí). Tổ chức nhiều các hội chợ việc làm trong năm để có thị trường lao động dồi dào cho doanh nghiệp thương mại tư nhân có cơ hội tiếp cận. Các trung tâm đào tạo phải đảm bảo chất lượng đào tạo để doanh nghiệp có thể sử dụng lao động với hiệu quả cao ngay khi tuyển dụng. Động viên, kiểm tra các chủ doanh nghiệp thực hiện các chế độ bảo hiểm xã hội với người lao động để người lao động yên tâm làm việc ở các doanh nghiệp.
3.2.4.3.  Hỗ trợ thương mại tư nhân về kết cấu hạ tầng kinh tế 
 Để tháo gỡ những khó khăn về mặt bằng sản xuất kinh doanh cho doanh nghiệp thương mại tư nhân, Nhà nước cần có một số giải pháp sau: Sửa đổi các quy định về đất ở đã được cấp quyền sử dụng đất, đất đang làm mặt bằng sản xuất kinh doanh hoặc đất doanh nghiệp mua lại bằng quyền sử dụng đất đều đủ điều kiện để cấp giấy chứng nhận quyền sử dụng đất. Cho phép các doanh nghiệp thương mại tư nhân không phân biệt thành phần kinh tế có thể góp vốn bằng giá trị quyền sử dụng đất. Thu hồi những diện tích đất sử dụng sai mục đích hay bá hoang để các doanh nghiệp có thể thuê mặt bằng sản xuất kinh doanh
Thành phố Đà Nẵng đảm bảo đủ mặt bằng hợp lý cho phát triển sản xuất theo quy hoạch. Công tác quy hoạch sử dụng đất đòi hỏi chính quyền thành phố phải thực hiện nghiêm túc và khẩn trương công bố quy hoạch đất đã được cơ quan Nhà nước có thẩm quyền xét duyệt, công bố những quỹ đất chưa sử dụng để doanh nghiệp có nhu cầu thuê đăng ký thuê. Có chính sách miễn giảm tiền thuê đất theo hướng ưu tiên mạnh cho phát triển sản xuất hàng xuất khẩu, du lịch và dịch vụ; miễn giảm thuế chuyển quyền sử dụng đất từ 20-30% cho các dự án đầu tư hạ tầng kỹ thuật. Ngân sách thành phố nên đầu tư ưu tiên hơn nữa vào xây dựng hạ tầng các khu, cụm công nghiệp để có diện tích cho doanh nghiệp thương mại tư nhân phát triển sản xuất. Ngân sách thành phố hỗ trợ 50% chi phí san lấp mặt bằng, nhưng không quá 500 triệu đồng đối với dự án có vốn từ 20-30 tỉ đồng; không quá một tỉ đồng đối với dự án có vốn trên 30 tỉ đồng. Các doanh nghiệp không phân biệt thành phần, khi di dời địa điểm sản xuất kinh doanh theo chủ trương của thành phố, ngoài việc được bồi thường và các chế độ hỗ trợ khác theo quy định của UBND thành phố còn được hỗ trợ 50% phần tiền khai thác được từ quỹ đất (nếu có) tại địa điểm bàn giao cho thành phố theo giá sử dụng đất nguyên trạng để bổ sung đầu tư tại địa điểm mới (hiện nay thành phố mới chỉ thực hiện cho các doanh nghiệp nhà nước).
 Triển khai thí điểm việc giao quyền sử dụng đất, cấp giấy chứng nhận quyền sử dông 
TriÓn khai thÝ ®iÓm viÖc giao quyÒn sö dông ®Êt, cÊp giÊy chøng nhËn quyÒn sö dông đất và tài sản trên đất cho doanh nghiệp thương mại tư nhân để doanh nghiệp có cơ sở thế chấp vay vốn. Đồng thời cho phép doanh nghiệp góp vốn liên doanh với nước ngoài dưới dạng giá trị quyền sử dụng đất hoặc tiền thuê đất dài hạn nhằm tạo điều kiện thuận lợi cho họ tham gia liên doanh này.
Về hệ thống chợ
Ở Đà Nẵng hiện nay, hệ thống chợ vẫn đang là mạng lưới bán lẻ truyền thống những hàng hóa phục vụ nhu cầu thường ngày của người dân. Với mức thu nhập chưa cao so với nhu cầu tiêu dùng thì có tới 80% số lượng hàng hóa tiêu dùng đuợc người dân mua sắm ở các chợ. Tuy nhiên, hệ thống chợ trên địa bàn còn khá lộn xộn, vẫn còn hiện tượng phát triển tự phát các chợ cóc, chợ vỉa hè gây mất trật tự xã hội, ảnh hưởng đến mỹ quan đường phố. Mặc dù đã có nhiều cố gắng nhưng hệ thống chợ vẫn chưa thể đáp ứng được nhu cầu về mặt bằng kinh doanh của các hộ các thể, doanh nghiệp ở khu vực tư nhân trong lĩnh vực thương mại. Vì vậy, thành phố cần có giải pháp cụ thể để xây dựng hệ thống chợ với cơ sở vật chất kỹ thuật đảm bảo cho thương mại tư nhân thực hiện phương thức kinh doanh văn minh, hiện đại và thuận tiện cho việc mua sắm của người dân. Cụ thể:

Một là: Quy hoạch chi tiết mạng lưới chợ của thành phố.


Chợ là nơi tập trung buôn bán chủ yếu của các hộ thương mại tư nhân, để đưa hoạt động của thương mại tư nhân vào nề nếp, tránh tình trạng kinh doanh lấn chiếm vỉa hè cần cải tạo, nâng cấp các chợ hiện có và xây dựng một số chợ mới. Việc quy hoạch mạng lưới chợ cần chú ý bảo đảm điều kiện về mặt bằng cho các hộ kinh doanh. Khi xây dựng chợ cần chú ý gắn với mật độ và quy mô các loại chợ, phải căn cứ vào quy mô dân số hiện tại và xu hướng tăng trong tương lai, bởi đó là yếu tố quyết định đến nhu cầu tiêu thụ sản phẩm trên thị trường. Cần triển khai nhanh việc quy hoạch tổng thể phát triển chợ các loại. Trong xây dựng và phát triển chợ cần có quan điểm dài hạn và toàn diện về công năng của từng loại chợ, tránh tình trạng nơi cần thì không xây mà bố trí ở nơi không thuận tiện, chợ xây xong thì bỏ trống, lãng phí cho ngân sách thành phố.

Hai là: Cần nghiên cứu xây dựng mô hình chợ chuyên doanh phát luồng bán buôn, chợ đêm, chợ bán lẻ để đồng thời đáp ứng được nhu cầu của người kinh doanh và người tiêu dùng.

Chợ chuyên doanh phát luồng bán buôn nên xây dựng ở nơi gần nguồn hàng hoặc trung tâm đầu mối giao thông để giảm chi phí vận chuyển, nâng cao sức cạnh tranh của hàng hóa.  Chẳng hạn, xây dựng các chợ bán buôn hàng nông sản, thực phẩm ở các cửa ngõ thành phố giáp với các huyện hoặc các tỉnh lân cận, hoặc các chợ bán buôn hàng công nghệ phẩm xây dựng ở các khu công nghiệp tập trung, đây sẽ là hệ thống cung cấp nguồn hàng chủ yếu cho hệ thống bán lẻ các chợ. Chợ bán lẻ, thường là bán các sản phẩm hàng hóa phục vụ cho nhu cầu tiêu dùng của người dân, nên hướng xây dựng chợ là bám sát các tụ điểm dân cư tập trung, nó sẽ mang lại hiệu quả kinh tế cho xã hội. Đà Nẵng có lưu lượng khách du lịch tăng bình quân hàng năm từ 15 đến 20% thì nhu cầu mua sắm của khách du lịch cũng như của người dân nội thành vào ban đêm là tương đối lớn nên cần tổ chức xây dựng chợ đêm ở khu trung tâm các quận. 
Ba là: Cần kiên quyết xóa bỏ các chợ tạm, chợ cóc, bán hàng rong để lập lại trật tự kỷ cương trong kinh doanh, nhằm từng bước đưa thương mại tư nhân vào hoạt động kinh doanh theo hướng văn minh thương mại.
Về hệ thống siêu thị, trung tâm thương mại

Trung tâm thương mại và siêu thị là những hình thức tổ chức kinh doanh đáp ứng được các yêu cầu của quá trình công nghiệp hóa, hiện đại hóa thương mại Đà Nẵng. Theo xu hướng phát triển thương mại, các hình thức kinh doanh này sẽ ngày càng phát triển với quy mô lớn, kinh doanh đa dạng và linh hoạt các loại hàng hóa, dịch vụ. Có thể thấy rằng nó là hệ thống bán hàng có những ưu điểm hơn hẳn so với hệ thống bán lẻ truyền thống, vì đây là nơi mua hàng thuận tiện, tiết kiệm được thời gian và yên tâm về chất lượng hàng hóa cho người tiêu dùng. Tuy nhiên, siêu thị ra đời đã gặp không Ýt những đối thủ cạnh tranh quyết liệt, trong đó phải kể đến hệ thống chợ, hệ thống các cửa hàng tự chọn.

Với dân số gần 800.000 người và quá trình đô thị hóa đang diễn ra nhanh chóng thì phát triển các siêu thị ở Đà Nẵng là phù hợp với xu thế phát triển chung của thời đại. Xu hướng này có ảnh hưởng đến quá trình và phân bố lại mạng lưới thương mại trên địa bàn, để Đà Nẵng xây dựng được hệ thống siêu thị văn minh hiện đại, hiệu quả cần thực hiện các vấn đề sau:

 Còng như cả nước, mô hình siêu thị trong tương lai của Đà Nẵng sẽ phát triển theo xu hướng kế thừa những gì mà lịch sử phát triển siêu thị trên thế giới để lại. Do vậy, khi xây dựng siêu thị cần chú ý xác định quy mô của siêu thị về diện tích và số lượng mặt hàng kinh doanh phù hợp với phân bố các khu dân cư. Cần chú ý đến việc xây dựng siêu thị gắn với các trung tâm thương mại, các khu vui chơi giải trí để đáp ứng được nhu cầu mua sắm và tham quan của người dân.

 Đà Nẵng đang trong quá trình đô thị hóa nhanh, mức sống của người dân ngoại thành ngày càng được nâng lên, vì vậy cần quy hoạch xây dựng hệ thống siêu thị phát triển ra các khu đô thị mới, trung tâm huyện ngoại thành nhằm giảm giá thuê đất kinh doanh và do đó giảm được giá bán hàng hóa, nâng cao sức cạnh tranh của siêu thị mà “Metro” là một ví dụ điển hình. 
Song song với các loại hình siêu thị, Đà Nẵng cần phải xây dựng các trung tâm thương mại quốc tế ngang tầm với các nước trong khu vực, cung cấp các dịch vụ chất lượng cao theo các hạng mục tiêu chuẩn bao gồm: văn phòng cho thuê, trung tâm thông tin thương mại, trung tâm hội chợ và triển lãm, trung tâm giao dịch và bán buôn hàng hóa, cửa hàng và siêu thị ... Việc xây dựng các trung tâm thương mại này phải gắn với xây dựng các chuỗi siêu thị xung quanh và phải xác định vị trí xây dựng phù hợp quy hoạch tổng thể phát triển thương mại Đà Nẵng  đến năm 2020.

Tổ chức tốt các kênh huy động vốn để xây dựng, có thể thực hiện theo phương thức liên doanh, liên kết với các công ty nước ngoài, các doanh nghiệp nhà nước hoặc huy động vốn của doanh nghiệp khu vực tư nhân trong lĩnh vực thương mại để xây dựng và sau đó cho họ thuê lại diện tích kinh doanh với giá ưu đãi.

Ngoài ra, để hỗ trợ các doanh nghiệp khu vực tư nhân trong lĩnh vực thương mại kinh doanh thì thành phố cần chú ý xây dựng hệ thống kho bãi, hạ tầng giao thông, thông tin liên lạc tạo điều kiện cho họ có thể áp dụng được các hình thức kinh doanh hiện đại. Đây là giải pháp tạo môi trường kinh tế có tính đồng bộ, từng bước đưa doanh nghiệp khu vực tư nhân trong lĩnh vực thương mại vào các khu kinh doanh tập trung, đồng thời mở rộng khả năng khai thác, nâng cao hiệu quả sử dụng các nguồn lực và khả năng cạnh tranh của doanh nghiệp trong kinh tế thị trường.
3.2.4.4. Mở rộng các hình thức liên kết của thương mại tư nhân

Trong quá trình công nghiệp hóa, hiện đại hóa và hội nhập kinh tế quốc tế, liên kết kinh tế để tồn tại và phát triển là xu hướng khách quan nhằm tăng khả năng cạnh tranh và ứng dụng khoa học công nghệ trong kinh doanh. Trong xu thế đó và với cơ chế thị trường có sự quản lý của Nhà nước theo định hướng XHCN, doanh nghiệp khu vực tư nhân trong lĩnh vực thương mại có thể căn cứ vào đặc điểm của mình mà phát triển theo các hình thức liên kết, hợp tác sau:
Thứ nhất, liên kết giữa các hộ kinh doanh cá thể với nhau theo ngành hàng để tiến tới thành lập các hiệp hội trên tinh thần tự nguyện, bình đẳng, cùng có lợi giữa các hội viên, nhằm tạo điều kiện giúp đỡ hội viên phát triển kinh doanh và không ngừng nâng cao sức cạnh tranh trong quá trình kinh doanh của họ. Đối với thương mại tư nhân phải tạo lòng tin cho nhau, tiến tới có thể liên kết với nhau để hình thành nên các công ty thương mại tư nhân có quy mô lớn đủ sức cạnh tranh trên thị trường trong và ngoài nước. Hoặc có thể liên kết giữa hộ kinh doanh với doanh nghiệp thương mại tư nhân theo các hình thức khác nhau. 

Thứ hai, liên  kết giữa doanh nghiệp thương mại tư nhân với các nhà sản xuất trong và ngoài nước thông qua các hình thức như: hợp đồng tiêu thụ hàng hóa, đại lý hoặc đầu tư, ứng trước vốn cho các cơ sở sản xuất nhằm tạo nguồn hàng ổn định, chất lượng và giá rẻ do không phải qua nhiều kênh phân phối trung gian.

Thứ ba, Nhà nước cần định hướng và phát triển mạnh hình thức liên kết giữa doanh nghiệp thương mại tư nhân với doanh nghiệp thương mại Nhà nước dưới hình thức làm đại lý, mua cổ phần, hoặc là các công ty thành viên trong các tập đoàn thương mại, hay công ty con trong mô hình công ty mẹ - công ty con mà ở đó doanh nghiệp thương mại Nhà nước giữ vai trò chủ đạo, chi phối về vốn, công nghệ ... Hình thức liên kết này phát triển sẽ là nhân tố quyết định đảm bảo thương mại tư nhân hoạt động kinh doanh theo đúng định hướng XHCN.

Trong những hình thức liên kết trên phải chú ý đến khả năng nâng cao sức mạnh của doanh nghiệp thương mại tư nhân , giúp họ có nguồn lực phát triển và vị thế ổn định trên thị trường. Song mục tiêu của doanh nghiệp thương mại tư nhân là lợi nhuận nên dễ bị phá vỡ trong các liên kết kinh tế đó. Vì vậy, để đảm bảo các quan hệ liên kết kinh tế được bền vững, có hiệu quả thì trong hoạt động kinh doanh phải đảm bảo hài hòa Ých lợi giữa các bên tham gia liên kết.

Bên cạnh đó, trong các hình thức liên kết cần phát triển mạnh các hình thức kinh doanh thương mại theo hướng văn minh, hiện đại như: bán hàng trả góp, bán hàng qua điện thoại, bán hàng tự động, thương mại điện tử ... chó trọng phát triển các hình thức gia công, chế biến nhằm gia tăng giá trị sản phẩm. Đồng thời, khuyến khích doanh nghiệp thương mại tư nhân phát triển kinh doanh trong các ngành, các lĩnh vực mà pháp luật không cấm, hoặc ở những khâu, những lĩnh vực mà không cần hoặc thương mại Nhà nước kinh doanh không có hiệu quả nhằm phát huy lợi thế của thương mại tư nhân.  Đó cũng là những điều kiện đảm bảo cho doanh nghiệp thương mại tư nhân kinh doanh có lợi nhuận cao, chủ động tích lũy vốn đầu tư phát triển, mở rộng sản xuất kinh doanh.
3.2.4.5. Hỗ trợ về thông tin, xúc tiến thương mại, xuất khẩu và khoa học- công nghệ mới
 Hỗ trợ về thông tin: Thực tế cho thấy, chất lượng thông tin thu thập được của thương mại tư nhân không cao, đặc biệt là những thông tin về thị trường.  Do vậy, để giúp khu vực này nâng cao được chất lượng nguồn thông tin, thành phố có thể lập một cơ quan chuyên trách cung cấp thông tin cho các doanh nghiệp; xây dựng trung tâm hội trợ triển làm quốc tế; thành lập các trung tâm thông tin thị trường, giá cả, mở rộng các loại hình trung tâm giới thiệu sản phẩm, công nghệ; những thông tin này phải mới, cung cấp kịp thời cho doanh nghiệp,  cần công bố rộng rãi thông tin các chính sách phát triển kinh tế-xã hội, các dự báo trung và dài hạn, các dự án phát triển vv...để doanh nghiệp có thể xây dựng chiến lược phát triển trong tương lai một cách chính xác. Giảm chi phí sử dụng dịch vụ thông tin như cước điện thoại, cước truy cập Internet... Nâng cao kiến thức về công nghệ thông tin cho mọi ngừời lao động trong doanh nghiệp như phổ cập tin học, phát triển thương mại điện tử. Nên đầu tư hoàn thiện và cấp nhật thường xuyên, mang tính chuyên nghiệp hơn nữa trang Web điện tử của thành phố và các sở, ban, ngành để quảng bá (miễn phí) thu hót đầu tư và cung cấp thông tin cho các doanh nghiệp thương mại tư nhân.
- Hỗ trợ về xúc tiến thương mại: Thành phố Đà Nẵng cần hỗ trợ cho doanh nghiệp thương mại tư nhân trong việc tìm kiếm thị trường, bao gồm thị trường trong nước và ngoài nước:
Đối với thị trường trong nuớc: Hỗ trợ cho doanh nghiệp tham gia chương trình xúc tiến thương mại trọng điểm của thành phố, như hỗ trợ kinh phí thuê gian hàng hội trợ triển lãm, mức hỗ trợ không quá 10 triệu đồng/ năm với số lần tham gia hội chợ không dưới 3 lần; hỗ trợ chi phí tiền thuê trụ sở trong một năm đầu khi mở đại diện văn phòng-chi nhánh, hoặc cửa hàng ở thành phố Hà Nội, thành phố Hồ Chí Minh và một số tỉnh, thành khác; hỗ trợ chi phí quảng cáo 3 lần/năm đối với các sản phẩm chủ lực sản xuất tại Đà Nẵng, khi sản phẩm hàng hoá đó của doanh nghiệp tiêu thụ ở địa phương khác đạt 10 tỉ đồng/doanh thu của doanh nghiệp. 
 Đối với thị trường nuớc ngoài: Cần giao nhiệm vụ và hỗ trợ kinh phí để Sở Ngoại vụ thông qua con đường ngoại giao, tiếp các đoàn khách nước ngoài và sứ quán Việt Nam ở nước ngoài (tuỳ viên kinh tế và tham tán thương mại) để thực hiện chức năng hỗ trợ thông tin thị trường cho các doanh nghiệp thương mại tư nhân. Đồng thời hỗ trợ hoạt động xúc tiến thương mại ở nước ngoài, cần tập trung những mặt hàng được thành phố công nhận là sản phẩm chủ lực và những chương trình xúc tiến thương mại của thành phố. Khai thác các văn phòng đại diện, chi nhánh công ty nước ngoài tại Đà Nẵng và coi đây là một kênh xúc tiến thương mại quan trọng, tránh được nhiều rủi ro, giảm chi phí xúc tiến xuất khẩu ở nước ngoài.
 Hỗ trợ xuất khẩu: Thành phố cần tăng cường các hoạt động hỗ trợ xuất khẩu như hỗ trợ tín dụng, cung cấp thông tin, hướng dẫn cho các doanh nghiệp thương mại tư nhân về quy cách, thủ tục xuất nhập khẩu hàng hoá. Nhà nước cần thực hiện đấu thầu Quota công khai sẽ hạn chế được hiện tượng móc ngoặc, tham nhòng và các hành vi trục lợi của một số quan chức và sẽ tăng nguồn thu cho ngân sách Nhà nước, đồng thời tránh được hiện tượng mua bán Quota, gây trở ngại cho các doanh nghiệp thương mại tư nhân trong hoạt động xuất nhập khẩu. Ngoài ra, cũng cần phải có chính sách ưu đãi cho các doanh nghiệp thương mại tư nhân đang hoạt động hiệu quả, có đủ lực canh tranh trên thị trường quốc tế, nhưng do một số nguyên nhân họ chưa thâm nhập được, nếu không hạn ngạch sẽ rơi vào các tổng công ty lớn, đặc biệt là trong điều kiện hiện nay khi Việt Nam chưa có Luật Cạnh tranh.
 Hỗ trợ khoa học- công nghệ mới: Hỗ trợ các doanh nghiệp thương mại tư nhân đầu tư đổi mới công nghệ, chuyển giao công nghệ, nhập khẩu công nghệ mới và bằng sáng chế phát minh. Tổ chức hội chợ công nghệ để các nhà khoa học và doanh nghiệp gặp gỡ, bàn bạc, mua bán công nghệ mới. Mở rộng nghiên cứu triển khai, gắn trường đại học, viện nghiên cứu với doanh nghiệp; đào tạo những nhà quản lý, cán bộ đàm phán hợp đồng chuyển giao công nghệ. Cần ban hành bổ sung quy định của Chính phủ về sở hữu trí tuệ, bảo hộ bí mật kinh doanh. Hỗ trợ doanh nghiệp trong lĩnh vực bảo hộ quyền sở hữu công nghiệp. Khen thưởng xứng đáng doanh nghiệp của mọi thành phần kinh tế có sản phẩm chất lượng cao, áp dụng có hiệu quả công nghệ tiên tiến
 Thành phố cần xây dựng cơ chế hợp tác nghiên cứu giữa các doanh nghiệp thương mại tư nhân với Nhà nước, như chính sách khuyến khích nghiên cứu đặt hàng cho các nhà khoa học thành phố nghiên cứu thực hiện có sự hỗ trợ ngân sách của thành phố, các sản phẩm xây dựng dự kiến đưa vào áp dụng trong thực tiễn vv...Đồng thời có chính sách hỗ trợ 50% thông tin quảng cáo trong 6 tháng đầu kể từ khi hoạt động; hỗ trợ xây dựng hệ thống quản lý chất lượng theo tiêu chuẩn quốc tế như ISO, HACCP, GMP ....(sau khi được cấp chứng chỉ hỗ trợ 30 triệu đồng); hỗ trợ tham gia hội triển lãm, quảng bá thương hiệu hoặc đào tạo nhân sự trong quá trình đổi mới công nghệ.
3.2.4.6.  Chính sách thuế và hỗ trợ vốn
 Chính sách thuế:  Ở bất kỳ quốc gia nào, chính sách thuế đều có vai trò đòn bẩy khuyến khích và điều chỉnh sản xuất. Song, chính sách thuế của Việt Nam cho đến nay vẫn chưa có tác dụng tích cực thúc đẩy sản xuất và khuyến khích doanh nghiệp, nhất là đối với các doanh nghiệp thương mại tư nhân. Vì thế, cải cách chính sách thuế là rất cấp bách hiện nay, các loại thuế đưa ra phải theo hướng nuôi dưỡng nguồn thu chứ không phải là tận thu, vai trò khuyến khích của hệ thống thuế cũng phải được thể hiện rõ hơn. Cần hạn chế điều tiết thông qua các văn bản có giá trị pháp lý thấp như thông tư hoặc công văn, mà ngược lại các quy định về thuế cần ban hành dưới dạng đạo luật. Làm như vậy người kinh doanh có thể tính toán được các yếu tố về thuế trước khi đầu tư, không bị bất ngờ bởi những thay đổi liên tục chính sách.
Các chính sách thuế (kể cả ưu đãi, miễn giảm) cần được tiếp tục nghiên cứu hoàn thiện theo nguyên tắc công bằng và bình đẳng giữa các thành phần kinh tế; đẩy mạnh cải cách thủ tục hành chính về thuế, theo hướng đơn giản, rõ ràng, vừa nâng cao ý thức trách nhiệm, vừa tạo thuận lợi cho các cơ sở sản xuất kinh doanh nói chung và để thực hiện đối với kinh tế tư nhân nói riêng. Thực hiện nghiêm các luật thuế; bổ xung chế tài xử lý các vi phạm chế độ kê toán, hoá đơn chứng từ; mở rộng thanh toán qua ngân hàng, tiến tới hạn chế sử dụng tiền mặt trong giao dịch, thanh toán.
Đối với thuế giá trị gia tăng, Nhà nước cần nghiên cứu chuyển các hộ kinh doanh vừa và nhỏ nép thuế khoán sang nép thuế theo một tỉ lệ doanh thu hoặc thuế thu nhập cá nhân. Thực hiện chế độ công khai, nép thuế đơn giản hơn đối với doanh nghiệp vừa và nhỏ.
  Chính sách hỗ trợ vốn: Cần kiên quyết xoá bỏ tình trạng đối xử không bình đẳng trong vay vốn giữa khu vực tư nhân với khu vực Nhà nước. Các ngân hàng phải thực sự coi doanh nghiệp thương mại tư nhân là khách hàng, gắn lợi Ých của ngân hàng với lợi Ých của doanh nghiệp, cần tích cực hỗ trợ doanh nghiệp cùng tháo gỡ khó khăn, nâng cao khả năng vay vốn cho doanh nghiệp, tháo bỏ những thủ tục vay vốn rườm rà, tích cực mở rộng những tài sản có thể thế chấp trong khi vay vốn của doanh nghiệp. Thành lập quỹ bảo lãnh tín dụng cho các doanh nghiệp thương mại tư nhân nhằm hỗ trợ cho các doanh nghiệp tiếp cận được các khoản vay ngắn, trung và dài hạn tại các tổ chức tín dụng thông qua việc cấp bảo lãnh, tái bảo lãnh tín dụng. Tạo điều kiện cho các doanh nghiệp ở khu vực tư nhân tiếp cận nguồn vốn ODA, FDI và các nguồn vốn liên doanh
Hỗ trợ cho các doanh nghiệp thương mại tư nhân, bao gồm hỗ trợ trực tiếp và gián tiếp. Sớm cụ thể hoá các quy định vay vốn từ quỹ hỗ trợ đầu tư quốc gia, công khai các điều kiện vay để các doanh nghiệp thương mại tư nhân  có thể vay vốn từ quỹ này theo luật định. Các doanh nghiệp thương mại tư nhân cần được sự quan tâm hỗ trợ vốn từ chính quyền thành phố Đà Nẵng. Hỗ trợ gián tiếp cho các doanh nghiệp thương mại tư nhân thông qua đầu tư vào hạ tầng, cung cấp thông tin, hướng dẫn các thủ tục để doanh nghiệp tiếp cận các nguồn vốn và hỗ trợ kinh phí đối với một số hoạt động đào tạo, nghiên cứu và sản xuất thử  sản phẩm mới.
3.2.4.7. Chính sách đào tạo nguồn nhân lực 
Vấn đề nguồn nhân lực là rất quan trọng đối với nền kinh tế. Do vậy, cần phải có phương hướng đầu tư vào đào tạo bắt đầu từ giáo dục phổ thông và chú trọng đào tạo nghề. Đối với các doanh nghiệp thương mại tư nhân thì rất cần một đội ngò lao động có năng lực, tay nghề cao, có kinh nghiệm, có khả năng sáng tạo để tăng sức cạnh tranh của thành phần kinh tế này với các thành phần kinh tế khác.
Số lượng lao động của nước ta rất dồi dào nhưng chất lượng lao động còn hạn chế không chỉ riêng khu vực tư nhân mà nó là đặc điểm chung của lao động nước ta. Để nâng cao chất lượng nguồn nhân lực cho khu vực tư nhân, Nhà nước cần phải quan tâm đến việc đào tạo nguồn nhân lực cho khu vực kinh tế này.
Để hỗ trợ đào tạo nguồn nhân lực cho khu vực tư nhân, Nhà nước cần có chính sách đào tạo lao động, cần xây dựng chiến lược, chương trình đào tạo nghề cho các thành phần kinh tế, trong đó vấn đề đào tạo công nhân kỹ thuật cần được đặc biệt chú trọng. Có chính sách hỗ trợ phát triển các trung tâm giới thiệu việc làm, xây dựng hệ thống thông tin thị trường lao động.
Phát triển các trung tâm dạy nghề, đặc biệt là ở khu vực nông thôn, miền núi; phát triển hệ thống các trường trung học dạy nghề, cao đẳng, đại học để nâng cao chất lượng nguồn nhân lực; khuyến khích, hỗ trợ các tổ chức và cá nhân mở các cơ sở dạy nghề, làng nghề, nghệ nhân, thở cả trong việc đào tạo nghề.
Đa dạng hoá các loại hình đào tạo, bồi dưỡng theo nhiều hình thức khác nhau để phù hợp với nhu cầu học tập của chủ doanh nghiệp và cán bộ quản lý của doanh nghiệp, từ đó xây dựng mới hệ thống đào tạo với nhiều trình độ, thời gian khác nhau. Cần mở những khoá đào tạo miễn phí hoặc giảm chi phí cho các doanh nghiệp nhằm động viên thu hót chủ doanh nghiệp và người lao động có điều kiện học tập nâng cao trình độ.
Thành phố Đà Nẵng  cần đẩy mạnh xây dựng, đầu tư các trung tâm hướng nghiệp dạy nghề theo quy mô quận-huyện; nên tư vấn miễn phí cho họ về ngành nghề để khắc phục tình trạng thừa thầy-thiếu thợ như hiện nay. Hiện nay trên địa bàn thành phố chưa có Viện hoặc Trung tâm nghiên cứu về quản lý kinh tế phục vụ cho các doanh nghiệp trong đó có doanh nghiệp thương mại tư nhân, việc hình thành trung tâm này là rất cần thiết 
3.2.5. Tăng cường quản lý nhà nước đối với kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại
Nội dung quản lý nhà nước là đảm bảo doanh nghiệp thương mại tư nhân kinh doanh theo đúng pháp luật; hướng dẫn theo dõi hoạt động của doanh nghiệp theo đúng nội dung đăng ký kinh doanh; đôn đốc các doanh nghiệp báo cáo theo quy định; giải quyết hoặc kiến nghị cấp có thẩm quyền để giải quyết những khó khăn, vướng mắc cho doanh nghiệp; thực hiện thưởng phạt nghiêm minh...
Thực tế trong thời gian qua vấn đề quản lý các doanh nghiệp thương mại tư nhân chưa có sự phối hợp chặt chẽ giữa các cơ quan có chức năng quản lý nhà nước ngay từ khi mới thành lập. Các cơ quan có chức năng như thuế, quản lý thị trường, công an kinh tế, phòng kinh tế quận-huyện và các sở chuyên ngành chưa tiếp nhận được đầy đủ và thường xuyên các thông tin về doanh nghiệp ở khu vực tư nhân, ngược lại các doanh nghiệp ở khu vực này cũng thiếu các thông tin về chủ trương, chính sách của Đảng và Nhà nước, dẫn đến bất cập trong việc quản lý doanh nghiệp. Để tăng cường quản lý nhà nước đối với kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại cần chú ý các giải pháp sau:
         -  Phân công, phân cấp quản lý nhà nước đối với doanh nghiệp ở khu vực tư nhân:
Trước kia, trong thời gian đầu thực hiện chủ trương phát triển kinh tế nhiều thành phần, các đơn vị doanh nghiệp ở khu vực tư nhân còn Ýt, việc quản lý tập trung ở cấp thành phố. Nhưng hiện nay loại hình này ngày càng phát triển, việc tập trung quản lý không còn phù hợp, vì vậy cần phải phân cấp cho các cơ sở quản lý để việc quản lý có hiệu quả hơn. Do vậy, thành phố Đà Nẵng nên phân công, phân cấp quản lý nhà nước đối với doanh nghiệp ở khu vực tư nhân, như đối với doanh nghiệp tư nhân, công ty TNHH thì quận huyện quản lý, đối với công ty cổ phần thì thành phố quản lý nhằm đảm bảo cho doanh nghiệp được tạo điều kiện hoạt động, tạo môi trường kinh doanh phát triển lành mạnh, đúng hướng. Lấy việc tăng cường công tác quản lý nhà nước từ cấp cơ sở xã-phường, quận-huyện làm gốc. UBND xã-phường là cơ quan quản lý nhà nước trên địa bàn xã-phường, chính cơ quan này hiểu rõ và có nhiều điều kiện để quản lý các cơ sở kinh tế trên địa bàn mình; các tổ chức quần chúng, xã hội trên địa bàn xã-phường có khả năng giúp xã-phường phát hiện những hiện tượng không lành mạnh, vi phạm pháp luật, chính sách của các cơ sở sản xuất kinh doanh trên địa bàn xã-phường. 
Sở Kế hoạch-Đầu tư thực hiện tốt việc cấp giấy chứng nhận đăng ký kinh doanh và có hiệu quả theo mô hình “một cửa”; tiếp nhận hồ sơ và trình UBND thành phố cấp giấy chứng nhận ưu đãi đầu tư cho doanh nghiệp theo đúng quy định của pháp luật; xây dựng, quản lý hệ thống thông tin về doanh nghiệp; cung cấp thông tin về doanh nghiệp cho UBND thành phố, các sở, ban, ngành có liên quan và cho tổ chức, cá nhân có yêu cầu.
Cục Thuế hướng dẫn, đôn đốc, kiểm tra việc thực hiện đăng ký kê khai, tính thuế, nép thuế của doanh nghiệp; động viên kịp thời những doanh nghiệp thực hiện tốt nghĩa vụ thuế, cũng như xử lý những vi phạm về thuế.
Các Sở chuyên ngành và các cơ quan chức năng chịu trách nhiệm giải quyết kịp thời theo thẩm quyền hoặc đề xuất cơ quan có thẩm quyền giải quyết các kiến nghị, vướng mắc của doanh nghiệp.
Đẩy mạnh cải cách hành chính trong việc giải quyết các yêu cầu của cơ sở sản xuất kinh doanh, việc cấp giấy chuyển quyền sử sụng đất, phê duyệt tổng mặt bằng, thuê đất,... trên cơ sở công khai hoá các cơ chế, chính sách đối với doanh nghiệp; các cơ quan Nhà nước chuyên ngành phải có trách nhiệm hướng dẫn phổ biến và thực hiện ưu đãi của Nhà nước, của thành phố đã ban hành cho cơ sở kinh tế tư nhân.
Kiểm tra, thanh tra, xử lý vi phạm: Không tiến hành kiểm kê, kiểm soát, thanh tra đối với các cơ sở sản xuất kinh doanh ở khu vực kinh tế tư nhân khi chưa có dấu hiệu phạm pháp và khi cấp có thẩm quyền ra quyết định mới được thanh tra, kiểm tra. Các cơ quan chức năng khi tiến hành thanh tra, kiểm tra tuyệt đối không được gây phiền nhiễu cho doanh nghiệp và nếu gây thiệt hại cho doanh nghiệp cần phải xử lý nghiêm cả về trách nhiệm lẫn bồi thường vật chất cho doanh nghiệp.
Các cơ quan nhà nước về thương mại cần phối hợp với các Hiệp hội sản xuất, Hội bảo vệ người tiêu dùng, các cơ quan y tế, các nhà khoa học trong và ngoài nước để cung cấp những kiến thức căn bản về an toàn vệ sinh thực phẩm, các bảo quản...nhằm tạo điều kiện để các doanh nghiệp thương mại tư nhân có hành lanh hoạt động an toàn, nâng cao chất lượng phục vụ, giữ được chữ tín trên thị trường.
-  Nâng cao hiệu quả chuyển tải nghị quyết, chỉ thị, chủ trương, chính sách của Đảng và pháp luật của Nhà nước đến với doanh nghiệp ở khu vực tư nhân: 
Công tác truyền tải thông tin về các chủ trương, nghị quyết của Đảng, chính sách, pháp luật của Nhà nước đến với doanh nghiệp là một trong những nhiệm vụ chính trị quan trọng của các cấp ủy Đảng, chính quyền và các hội đoàn thể, là điều kiện cần thiết để bảo đảm quyền lợi và nghĩa vụ của doanh nghiệp đối với Nhà nước và đối với người lao động, tạo điều kiện thuận lợi cho doanh nghiệp phát triển sản xuất kinh doanh ổn định và có hiệu quả.
  Trong thực tiễn công tác này vẫn còn nhiều hạn chế, thông tin đến với doanh nghiệp thương mại tư nhân chưa đầy đủ và thiếu kịp thời, nhất là những thông tin có liên quan đến quyền lợi của doanh nghiệp; các cơ quan quản lý nhà nước về doanh nghiệp thường chú trọng chức năng quản lý nhà nước về doanh nghiệp hơn là chức năng truyền tải thông tin đến với doanh nghiệp; các phương tiện truyền tải thông tin như qua mạng Internet còn nhiều hạn chế, nhất là các doanh nghiệp tư nhân hiện nay mới có 4,72% sử dụng mạng LAN trong tổng sổ 1.661/3.461 doanh nghiệp có trang bị máy tính và kết nối hệ thống mạng LAN trên địa bàn thành phố (theo Báo Đà Nẵng số 2203, ngày 29/9/2004); công nhân lao động trong các doanh nghiệp tư nhân, doanh nghiệp có vốn đầu tư nước ngoài Ýt được biết về các chế độ, chính sách có liên quan đến quyền lợi của người lao động; thông tin mang tính chủ trương, đường lối của Đảng Ýt được các doanh nghiệp quan tâm. Để khắc phục tình hình trên thành phố cần quan tâm và có các biện pháp sau:
Truyền tải thông tin thông qua các cấp chính quyền và các cơ quan quản lý nhà nước về doanh nghiệp bao gồm các sở, ban, ngành có liên quan đến doanh nghiệp, Ban Quản lý các Khu Công nghiệp- Khu chế xuất ở Đà Nẵng. Các cấp chính quyền nhất là UBND thành phố cần tăng cường công tác chỉ đạo và tổ chức kiểm tra công tác truyền tải thông tin đến với doanh nghiệp tư nhân; truyền tải thông tin thông qua các hội đoàn thể; truyền tải thông tin thông qua Hội Doanh nghiệp trẻ thành phố; truyền tải thông tin thông qua các phương tiện  thông tin đại chúng; qua mạng Internet; qua đội ngò báo cáo viên; qua việc xây dựng và cung cấp trang tin có liên quan đến người lao động; qua mạng lưới tư vấn và trợ giúp pháp luật cho doanh nghiệp và người lao động; qua trang Web của thành phố Đà Nẵng mở một thư mục để tuyên truyền...
- Tăng cường vai trò của các tổ chức Đảng, đoàn thể:
Chú trọng phát triển các tổ chức Đảng, Công đoàn, Đoàn Thanh niên Cộng sản Hồ Chí Minh trong các loại hình doanh nghiệp ở khu vực tư nhân. Phát huy vai trò của tổ chức đảng, đảng viên là những nhân tố tích cực trong việc tổ chức thực hiện chủ trương phát triển thương mại tư nhân, chống tư tuởng kinh doanh chạy theo lợi nhuận đơn thuần, mà bất chấp luật pháp, phương hại đến lợi Ých dân téc, lợi Ých quốc gia. Đồng thời đẩy mạnh công tác tuyên truyền giáo dục trong công nhân lao động góp phần xây dựng giai cấp công nhân đáp ứng yêu cầu của sự nghiệp công nghiệp hoá- hiện đại hoá đất nước, đổi mới việc giáo dục, tăng cường giáo dục về đạo đức cách mạng, trí tuệ, tâm hồn, tình cảm, lối sống cã văn hoá… thông qua các hoạt động phát huy sáng kiến cải tiến kỹ thuật, hội thi tay nghề, văn hoá văn nghệ, thể dục thể thao... trong doanh nghiệp. Hướng dẫn cho các doanh nghiệp ở khu vực tư nhân chú ý đến phóc lợi cho người lao động như ma chay, hiếu hỉ, chăm nom khi đau ốm, tham quan, du lịch, học tập nâng cao tay nghề và trình độ chuyên môn cho người lao động; tham gia giải quyết vấn đề nhà ở cho người lao động, tích cực tham gia công tác từ thiện, chương trình xoá đói giảm nghèo, ủng hộ đồng bào lũ lụt, xây dựng nhà tình nghĩa...
Tóm lại: Kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại được đánh giá là năng động, sáng tạo, đầy tiềm năng, phải được phát triển mạnh mẽ, xem như là một nhiệm vụ có tính chất chiến lược trong sự nghiệp công nghiệp hoá - hiện đại hoá. Vì vậy, cần tiếp tục tháo gỡ những rào cản, mở rộng điều kiện kinh doanh, tạo lập môi trường kinh doanh thông thoáng, bình đẳng giữa các thành phần kinh tế và Nhà nước cần có chính sách hỗ trợ thích hợp thì chắc chắn mọi nguồn lực trong dân sẽ được khai thác và phát huy có hiệu quả.

KẾT LUẬN
Phát triển nền kinh tế hàng hoá nhiều thành phần vận động theo cơ chế thị trường có sự quản lý của Nhà nước theo định hướng XHCN là một chủ trương đúng đắn, hợp lòng dân, hợp với quá trình phát triển đất nước. Từ khi có đường lối đổi mới của Đảng, kinh tế tư nhân được coi là một trong những bộ phận hợp thành của nền kinh tế quốc dân, các thành phần kinh tế trên đất nước ta có được cơ hội phát triển chưa từng thấy. Về mặt lý luận, nhiều kết quả nghiên cứu cho rằng, trong bước đi ban đầu của thời kỳ quá độ lên CNXH, thành phần kinh tế này tồn tại như một tất yếu khách quan và lâu dài. Xét trên bình diện kinh tế - xã hội, những đóng góp của khu vực kinh tế tư nhân là rất đáng kể. Sự phát triển của khu vực kinh tế tư nhân đã góp phần khơi dậy tiềm năng của đất nước. Nguồn tiềm năng này bao gồm trí tuệ, kinh nghiệm, khả năng kinh doanh, quan hệ xã hội, vốn, sức lao động và các nguồn lực khác. Khu vực kinh tế này đã đóng góp quan trọng và tạo ra nhiều việc làm, thúc đẩy sản xuất cả hàng nội địa và xuất khẩu, tác động tích cực tới chuyển dịch cơ cấu kinh tế, đổi mới cơ chế quản lý kinh tế - xã hội, tăng thu ngân sách cho Nhà nước, làm tăng trưởng GDP, góp phần xoá đói giảm nghèo, cải thiện đời sống nhân dân...
Từ khi thành phố Đà Nẵng trở thành thành phố trực thuộc Trung ương, kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại của thành phố đã phát triển khá nhanh chóng, góp phần quan trọng trong phát triển kinh tế-xã hội của thành phố, giải quyết việc làm, tăng thu nhập cho người lao động, đóng góp vào nguồn thu ngân sách và đẩy mạnh quá trình xã hội hoá y tế, giáo dục, đào tạo... Tuy nhiên, thương mại tư nhân ở Đà Nẵng trong thời gian qua chưa phát huy được tiềm lực, quy mô nhỏ, còn nhiều hạn chế về hiệu quả hoạt động, về khả năng đầu tư mở rộng sản xuất kinh doanh, về khoa học công nghệ, về tìm kiếm thị trường... Do đó, việc nghiên cứu thực trạng, tìm ra hệ thống giải pháp để phát triển kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại trên địa bàn Đà Nẵng và ở nước ta hiện nay là cần thiết, có ý nghĩa hết sức quan trọng, là cơ sở để các ngành, các cấp và lãnh đạo thành phố nghiên cứu và dÒ ra những chủ trương, cơ chế chính sách phù hợp với thực tiễn của thành phố.
Đề tài “Kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại ở thành phố Đà Nẵng” đã giải quyết được những nội dung cơ bản sau:
- Làm rõ được những vấn đề cơ bản về lý luận kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại,  vai trò của kinh tế tư nhân nói chung và ở Đà Nẵng nói riêng và sự cần thiết phát triển kinh tế tư nhân trong giai đoạn hiện nay.
- Nghiên cứu kinh nghiệm phát triển kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại ở thành phố Hồ Chí Minh và Hà Nội
- Đánh giá, phân tích thực trạng của kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại ở thành phố Đà Nẵng trong thời gian qua (2001-2005); đồng thời nêu rõ những kết quả làm được, những tồn tại, hạn chế của kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại từ đó rót ra bài học.
- Những phương hướng phát triển kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại của thành phố Đà Nẵng đến năm 2010.
- Đề xuất hệ thống giải pháp để phát triển kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại ở thành phố Đà Nẵng trong thời gian đến.
Để góp phần phát triển kinh tế tư nhân ở thành phố Đà Nẵng, đề tài “ Kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại ở thành phố Đà Nẵng” là một đề tài nghiên cứu rộng và tổng hợp, đề cấp đến nhiều vấn đề khá phức tạp, tuy bản thân đã có nhiều cố gắng song ở đây cũng mới chỉ là bước đầu, còn nhiều thiếu sót, hạn chế. Kính mong Hội đồng khoa học và các thầy, cô chỉ dẫn, góp ý để bổ sung hoàn thiện đề tài góp phần thực hiện có hiệu quả chủ trương khuyến khích phát triển kinh tế tư nhân trong lĩnh vực thương mại trên địa bàn thành phố Đà Nẵng trong thời gian đến.
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