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Bạn có muốn bán được hàng ngay

Bạn đã phát quảng cáo, đã gửi đi những tờ giới thiệu sản phẩm, mà vẫn không bán được nhiều hàng. Bạn đã thử những cách dưới đây chưa?
1. Thời hạn đặt hàng
Hãy thông báo với khách hàng là thời gian đặt hàng hoặc nhận được quà khuyến mại sẽ hết hạn vào một ngày nào đó. Bằng cách
này, những khách hàng thực sự quan tâm và cần đến sản phẩm của bạn sẽ tiến hành mua hàng nhanh chóng.
2. Thông báo về việc tăng giá
Người mua nào cũng muốn mua được hàng với giá rẻ nhất. Nếu mặt hàng của bạn sẽ tăng giá bắt đầu từ ngày nào đó, hãy thông báo điều này với khách hàng. Họ sẽ đi mua ngay trong thời điểm này vì lý do tiết kiệm.
3. Phát hàng dùng thử
Nhiều khi khách hàng ngần ngại chưa muốn mua hàng của bạn là vì họ không biết chất lượng của nó ra sao. Hãy áp dụng cách phát hàng dùng thử. Những người cảm thấy phù hợp với sản phẩm của bạn sẽ đến mua hàng ngay.
4. Khuyến mãi
Cách này đã được áp dụng từ rất lâu nhưng bao giờ cũng tỏ ra hiệu quả vì nó thu hút một lượng khách hàng rất lớn và rất nhanh.
5. “Không còn hàng dự trữ nữa”
Nếu mặt hàng của bạn sắp hết và không còn hàng dự trữ nữa, hãy thông báo cho khách hàng. Những người có nhu cầu sẽ đến mua ngay lập tức.
